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美邦股份是哪里的美特斯邦威总部在上海哪里？-股识吧

一、美特斯邦威是谁创建的

1. 周成建。
2. “美特斯�邦威”是美特斯邦威集团自主创立的本土休闲服品牌。
美特斯邦威集团公司于1995年创建于中国浙江省温州市，主要研发、生产、销售美
特斯�邦威品牌休闲系列服饰。
品牌名称凝聚了集团创始人周成建先生永不忘却的民族品牌情节和对于服饰文化的
情有独钟。
在社会各界及广大消费者的关心与支持下，美特斯邦威集团迅速发展壮大。
3. “美特斯�邦威”是上海美特斯邦威服饰股份有限公司于1995年自主创立的本土
休闲服品牌。
目标消费者是16~25岁活力和时尚的年轻人群。
品牌致力于打造“一个年轻活力的领导品牌，流行时尚的产品，大众化的价格”，
倡导青春活力和个性时尚的品牌形象，带给广大消费者富有活力个性时尚的休闲服
饰。

二、美邦是哪里的品牌

美特斯邦威是温州的品牌，为了进军国际市场把总部搬到了上海，所以现在又说是
上海的品牌吧，不过它到哪里去都算是温州的牌子。
上市公司叫“美邦服饰”，现在股价是33.12元。

三、美特斯邦威的总部是在哪里？

“美特斯�邦威”是美特斯邦威集团自主创立的本土休闲服品牌。
美特斯邦威集团公司于1995年创建于中国浙江省温州市，主要研发、生产、销售美
特斯�邦威品牌休闲系列服饰。
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四、美特斯邦威简称是什么

美邦或者邦威，美特，都行。

五、美特斯邦威是哪儿的？

“美特斯�邦威”是美特斯邦威集团自主创立的本土休闲服品牌。
美特斯邦威集团公司于1995年创建于中国浙江省温州市，主要研发、生产、销售美
特斯�邦威品牌休闲系列服饰。

六、美特斯邦威总部在哪里？

美特斯邦威集团上海公司 地址： 上海市南汇区康桥东路800号邮编： 202219电话：
（021） 38119999、38119998市场拓展部：（021）38119999-8762行政部：（021）38
119999-8000人力资源部：（021）38119999-8180传真： （021） 38119996、38119997
消费者热线：8008200790vip热线：（021）38119999-8888vip邮箱：vip@metersbonwe*

七、ZARA教给中国服装公司什么？

展开全部思考：ZARA是如何做到以消费者为中心和快速供应链?
董明：ZARA还采用了“延迟生产策略”。
季前可能只生产15%，季中可能生产40%到50%，而其他企业是季前可能生产40%到
50%，季中可能生产20%左右。
ZARA的供应和需求匹配得比较接近，所以剩余控制得较低。
但对供应链要求高，能否很快地生产出这么多的量，对生产管理、对工人、对技术
人员的要求很高。
ZARA把供应链不必要的环节去掉，尽可能地使整个供应链的长度变短，最大可能
地集合用户信息。
ZARA流程也有创新。
传统的服装公司，通常是先设计好了，但生产的时候遇到了各种各样的问题，生产
不出来或者成本很高，反馈到设计部门重新设计，再去生产，这个流程就很长。
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而ZARA在刚开始产品设计的时候，设计师和信息专员还有店长、经理就在一块儿
，直接就让他们沟通，这样反馈就很少。
流程优化的另一个表现是，现在ZARA每个专卖店的店长都有一个手持的PDA，可
以直接从总部下订单，并不是把需求量反馈到分销中心，再从分销中心再到工厂，
它直接跨过去了比较快。
ZARA总部会反馈建议订单量，是综合了很多门店对这款衣服的需求，而不仅仅是
根据这个门店的需求。
这背后有IT系统支撑，也是比较重要的一点。
现象：今年三季度末，美特斯邦威库存已达21.99亿元，较半年报时的17.5亿元，增
长了近25.66%。
森马服饰存货较年初增加了31.28%。
与中国服装企业库存高企相对的是，ZARA库存压力相对较小。
思考：为何中国服装企业库存高企?如何保持最优库存? 林琛：中国企业最大的问题
是，很多企业把货卖到渠道里就以为把货卖出去了，其实并没有把货卖到消费者手
中。
在订货会的时候品牌商已经收了加盟商的定金和订单，汇总订单再返回给供应链生
产。
这种模式对品牌商本身是没有库存风险的，但如果加盟商卖不出去，最终下一年下
订单会很谨慎。
建议传统的服装企业，第一，以销售为导向，而且这个销售一定是终端消费者而非
订货会，现在很多品牌公司根本不知道渠道上的销售状况，它的财务报表只看到订
货会的销售状况。
第二，快速的供应链。
ZARA模式可以做到最快的时间，把握在终端上的销售状况，这才是快速供应链的
源头。
像ZARA在大悦城那家店，它一年上新款28次，两个礼拜上新一次，意味着整个供
应链设计、生产、物流、销售两个礼拜都被折腾一次。
李宁在四年前就推了类似这样的项目，受到了很大的阻力，这个阻力在于内部，这
些既定的利益者和坐在这个位置上的人愿不愿意被数据压着，高压状态工作。
第三，供应链需要做到多快，要看快的驱动力在哪里，这个驱动力不是老板的意志
或者设计师的意志，这个驱动力是实时销售的数据。
如果我的供应链和我的驱动力都是OK的，能做到两周上新，那我的库存就14天。
如果我的供应链只能做到一个月上新款，我的库存只有14天，意味着我丧失了很多
销售的机会。
所以存货比是多少，指库销比是多少，跟后面良性的反应能力是成正比的。
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八、美特斯邦威总部在上海哪里？

上海市南汇区康桥东路800号 现在正在搞特卖会，50块一下
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