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洗衣液香港上市公司有哪些！5万元可以做什么赚钱-
股识吧

一、adidas单肩包，白的，怎么清洗？

ADIDAS的单肩包一般用的是人造材料，
三叶草的有少许真皮的，所以没什么特别需要讲究的。
主要是看占了什么污垢，而选用相应的洗剂，但最好避免有机溶剂。
面料和洗涤办法在正规的产品购买的时候，附带的那个纸质铭牌上会有。

二、蓝月亮冼衣液吃到肚子里面有毒吗

莱茵，草本护理专家 莱茵是澳大利亚沃莱施化妆品有限公司(VOLES
INTERNATIONAL COSMETIC LTD)所属品牌之一。
公司成立于1995年，总部设在环境优美的澳洲QUEENSLAND 省，是一家集研发、
皮肤测试、生产、跨国贸易的国际性多元化企业，在澳大利亚的TOOWONG、香
港、广州均设有分公司，并在广州、东莞均设有全外资独资厂房。
近二十年来，集团一直致力于草本皮肤护理，凭借澳洲得天独厚的天然草本资源，
追求保持植物的天然活性和严格的医药级生产环境，运用最新科技和工艺，缔造了
多个草本护理品牌。
这些品牌不仅天然纯正，而且功能显著，为肌肤提供卓越的保护和修护功能，深受
澳洲、香港、新加坡、中国等国家和地区女性赞誉。
自95年8月，澳洲沃莱施集团在中国成立分支机构，所首次推出的莱茵植物膜粉被
誉为“中国膜粉大王”。
凭借澳洲无污染资源、天然纯正的药草资源，透过17年的护肤品生产和销售的经验
，莱茵一直致力于生产高素质的草本护肤品及化妆品，所生产的产品过敏率几乎为
零，更为人体肌肤提供卓越的保护和修护功能。
所有产品全部符合或超越包括中国在内的众多国家的质量标准，每款产品在上市之
前都通过严格的三项测试： 1）亚洲皮肤效能性测试 2）亚洲皮肤过敏性测试
3）稳定性测试
莱茵品质天然卓越，安全无副作用，使品牌赢得了众多爱美女士的关注与爱戴。
这归功于公司有一批读药理出身的研发工程师，而非仅仅是精细化工工程师，这是
在行业内少有的。
这些，让公司在国际和国内都赢得了良好的声誉。
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据了解，国内许多女性代理商、工作人员以及他们的亲戚，都长期使用莱茵这个品
牌，这是最好的品质说明。
在2000年，莱茵被中国名牌商品协会评为“中国化妆品十大品牌”，当时是专业线
唯一一个入选的品牌。
在2001年，中国公司又被中国消费者协会评为信得过单位。
2004年，澳洲沃莱施集团海外公司将精心打造的品牌“欧舍丽”投放在全球化妆品
品牌最集中、竞争最激烈的香港，仅仅用了一年半，就被评为“最有潜力的品牌”
，现在，“欧舍丽”已成为香港及东南亚市场的知名品牌。
2005年，莱茵首创不含化学防晒剂的纯物理防晒粉在世界化妆品权威检测机构德国
SGS通过检验。
2007年，莱茵更是强势树立品牌形象，聘请影视明星罗海琼作为品牌形象代言人及
投入央视广告。
全新的新形象，为市场注入一支强大的强心针。
2008年，莱茵荣获第十八届世界超模全球总决赛开幕式唯一指定化妆用品。
同年，中国公司推出优质超值洗护品牌“泊莹”，全线43个单品，分有：成人洗涤
、护肤类，婴儿洗涤、护肤类，以其质优价廉的特点，男女老少必买必用的品种，
已让众多消费者享受到其优质超值的品质。
2009年，莱茵推出的隔离粉底系列，首创具有溶于水而不溶于妆的卓越透气功能，
解决了目前粉底透气性差引起的毛孔堵塞、粉刺、油脂粒、暗疮问题，也解决了透
气性好但又不持妆的难题。
系列分高、中、低价格。
莱茵旗下还有：优质超值洗护品牌“泊莹” 莱茵目前有以下十九种系列：
1.溶水透气持妆隔离粉底系列 2.明星产品系列 3.植物防晒系列
4.维C亮白保湿++系列 5.橙花防敏系列 6.有机全效系列 7.活力水焕白系列
8.专效抗干燥特润系列 9.洋甘菊控油细肤系列 10.青玫瑰青肌系列
11..茶树油护肤系列 12.新活透白系列 13.金纯紧致系列 14.玫瑰果眼部修护系列
15.香芬护理系列 16.玫瑰水通用产品系列 17.货架产品系列 18.低价产品系列
19.专业护理系列，共7个分系列

三、現在創業應從哪方面入手比較好？該注意那些事項？

创业不是儿戏，需要注意的很多，这不是一句二句话能说明白的，你可以去网上多
看看，寻找寻找创业前辈的经历，你可以去央视网《赢在创业》频道狗熊会英雄看
看，上面嘉宾是创业者和创业领军人物，一起探讨创业问题。
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四、科士威是什么？前景怎么样？

公司优势 eCOSWAY强调：
它拥有以下多项优势，并打破了多数人对于直销的盲点与概念！
一、价格平民化： eCOSWAY坚持一贯的原则，那就是以产品的成本，反应消费市
场应该有的合理价格，方能留住消费者。
所以公司采用海量订货，eCOSWAY的订货量是以一次几个货柜来算，以量制价才
可使进货成本降低。
直销的关键是销售（机会和产品），销售的重点是产品，产品的核心是价格。
价格平民化就意味着竞争优势。
eCOSWAY强调，让消费者买的便宜、物超所值。
二、商品多元化： 1979年到2005年，公司在星马地区开了400多间店，泰国开了100
多间，菲律宾也有约100间。
其它还有印尼、文莱等地也有店面、店面卖果汁、饼干、洗衣粉、汽车用品、家电
、内衣裤、时装、饰品、营养保健品、美容化妆品⋯上万种日常生活用品。
某些独特性的商品，在这里也能找到同类产品，价格则便宜一大截。
eCOSWAY强调产品多元化，涵盖面广，货源来自世界各地名牌厂家，确保一定的
质量，满足和适合不同层次消费群体的消费需求。
eCOSWAY经常举办许多的特价促销活动来留住消费者，例如换奖、竞标活动，消
费金额还可以累积积分用来免费换取或低价换购数千种礼品。
消费者只要持续消费，就算没赚到奖金也能帮自己省下许多钱。
三、制度人性化：
科士威门槛低，责任额低，让经营者不必增加囤货，不断地销售商品。
免脱离、不超越，只要你是合格的直销商(有缴注册费与年费)，不用担心底下的网
络发展太快造成脱离。
科士威公司很少举办大型OPP、NDO、表扬大会、出国奖励等活动或利用聘阶奖
衔、吸引经营者冲刺。
公司强调省下这些钱来服务更多的消费者和业主，以提供无限代的奖金制度；
eCOSWAY要的是广大的忠实消费者！ 四、eCOSWAY公司站点多 强调完全以消费
者为考虑，开放直销商以类似加盟的方式，以网上超市和实体店面方式服务所有的
公司会员。
eCOSWAY做的是全球的生意，商品的配送采用的是全球宅配到府。
只要有邮局的地方，就能够收到eCOSWAY的优质商品。
五、物流全球化 eCosway做的是全球的生意，商品的配送采用的是全球宅配到府。
只要有邮局的地方，就能够收到eCosway的优质商品，物流全球化是把生意做大的
基础。
六、操作简单化 eCosway完全实现了网络运作，真正实现了轻轻松松的家庭办公，
你只要在家里轻点鼠标就可以完成任何的操作，从注册成为eCosway经营者到产品
的定购。
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可以说，只要能上网的地方就可以经营eCosway事业，这就是电子商务给我们带来
便利。
七、支付安全化
目前eCosway线上交易的付款方式主要使用信用卡及银行帐户扣款等；
线上刷信用卡虽然非常方便，但却也让民众常担心自己的卡号是否容易会被有心人
士撷取，因此eCosway以安全技术加密来保护资料，并予以传输，避免民众卡号遭
他人拦截破解。
当你进入eCosway付款网页时，可注意浏览器（Browser）下方会出现一把锁，就可
以判定目前你是在一个进行加密动作的服务器中处理你的资料，此外eCosway透过
一种「安全电子交易」(Secure Electronic Transactions，简称SET)技术进行所有金融
交易，交易过程中eCosway无从得知您的信用卡号码，只能由VISA
或其它认证单位所发出的数字认证(Digital Certificate)确认交易已经成功，以避免万
一数据库遭人入侵时被盗取信用卡资料，保护消费者交易安全，目前几乎所有的国
内银行发行的国际卡都可以使用 。

五、香港有卖安利纽崔莱的产品么？价格和内地比的话是高还是
低呢？需要具体地址和营业时间，谢谢！

安利纽崔莱产品不错：1992年，安利（中国）日用品有限公司成立，成为国家工商
行政管理局批准的全国首批直销公司之一。
当时，安利（中国）的办事处面积仅40平方米，只有4名员工。
1995年4月10日，安利（中国）日用品有限公司开业剪彩仪式在广州隆重举行。
开业之初，安利（中国）首批上市的产品共5种，包括乐新多用途浓缩清洁剂、碟
新浓缩洗洁精、透丽浓缩玻璃清洁剂、丝白洗衣液和速洁浓缩去渍剂。

六、加盟港货店怎么做？

严格来讲，港货在内地都是生存在灰色地带的一个业态！很多产品都是通过蚂蚁搬
家式的途径非法进入大陆地区的！所以这个行业并不适合做加盟连锁的去模式运作
的。
第一，加盟公司无法保障店家的权益；
第二，任何公司都不可能统筹到很多进口的优势品牌，会直接导致加盟店的产品结
构在市场竞争中没有优势可言；
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第三，连锁店一旦有规模效应出来也就距离结业的日子不远了，灰色产业最怕树大
招风呢！第四，港货店其实要拓宽思路，这样才有可能做大！港货都是香港卖场零
售价格采购然后再流通到内地的，零售价格采购本身就是很不健康的一个采购方式
，很多成功的港货店都慢慢的转型，把大部分的采购转移到大渠道，并且调整正规
报关有完整手续的产品比例，降低政策风险！

七、5万元可以做什么赚钱

二十一世纪最佳创业项目！电子商务！我推荐楼主了解下代理科士威，有电脑就行
，直销模式，他可以面为你的终身事业，加入后公司会有网站让你来做，一些网站
及所有的方法公司都会全部教你，明年七月份可开实体店，投资少，风险小，公司
政策好，开店前期工作公司来包，产品主要有清洁洗涤、保养健康、秀发美发、纤
体瘦身、美容护肤、香水彩妆、高级活水机、家居用品、汽车保养9大类4000多种
，可以加我了解详情。
是一个不错的机会哦！上网娱乐的间隙不妨了解下新的商机一定没啥坏处。
在一家30年成功经营的国际超市办会员卡，5--8.5折买到产品，省钱同时，介绍人
办超市会员卡还能有奖金。
绝对真实可靠！我专职做这个，月入稳定满意！了解后不论做不做，至少您以后不
会为错过这个大商机而后悔。
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