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沙盘如何推演股票；通达信里的沙盘推演功能能不能做成
选股条件？？-股识吧

一、通达信的沙盘推演，怎么设起始时间

打开沙盘推演后，点击：上个数据或减少数据来调整开始播放的时间。

二、通达信里的沙盘推演功能能不能做成选股条件？？

推演就是未来的东西，只有历史的走势才能做成公式

三、通达信的沙盘推演，怎么设起始时间

打开沙盘推演后，点击：上个数据或减少数据来调整开始播放的时间。

四、通达信里的沙盘推演功能能不能做成选股条件？？

推演就是未来的东西，只有历史的走势才能做成公式

五、手机通达信沙盘推演

通达信软件的推演，还是要建议你使用台机手机上的APP比较功能不多，也不完整
台机使用首先是速度快，功能齐全。
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六、沙盘推演的方法步骤

沙盘推演法的内容（1）在沙盘上借助图形和筹码显示企业的现金流、库存、设备
、银行借贷等。
（2）每6个人一组，根据企业类型分别扮演，总裁，财务总监，生产总监，市场总
监，销售总监等核心角色。
（3）面对其他企业（小组）的竞争，根据市场需求预测和竞争对手的动向，决定
企业的产品、市场、销售、投融资、生产方面的长中短期策略。
（4）按照规定流程运营。
（5）编制年度会计报表，计算经营结果。
（6）讨论并制定改进与发展方案，继续下一年的经营运作。
2.沙盘推演操作过程（1）被试者热身。
团队取名，分配角色，设定企业目标，时间1小时内。
（2）考官讲解。
考官对企业的初始状态（现金流、库存、设备、银行借贷等）说明，企业运行条件
，市场情况，企业内外部竞争环境介绍。
半小时内。
（3）熟悉游戏规则。
在考官的指导下，按照规定，试运行一个生产年度，以期熟悉产品调研，市场分析
，订单处理，生产销售，融资结算各个过程。
时间1小时内。
（4）实战模拟。
选择6-8个经营年度模型，时间不超过5小时。
（5）阶段小结。
在年度运营中，考官带领被试者思考讨论企业经营的基本条件，适时的教授企业战
略，市场调研，订单处理，营销技巧，生产运行，库存管理，财务管理，沟通技巧
等知识，在实战中学习。
每次15-20分钟。
（6）决战胜负。
（7）评价阶段。
考察被试者管理知识、决策能力、团队合作能力、沟通能力。
优胜小组的成员的分更高。
小组得分+个人得分

七、怎样进行大盘指数沙盘推演

就是趋势推演嘛，寻找支撑点
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压力点，然后按照均价线做出方向预测，就差不多了。
想更远不可能完成

八、沙盘推演的流程

第一阶段：年度目标分解。
将年度目标分解为“存量目标”和“增量目标”。
因为二者的实现方法差别非常大，笼统分解是难以找到正确的办法的。
比如，某人2009年的销售额是200万元，2010年的目标是300万元，其中200万元是“
存量目标”，100万元是“增量目标”。
第二阶段：发现销量的源泉。
即销量从何而来，总结保持“存量目标”的方法，发现实现“增量目标”的方法。
一般来说，保持“存量目标”的方法主要是：客户拜访、客情关系维护、渠道促销
等常规性工作。
扩大“增量目标”的方法主要是新市场开发、新客户开发、新产品推广、终端扩张
、终端促销、终端单品数量增加等非常规性工作。
第三阶段：市场布局。
“存量目标”可以从原有市场实现，“增量目标”既可以从原有目标实现，也可以
从新的市场布局中实现。
市场布局有两种方法，一种是广度布局，即开发更大的市场；
另一种是深度布局，即精耕细作的程度。
但是多数营销人都不自觉地进行广度布局。
比如，某建材企业在北京只有几名业务员，而北京有200多个建材批零市场。
如果要求2010年销量增长1倍，业务员本能的做法是在已经开发的20个建材市场的
基础上再开发20个建材市场。
这种布局往往会失败，因为布局范围越大，市场维护越难。
比较好的布局是深度布局，筛选2009年开发的20个建材市场，选择10个有基础的建
材市场，把一个建材市场当做一个县级市场做。
只要选中的建材市场，一定要精耕细作。
第四阶段：推算“工作目标”。
比如，某业务员为了完成100万元的“增量目标”，必须开发2个新代理商，推广3
个新产品，终端数量从500个增加到800个，终端平均单品数从原来的3个增加到5个
，终端客单价从4元增加到5元。
当这些工作目标完成时，“增量目标”自然就完成了。
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