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股票套牢客户如何营销基金|私募股权基金的小白销售，
有哪些可以积累客户的方式-股识吧

一、私募股权基金的小白销售，有哪些可以积累客户的方式

1、利用微信去加人换群，增加自己的人脉。
成本低速度快！2、结交同行，交换资源。
3、利用网络收集客户信息，然后分析在进行联系

二、您好，请问下，要怎样才能更好的把基金销售出去呢？

1、基金销售要做遵守“销售适用性”
原则，即把合适的基金销售给合适的投资人。
要做到这一点，首先要对投资人的风险属性加以了解。
一些投资人本身承受风险能力有限，就不适合买股票型这种风险高、收益高的产品
。
2、判断投资人风险属性：收入情况（是否有稳定的持续的收入）、家庭负担情况
（负担很重，比如房贷、孩子上学、老人赡养、生活费支出）、 投资经验、投资
时间（短期资金还是长期基金，一般长期资金承受风险能力更高些）、投资目的（
如果是为小孩积攒教育经费，承担的风险就要低些；
如果期望资产增值的成分大些，可以选择高风险）
很多方面综合考虑，才能准确判断投资人风险属性。
如果经过测试，得知该投资人承受风险能力强，就可以对其销售股票型基金。
3、了解投资人的预期收益率 如果投资人的预期收益率很低，就没有必要推荐股票
型基金，因为本质上讲，该投资人不愿承担更多风险。
而且较低收益的产品，如债券型基金已经可以满足他的收益预期了，就没必要让他
承担更多的风险。
4、销售基金找对人后，还要定期向投资人汇报投资情况，特别是该产品业绩不好
时，应该及时了解投资情况，及时向投资人解释。
5、把握销售时点。
股市高点不要推荐指数型股票型基金，加息阶段，不推荐债券基金。
等等
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三、您好，请问下，要怎样才能更好的把基金销售出去呢？

1、基金销售要做遵守“销售适用性”
原则，即把合适的基金销售给合适的投资人。
要做到这一点，首先要对投资人的风险属性加以了解。
一些投资人本身承受风险能力有限，就不适合买股票型这种风险高、收益高的产品
。
2、判断投资人风险属性：收入情况（是否有稳定的持续的收入）、家庭负担情况
（负担很重，比如房贷、孩子上学、老人赡养、生活费支出）、 投资经验、投资
时间（短期资金还是长期基金，一般长期资金承受风险能力更高些）、投资目的（
如果是为小孩积攒教育经费，承担的风险就要低些；
如果期望资产增值的成分大些，可以选择高风险）
很多方面综合考虑，才能准确判断投资人风险属性。
如果经过测试，得知该投资人承受风险能力强，就可以对其销售股票型基金。
3、了解投资人的预期收益率 如果投资人的预期收益率很低，就没有必要推荐股票
型基金，因为本质上讲，该投资人不愿承担更多风险。
而且较低收益的产品，如债券型基金已经可以满足他的收益预期了，就没必要让他
承担更多的风险。
4、销售基金找对人后，还要定期向投资人汇报投资情况，特别是该产品业绩不好
时，应该及时了解投资情况，及时向投资人解释。
5、把握销售时点。
股市高点不要推荐指数型股票型基金，加息阶段，不推荐债券基金。
等等

四、私募股权基金的小白销售，有哪些可以积累客户的方式

1、利用微信去加人换群，增加自己的人脉。
成本低速度快！2、结交同行，交换资源。
3、利用网络收集客户信息，然后分析在进行联系

五、您好，请问下，要怎样才能更好的把基金销售出去呢？

1、基金销售要做遵守“销售适用性”
原则，即把合适的基金销售给合适的投资人。
要做到这一点，首先要对投资人的风险属性加以了解。
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一些投资人本身承受风险能力有限，就不适合买股票型这种风险高、收益高的产品
。
2、判断投资人风险属性：收入情况（是否有稳定的持续的收入）、家庭负担情况
（负担很重，比如房贷、孩子上学、老人赡养、生活费支出）、 投资经验、投资
时间（短期资金还是长期基金，一般长期资金承受风险能力更高些）、投资目的（
如果是为小孩积攒教育经费，承担的风险就要低些；
如果期望资产增值的成分大些，可以选择高风险）
很多方面综合考虑，才能准确判断投资人风险属性。
如果经过测试，得知该投资人承受风险能力强，就可以对其销售股票型基金。
3、了解投资人的预期收益率 如果投资人的预期收益率很低，就没有必要推荐股票
型基金，因为本质上讲，该投资人不愿承担更多风险。
而且较低收益的产品，如债券型基金已经可以满足他的收益预期了，就没必要让他
承担更多的风险。
4、销售基金找对人后，还要定期向投资人汇报投资情况，特别是该产品业绩不好
时，应该及时了解投资情况，及时向投资人解释。
5、把握销售时点。
股市高点不要推荐指数型股票型基金，加息阶段，不推荐债券基金。
等等

六、基金被套牢怎么办

别急,基金要长期投资才有好的收益,肯定会涨得，恭喜你发财

七、现在股票大跌,基金套牢,我怎么办呢

八、私募股权基金的小白销售，有哪些可以积累客户的方式

1、利用微信去加人换群，增加自己的人脉。
成本低速度快！2、结交同行，交换资源。
3、利用网络收集客户信息，然后分析在进行联系

                                                  页面 3 / 4



股识吧    gupiaozhishiba.com
 

九、股票营销话术技巧

开场白的方式1.你好,我是XXXX公司的小张。
您最近股票做得怎么样?2.是王先生吗?我是XXXX公司的小张啊!你股票最近有操作
吗?开场白之后,判断出客户有无兴趣继续沟通,客户大致会有以下三种反应:1、
直接拒绝、拄断电话;2、 礼貌应对、含糊其辞表示拒绝;3、 感兴趣、乐意沟通。
对于前两种客户,交由公司集中管理,并作记录便于后期再次访问:第三种客户即为公
司准客户, 需将其作为工作重点。
初次与客户沟通,常会遇到如
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