
股识吧    gupiaozhishiba.com
 

上市公司为什么要连锁加盟⋯加盟连锁店有哪些好处和坏
处-股识吧

一、连锁加盟的好处与风险分析

让你问着了，目前尚无专门的连锁加盟相关的法律。
基本上是参照有限责任公司相关的法律来处理。

二、中国要发展，为什么连锁需先行

基数。
基数越大，效果越大，就比如当前的肯德基麦当劳模式，连锁经营的好处就在于可
以快速的抢占市场，在你所经营的领域内占据主导地位，当你的市场份额达到了其
他竞争者所无法撼动时，你就取得了话语权，也就是说，市场就由你来说了算，以
后该领域内的其他的竞争者都必须依据你的标准来制定经营策略。
你会成为这个领域的领导者，就好比如肯德基那样，汉堡、烤翅等食品哪最好吃？
答案肯定只有肯德基和麦当劳。
当你的市场份额也达到了相同的数据时，人们也只会知道在你所经营的领域内，你
就是当之无愧的龙头。

三、连锁加盟的好处与风险分析

游立方也是这种模式。
首先对于初步开始创业的人来说，加盟连锁模式确实有一定程度上的帮助支持，让
你少走弯路。
但是对于久经商场的商业人事来讲，或许他自己就能很顺利的开店。
包括技术、货源、经营等都能解决，那么就或许不需要加盟模式了。
如果资金实力雄厚、甚至可以和加盟机构谈代理事宜。
希望能对你有所帮助。
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四、连锁和加盟的区别？

所谓的加盟就是加入别人的行业和销售方式，需要支付加盟费用，还有品牌费，广
告费用等，需要销售对方指定的产品和产品价格，自己承担自负盈亏连锁的意思就
是说，自己投资，自己管理，只是使用对方的门店名称和销售对方的自有产品，一
般不限制你的价格和产品多样化，不过也要支付品牌使用费和其他费用.

五、一个项目加盟，连锁，代理 这三个意义有什么不同？

加盟是动词就是说你要加入公司的行动。
也可以指加盟某公司，某组织，某连锁店。
连锁就是你可以加盟该项目，在一定范围内形成了一定规模，就是连锁会有公司方
给你技术指导，原料和员工的统一。
主要是影响范围大了，会有公司给你做广告，和一些辅助帮助。
如麦当劳就是连锁店。
代理一般指物品某范围的销售权，你要在该范围里开拓市场，卖出物品，或完成某
任务。
如可口可乐和百事可乐就是代理销售。

六、请问加盟连锁店有什么好处

连锁店他已经有一定的规模和经营测略，经营模式已经基本完善，你要是加盟知名
度比较好的店，他们可以把这些教给你！最重要的是品牌价值比较贵，是因为他们
把名气已经打响，你是借别人的名声来赚钱的！这样的话你不用再担心饭卖不出去
！前提是知名度比较好卖的连锁店！！

七、开加盟店的利与弊是什么？

开加盟店的利：1、 开加盟店可以获得本地区的独家经营权，让生意做的风险降低
！2、加盟品牌总部资金和人员支持到位，使得其在产品配送研发优势大，能够保
证品牌的持续竞争力和对消费者的吸引力。
加盟总部具有强大而系统化的产品开发能力，每年、每季、每月均会有新产品上市
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，对每一个投资商均匀强大的货品保障能力。
投资商不必自设产品开发部门而享受到这种品牌管理带来的好处。
3、由于总部统筹处理促销、货品、乃至会计事务（有些总部还有全套电脑会计系
统提供给连锁店使用）等，使加盟店能心无旁碍地专心致力于销售工作。
4、加盟品牌总部给投资者提供品牌促销活动以及宣传支持，甚至提供季度销售数
据，从而使得投资者节省了很多时间和精力能够专心于销售事宜，而且总部强有力
的广告效果也是个人经营者无法比拟的。
5、总部在合作期限内可提供有力于投资者发展的所有服务。
如职前训练、开业辅导、营销策划、管理方法、装修标准等指导，并提供成熟的管
理系统和专业的精英指导。
总部专员定期现场辅导连锁店，使连锁店减少了亏损风险。
6、通过跟加盟品牌总部学习可以学到先进的技术，获得消费者的品牌认可，迅速
进入成熟的盈利阶段。
开加盟店的弊：1、由于总部对于所有投资者在一致性方面要求严格，投资者若想
完全独立自主是不可能的。
2、由于合作合同的限制，投资者必须得到总部同意后方可将连锁店转卖给第三者
。
3、由于投资商需要交纳加盟费用，因此，开一家加盟店在前期的投资会相对较大
。
新手开店注意事项：1、对于完全没经验的人来说，建议第一不是考虑加盟还是自
己开店，而是先去了解这个行业。
2、考虑加盟还是创业如果第一步你已经迈出，了解这个行业的基本情况/发展空间
/启动成本/利润等，那么你就需要开始考虑加盟还是创业了。
3、加盟的优势是什么？可以说是大大降低了风险，尤其是对于初次创业没有经验
的人群，而且在品牌宣传方面也占有一定的优势，完善的体系也能帮助你渡过创业
初期。
加盟的劣势是什么？是会失去高收益及发展的自由度。
4、靠谱的加盟品牌很关键。

八、加盟连锁店有哪些好处和坏处

加盟连锁店，一定要选正规的，最好去他们总部看看，现在骗子太多了！根据我的
前期考察，现在给你说说：
国内正规的动漫加盟连锁企业只有两家：馨漫园动漫，动漫大道。
AA动漫直营店不符合要求，没有取得国家商务部特许经营许可，除了这一点其他
的还可以。
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以馨漫园动漫为例： 加盟的好处（仅指正规的连锁加盟企业）：1、一站式服务，
签约以后有专人负责装修设计、上门指导经营，有固定货源，还会赠送一定数量送
货物，免去自己找货源进货的麻烦，而且总部是大批量进货，就算加一点然后给加
盟商价格应该也比自己找的便宜。
送全套收银设备，什么卖得好什么卖得不好，还有多少存货应该进什么货都一目了
然。
提供退换货服务，不好卖的可以退，换成等价的其他货物，不怕积压。
对于货品总部会制定相应的营销政策，不好卖的货可以折价处理，总部给予补偿。
可以使用总部的品牌，这样总部做的越好，对加盟商越有利。
最近好像馨漫园还免费给加盟商在地级市做媒体广告。
还有些小地方自己去想吧。
不足：前期要交一部分加盟费，其实出去货物和赠送的设备、日常用品，也就千把
块钱，而且还可以免费使用人家的品牌，还是挺划算。
小的加盟连锁企业前期吹的天花乱坠，后期不履行合同，能把人折腾死。
一定要选经营时间长的，信誉好的。
千万注意防骗！！！！

九、企业为什么要选择加盟连锁，开很多连锁店对总部公司有什
么好处？

每天一个店为他赚100元，试想10000个店有多少。
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