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酒店行业上市公司投资建议怎么写；作为新开业酒店的投
资方/业主方，如何考察管理公司提交的管理计划及预算
？其中最关键的是哪些方面？-股识吧

一、如何选择合适的酒店管理公司?

》酒店管理公司的合法性首先要鉴别管理公司的真实性和合法性。
了解和鉴别酒店管理公司是否具有独立的法人资格，公司是否经国家工商部门核准
备案，并索取酒店管理公司的营业执照和税务登记或资质证明资料复印件，若具备
这些合法、有效的手续，企业则可放心地与之合作，约法三章，按程序落实相关合
作事宜。
》酒店管理公司的实力体现有实力的酒店管理公司能凭借对市场需求的敏锐洞察力
，充分发挥自身的特长优势，以新的经营和管理理念去为酒店酒店企业提供新的经
营方案，也为企业注入新的动力，让一些在商海竞争中陷入困境的企业重现生机。
成功的酒店管理公司都有一套成熟的，行之有效的实施方案，能针对不同酒店企业
进行准确定位，并进行细致分析，综合所处的环境和市场份额确定适宜的发展方向
，能够协助企业做好针对性培训和强化工作，使企业达到经营管理标准化、程序化
、个性化。
有实力和经验丰富的酒店管理公司，除能为酒店企业完成日常经营管理外，还能发
挥专业优势，策划组织业内的服务技能和技艺交流等活动，并以此不断推陈出新，
用一些特色产品和服务去引导消费市场，促进酒店行业的进一步发展和繁荣。
》酒店管理公司优势项目一个合格的酒店管理公司，除了拥有一定的人才优势和技
术优势外，还在产品、服务、营销等各个方面具有一定的研究能力，以适应当前酒
店市场分工细化的要求，能利用自己的研究优势使企业在短时间内摆脱困境，迅速
走入良性循环。
》酒店管理公司的合作性酒店管理公司与酒店企业的合作是双方的有机联合，是优
势互补的合作关系，而不是简单的雇佣关系。
合作过程中能表现出善于合作、注重团队协作的作风，并拥有最大程度的诚意和信
用，能最大限度去发挥各自的优势，共同去争取客源市场，吸引消费者。
酒店管理公司能不断开发新的产品来满足客源市场的需求，追求合作企业的满意度
。
持续为合作方出谋划策，不断为专业厨师、服务人员、管理人员充电加油，认认真
真去落实每项工作，执行每一项约定。
》酒店管理公司的市场认可度酒店管理公司把先进的管理理念，独特的策划营销和
优质的服务产品运用在日常经营中，使更多的顾客变成了企业的回头客。
市场的认可度决定于酒店管理公司的实际操作水平。
今天的市场选择已经越来越趋向客观和务实，选择一家适合自己项目的合作伙伴显
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得的如此的重要。
我们首先需要明确地了解自身项目的定位、投资规模预算和合理的回报期待，然后
再来看看谁能够支持我们来和谐有序地实现经营管理目标。
大型酒店管理公司和中小型酒店管理服务机构的素质对比分析，供阅者参考。
大型知名酒店管理公司中小型酒店管理服务机构品牌影响力高中合作的灵活性低高
输出管理团队素质无差异无差异具体工作配合度中高集团化的资源统一调配高中管
理敬业程度中高管理介入费用高适合对业主的珍惜度中高

二、作为新开业酒店的投资方/业主方，如何考察管理公司提交
的管理计划及预算？其中最关键的是哪些方面？

首先要和你要考察的酒店管理公司有一个良好的沟通过程，最好是邀请他们到酒店
所在地进行实地考察，在这个过程中，把自己的想法和他们做一次充分的沟通。
通过这次沟通，你可以从酒店管理公司派出人员的言谈举止、做事方式方面对酒店
管理公司从业人员的专业性有一个直观的第一印象；
然后要求酒店管理公司在考察该项目所在的市场后对酒店做一份大概的可行性方案
，中间涵盖对当地市场的看法、对酒店未来的规划以及该酒店管理公司作为经营方
未来经营该酒店的经营方案、人力架构、3-5年的经营预算。
拿到这个方案后好好研究下这个方案，研究他的可行度、客观程度，最后是能有懂
酒店的人参与其中。
最后，当你对这家酒店管理公司之前表现出的专业性有一定程度的认可后，联系该
酒店管理公司，考察一家该管理公司旗下和你的项目有相似之处的酒店，通过这个
来做最终的决定。
用这三部确定出的酒店管理公司一定有能力管理好你的酒店。
剩下的就是关于合作的商务性谈判，以及今后双方合作的磨合问题了。
希望以上的答案能对你有所帮助。

三、酒店投资的股权如何最适合酒店发展？

现在国家提倡全民创业、加之很多行业投资风险加大、很多的游资开始进军酒店这
个相对稳健的行业。
有亲戚朋友式集资、也有找投资人的方式等等。
不管股东多少、红专设计顾问公司建议您：第一、一定要一个“懂事”的人控股51
%以上。
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第二：要提前书面约定清楚、分红方式、如按投资金额占股或按管理和资本分离占
股、或管理折合占股等。
第三：一定要有书面的股东合作协议或合同。
第四：一定要有定时的股东会议，明确股东会议的内容和职责。
第五红专设计顾问公司建议：执行团队的人、财、物的权限。
第六：分红时间或周期。

四、酒店收购可行性报告怎么写？

我这里有关于华经纵横咨询专家整理的《酒店收购可行性报告》&nbsp；
的模板，您可以做个参考，如果要看详细资料，可以到网站案例区域去下载。
&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
本报告就是通过对该项目的市场需求、资源供应、建设规模、工艺路线、设备选型
、环境影响、资金筹措、盈利能力等方面的研究，从技术、经济、工程等角度对项
目进行调查研究和分析比较，并对项目建成以后可能取得的经济效益和社会环境影
响进行科学预测，为项目决策提供公正、可靠、科学的投资咨询意见。
&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
第一部分 项目总论 第二部分 项目建设背景、必要性、可行性 第三部分
项目产品市场分析 第四部分 项目产品规划方案 第五部分 项目建设地与土建总规
第六部分 项目环保、节能与劳动安全方案 第七部分 项目组织和劳动定员 第八部分
项目实施进度安排 第九部分 项目财务评价分析 第十部分
项目财务效益、经济和社会效益评价 第十一部分 项目风险分析及风险防控
第十二部分 项目可行性研究结论与建议

五、怎么写对酒店的建议呢

看你是对酒店哪方面的建议了，如果是服务方面的话，你不妨亲身去体验一下，这
是最直观的，或者带几个不同爱好的人进去体验，可以综合大众的需求！
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六、作为新开业酒店的投资方/业主方，如何考察管理公司提交
的管理计划及预算？其中最关键的是哪些方面？

基于对未来酒店市场的判断，铂涛集团以“海洋创想”作为企业发展战略，即以“
蓝海”寓意广阔的体验型酒店市场，以“风”寓意消费者的价值需求，以“船”比
喻铂涛集团的各个酒店品牌，并描绘铂涛集团的愿景——以消费者需求和体验出发
，打造会员平台与品牌创建平台两大战略平台的价值闭环，形成铂涛集团的体验品
牌生活圈，为消费者创造美好的生活体验。
铂涛集团创造性地打造两大战略平台：会员平台与品牌创建平台，实现人与资源的
价值转化。
挖掘会员平台上细分人群的共性需求，通过品牌创建平台进行资源共享，吸引富有
消费者洞察力的创业团队和职业经理人加入，从而创建多个有价值共鸣的品牌，实
现两大平台的价值闭环，最终形成铂涛集团的体验品牌生活圈。
铂涛集团会员注册人数突破8000万，会员可在多个体验消费品牌间切换流动，领先
的中央预订体系提供无缝连接的体验。
优质会员体系：铂涛会；
8000万会员的信赖，覆盖全国300个城市；
前所未有的会员保障政策：金卡及白金卡会员可享受一次“不满意则免单”的权益
，刷新酒店行业新标准；
会员特权：积分当钱用、白金尊享85折、微信24小时在线、双会籍。
中国首个“以酒店体验为主的品牌梦工厂” ，致力于打造品牌“加速器”，吸引
富有消费者洞察力的创业团队和职业经理人来借力铂涛平台，从而构建多元价值诉
求的体验品牌生活圈。
在这个平台上，创业团队和职业经理人以独立的公司负责品牌构想、客户体验、运
营；
品牌“加速器”提供资金、开发资源、会员体系、供应链、融贷渠道等完善的产业
链以及财务、人事体系等支持。
作为品牌“加速器”，铂涛集团给予创业团队和职业经理人充分的创作自由。

七、铂涛酒店集团的创新战略

基于对未来酒店市场的判断，铂涛集团以“海洋创想”作为企业发展战略，即以“
蓝海”寓意广阔的体验型酒店市场，以“风”寓意消费者的价值需求，以“船”比
喻铂涛集团的各个酒店品牌，并描绘铂涛集团的愿景——以消费者需求和体验出发
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，打造会员平台与品牌创建平台两大战略平台的价值闭环，形成铂涛集团的体验品
牌生活圈，为消费者创造美好的生活体验。
铂涛集团创造性地打造两大战略平台：会员平台与品牌创建平台，实现人与资源的
价值转化。
挖掘会员平台上细分人群的共性需求，通过品牌创建平台进行资源共享，吸引富有
消费者洞察力的创业团队和职业经理人加入，从而创建多个有价值共鸣的品牌，实
现两大平台的价值闭环，最终形成铂涛集团的体验品牌生活圈。
铂涛集团会员注册人数突破8000万，会员可在多个体验消费品牌间切换流动，领先
的中央预订体系提供无缝连接的体验。
优质会员体系：铂涛会；
8000万会员的信赖，覆盖全国300个城市；
前所未有的会员保障政策：金卡及白金卡会员可享受一次“不满意则免单”的权益
，刷新酒店行业新标准；
会员特权：积分当钱用、白金尊享85折、微信24小时在线、双会籍。
中国首个“以酒店体验为主的品牌梦工厂” ，致力于打造品牌“加速器”，吸引
富有消费者洞察力的创业团队和职业经理人来借力铂涛平台，从而构建多元价值诉
求的体验品牌生活圈。
在这个平台上，创业团队和职业经理人以独立的公司负责品牌构想、客户体验、运
营；
品牌“加速器”提供资金、开发资源、会员体系、供应链、融贷渠道等完善的产业
链以及财务、人事体系等支持。
作为品牌“加速器”，铂涛集团给予创业团队和职业经理人充分的创作自由。
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