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期货股指客户如何开发|股指期货开户流程有哪些呢?-股识
吧

一、如何开发期货客户?

天发期货那边可以开的。
金融投资有风险，不管你有没有经验，都要注意平台的选择，看是否有资质是否正
规，新手尤其要慎重。
据了解有家天发(香港)期货是经香港证监会批准成立的，持有合法牌照，能交易大
多数期货产品。
他们开发了自己的客户端软件，在手机或电脑上安装后，能进行交易，也能学习和
模拟。

二、股指期货怎么开户？

(1)客户提供有关文件、证明材料。
(2)期货公司向客户出具《风险揭示声明书》和《期货交易规则》，向客户说明期
货交易的风险和期货交易的基本规则。
在准确理解《风险揭示声明书》和《期货交易规则》的基础上，由客户在《风险揭
示声明书》上签字、盖章。
填写客户资信情况登记表和确定交易手续费。
(3)期货经纪机构与客户双方共同签署《客户经纪合同书》，明确双方权利义务关
系，正式形成合作关系。
(4)期货经纪机构为客户提供专门帐户，供客户从事期货交易的资金往来，该帐户
与期货经纪机构的自有资金帐户必须分开。
客户必须在其帐户上存有足额保证金后，方可下单。

三、如何开通股指期货账户

天发期货那边可以开的。
金融投资有风险，不管你有没有经验，都要注意平台的选择，看是否有资质是否正
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规，新手尤其要慎重。
据了解有家天发(香港)期货是经香港证监会批准成立的，持有合法牌照，能交易大
多数期货产品。
他们开发了自己的客户端软件，在手机或电脑上安装后，能进行交易，也能学习和
模拟。

四、期货客户怎么样开发比较有效果。

要根据你的情况进行有目的的目标营销 同时要有创新思维想想创新营销 假以时日
客户就一定能开发出来的

五、股指期货开户流程有哪些呢?

展开全部 参与股指期货交易的客户，需要与期货公司签署《股指期货交易特别风
险揭示书》和期货经纪合同，并开立期货账户。
客户不能使用证券账户及商品期货交易编码进行股指期货交易。
所以，普通客户在进入期货市场交易之前，应首先选择一个具备合法代理资格、信
誉好、资金安全、运作规范和收费比较合理，同时获得金融期货经纪业务资格及中
金所会员资格的期货公司。
客户在经过对比、判断、选定期货公司之后，即可向该期货公司提出委托申请，开
立账户。
开立账户实质上是投资者(委托人)与期货公司(代理人)之间建立的一种法律关系。
一般来说，各期货公司会员为客户开设账户的程序及所需的文件不尽相同，但基本
程序及方法大致相同。
开户一定要找到专业的平台，小企鹅告诉你： six one seven five five nine six there five

六、如何开发期货产业客户

有个很简单的方法每天去跟 10个人 聊期货，无论陌生的 朋友 或者其他的 只要坚持
你一定会成功的。
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