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如何在网上拓展股票客户--我是一名证券公司客户经理，
想请教一下各位大仙，有什么方法能在网上推广开户的，
-股识吧

一、如何在网站上宣传企业，

行业性网站推广，搜索引擎推广，seo优化。

二、如何运用网络手段开展证券产品的营销

证券公司在大型城市的经纪业务可以坚决走城市化道路。
大型城市是信息网络发达的地区，各种智能社区、智能办公区迅速发展，这是拓展
网上交易最好的市场。
券商的各种信息网络完善后，将可以向非现场客户提供更完善的证券经纪与信息咨
询服务。
由于大型城市居民的知识水平较高，对证券经纪业务的要求也很高，在传统模式下
无法满足客户需求，而在各种网络信息系统支持下，券商完全可以满足这些需求。
在中小城市市场及边远地区市场上，鉴于当地市场容量较小，应根据实际情况选择
切入产品，在银证通、网上交易、电话委托集中交易方式之中任意选择，并根据市
场容量、客户素质、竞争状况等因素，进行服务组合的决策，以最低的成本向客户
提供最恰当的服务。
证券公司网络可以覆盖经纪业务的所有实体，该网络只需一根线与其他企业互连，
就有了合作开展业务的基础。
比如与银行进行银证的合作，利用银行信誉度高，网点多，专业化存贷款业务和理
财优势等，合作拓展证券经纪业务，这样既可以拓宽公司经纪业务的覆盖围，又可
以为客户提供丰富的综合服务。
与电信运营商的合作则表现在通道＋内容的合作服务模式上，双方发挥各自的特长
，将证券经纪业务和其他网络内容服务以最适合客户的资费、信息数量和模式提供
给客户。
因此，随着网络信息技术的发展，在证券网络信息系统的全面支持下，经纪业务的
拓展模式将出现一个与其他行业、企业联盟共同成长的新变化。
网络对于公司企业化的配合作用主要体现在利用信息系统中与外界进行交互的部分
而进行的综合内容发布功能，比如公司综合网站平台，统一资讯平台，呼叫中心及
客户关系管理系统等。
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对于综合类券商而言，优势就更加明显。
经纪业务、投行业务、资管业务并重，通过信息系统的综合发布功能，可以突出投
行、资管等综合产品优势。
从客户角度看，各主要业务部门的客户群体各不相同，每种群体中的客户又可以分
为不同级别、不同类型。
不同的客户对服务的要求各不相同，在内容服务提供前，明确目标客户群体，将更
好的发挥个性化与差异化营销的优势。
总之综合利用网络信息系统的发布与交互功能，整合公司资源，全面宣传企业化精
髓，可以更好地感染和取信客户，树立公司的整体形象。

三、证券公司银行驻点 客户经理 拓展客户资源的渠道

没有很有效的手段 股市好，开户的人自然多，现在股市不算是很好，你想拓展是
很难的，面对这种随机的陌生客户，除非本人有这个意愿，否则你很难开发到这个
客户的 除了尽量跟银行搞好关系，银行提供一些有效客户资源给你外，其他的办
法基本上是不太可行了 做这个客户经理这样的工作，全靠人脉关系了补充：开发
客户哪那么容易呢，哪有那种一驻点就可以很多客户资源的地方证券公司满大街都
是的，你这个思路不太好

四、已开好了股票资金帐号，如何开始购买股票?

一、开户之后你回家在网上下载这个证券公司的软件，安装，然后输入你的帐户帐
号秘密进入，二、将关联的银行卡上资金导入证券帐户。
在交易时间段（周一到周五，早上9点30到11点30，下午1点到3点）就可以买卖交
易股票。
股票的网上交易都是通过证券公司的，你到证券公司开户后，证券公司会给你一个
帐号，同时将你的银行卡和证券帐号关联起来，你在网上直接将银行卡里面的资金
转入证券帐户，然后在网上操作买卖。
开户费用是根据你选择的开户公司决定的，一般在100以内。
扩展资料：股票交易是股票的买卖。
股票交易主要有两种形式，一种是通过证券交易所买卖股票，称为场内交易；
另一种是不通过证券交易所买卖股票，称为场外交易。
现在大部分股票都是在证券交易所内买卖，场外交易只是以美国比较完善，其它国
家要么没有、要么是处于萌芽阶段，股票交易(场内交易)的主要过程有：(1)开设帐
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户，顾客要买卖股票，应首先找经纪人公司开设帐户。
(2)传递指令，开设帐户后，顾客就可以通过他的经纪人买卖股票。
每次买卖股票，顾客都要给经纪人公司买卖指令，该公司将顾客指令迅速传递给它
在交易所里的经纪人，由经纪人执行。
(3)成交过程，交易所里的经纪人一接到指令，就迅速到买卖这种股票的交易站(在
交易厅内，去执行命令。
(4)交割，买卖股票成交后，买主付出现金取得股票，卖主交出股票取得现金。
交割手续有的是成交后进行，有的则在一定时间内，如几天至几十天完成，通过清
算公司办理。
(5)过户，交割完毕后，新股东应到他持有股票的发行公司办理过户手续，即在该
公司股东名册上登记他自己的名字及持有股份数等。
完成这个步骤，股票交易即算最终完成。
参考资料来源：股票百科-股票交易

五、我是一名证券公司客户经理，想请教一下各位大仙，有什么
方法能在网上推广开户的，

可以的，目前的营销市场很多都是用群发短信来初步确认客户的意向程度，可是很
多人的手机会将你的短信作为垃圾短信处理的，只能碰概率了！更好点的就是银行
渠道和其他一些渠道的拓展。

六、股票经纪人除了银行渠道，还有什么方式扩展客户？

一、最传统的银行渠道 其实也是比较直接的渠道，因为有银行这个平台，往往大
家会比较信任，起码不会觉得是骗子，如果客户有点倾向，加之讲解，很可能就此
成为客户，还算是主要渠道。
二、亲戚朋友同学等 亲戚或者朋友往往是比较熟悉，不存在信任问题，只要把东
西讲明白，他们认可，大概率会做成的，可能是双赢的结果。
三、网络上的陌生人 网络上的陌生人最大问题就是信任问题，别人总会觉得是骗
子，当然最好的办法就是有实力，比如开个群，做视频、在股票论坛发有质量的帖
子，积累粉丝，他们自然会发展成客户。
最后，办法是人想出来的，不要拘泥于这几种渠道。
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七、我的股票账户是国泰君安的，我想问下想开通创业板的话如
何能在网上开通？

截止2022年8月，创业板开通需要到证券营业部，网上无法开通创业板。
创业板股票开户条件及流程：1、具有两年以上(含两年)股票交易经验的自然人投
资者可以申请开通创业板市场交易。
（注意：如果还没有股票账户的投资者是不能直接开通创业板的，需要先开股票账
户。
）2、投资者通过电话联系、APP预约等方式向所属证券公司营业部提出开通申请
，认真阅读并现场签署《创业板市场投资风险揭示书》。
3、上述文件签署两个交易日后，经证券公司完成相关核查程序，即可开通创业板
市场交易。
扩展资料创业板买卖规则：（1）创业板股票的交易单位为“股”，投资基金的交
易单位为“份”。
申报买入证券，数量应当为100股（份）或其整数倍。
不足100股（份）的证券，可以一次性申报卖出。
（2）证券的报价单位为“每股（份）价格”。
“每股（份）价格”的最小变动单位为人民币0．01元。
（3）证券实行价格涨跌幅限制，涨跌幅限制比例为10%。
涨跌幅的价格计算公式为：涨跌幅限制价格=（1±涨跌幅比例）×前一交易日收
盘价(计算结果四舍五入至人民币0．01元)。
证券上市首日不设涨跌幅限制。
参考资料来源：股票百科-创业板参考资料来源：平安证券-创业板股票开户流程

八、如何使用支付宝买股票

用支付宝只能查询股票行情，不能购买股票。
购买股票需要下载其他专业炒股软件。
支付宝查询股票方法如下：1、打开手机支付宝2、在搜索框输入股票，点开股票3
、点击放大镜，进行搜索自己想要查询的股票4、选择自己要查询的股票扩展资料
股票（stock）是股份公司发行的所有权凭证，是股份公司为筹集资金而发行给各
个股东作为持股凭证并借以取得股息和红利的一种有价证券。
每股股票都代表股东对企业拥有一个基本单位的所有权。
每家上市公司都会发行股票。
同一类别的每一份股票所代表的公司所有权是相等的。
每个股东所拥有的公司所有权份额的大小，取决于其持有的股票数量占公司总股本
的比重。
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股票是股份公司资本的构成部分，可以转让、买卖，是资本市场的主要长期信用工
具，但不能要求公司返还其出资。
参考资料：股票百科——股票
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