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没有资金怎么自己创业板有好的项目，想自己创业，没有
资金支持，可以寻求哪些帮助？-股识吧

一、没有资金，但是又想创业，怎么办？

资源不足，是很多人在初次创业的时候遇到的问题。
条件欠缺，使创业成功率降低，但要有完全充分的资源也是不可能的。
一是要有进入一个行业的基本条件，这样你才能立足行业；
另一方面是具备独特性资源，这样你可以和同行，有一定的差异化。
创业的条件主要包括几个方面：
1：资金：是否在满足生活所需之外，有足够的资金让你的生意启动和周转。
2：关系及业务渠道：有什么关系，现有哪些渠道和便利，靠什么模式赚钱？
3：经验：你对所要做的行业，是否很了解。
是否在市场上能获得优势？是否有独立经营的能力；
4：潜在客户：估计一下，立足什么样的市场，有多少人会成为我的客户；
5：行业性质：某些行业受到一些政策保护与限制，需要进入资格条件；
也有一些事情，是非法的，不可以从事。
6：人力资源：是否能招募到合适的专业人才。
并不是说，以上几个方面，需要100%的具备，很多东西，可以通过发展积累的方
式来获取。
首要的，应该是资金，和渠道，其他资源欠缺也可以弥补；
如果有足够的潜在客户资源，其他资源的欠缺也容易改变。
创业具备的条件是：足够的资本？行业经验？客户资源？技术创新？商业运作能力
？与即将面对的竞争对手相比是否有明显的优势？ 创业前要慎思
创业前要认真思考、反复评估、考虑成熟再行动。
除了要足够的资源准备外，心理准备最重要。
以下几个方面问题，值得好好思考。
第一，我为什么要创业？是否有足够的决心，愿意承担风险吗？过去的利益是否舍
得放弃？ 第二，我是否具备创业者应有的能力与素质，是否能承受挫折，是否具
有综合全面的素质，还是有专项技术特长？ 第三，我创业成功的核心资源优势是
什么？我具备的条件是：足够的资本？行业经验？客户资源？技术创新？商业运作
能力？与即将面对的竞争对手相比是否有明显的优势？ 第四，是否有足够的耐心
与耐力度过创业期的消耗，估计通过多长时间走过创业瓶颈阶段，自己有多长时间
的准备。
第五，创业最大的风险是什么，最坏的结果是什么，我是否能承受？不要只想到乐
观的一方面，对风险一定要有充分的心理准备，否则，一碰到现实状况与想象不一
样，一下会造成信心动摇。
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回答清楚以上问题之后，再决定是否创业不迟。
很多创业者的失败，都是与创业前心理准备不够，匆匆忙忙进行创业，最后失败得
一塌糊涂，假如准备不足，条件不具备，晚一点创业也不迟。

二、没有资金没有团队怎么互联网创业?

呵呵，如果真的是好的项目，也可以，建议你读一下据传为有史以来最伟大的创业
经典，创造了无数零资本创业成功典范的创业圣经。
——《零资本创业》，然后去找已经深受启发的李开复，他正操纵着无数的资金寻
找有想法的年轻人呢！ 零资本创业不是盲目的闯与创，也不是一味的充满激情，
更来不得半点的马虎与大意，而是要有超人的智慧，对人类需求的透彻了解！真的
希望各位创业伙伴们擦亮自己的眼睛，在实现自己理想幸福之路上不断的奋斗！持
续不断的改进自己！不断的进步！直到成功！——《零资本创业》

三、想创业没有资本，该如何解决？

● 创业三资（智）： 资金（主要为启动资本） 资源（主要为人脉）
智慧（主要为知识、技能、思维方式） －－－－－－－－－－－－－－－－－－
盲目跟风是大忌 与众不同赚大钱 －－－－－－－－－－－－－－－－－－
你对待财运博弈的态度的不同， 决定了你的财运的好坏。
●要谨慎从事 要知道－－ 光有目标不行，还需要主客观条件。
成功与失败的不同在于：要所有条件都具备才能成功；
而只要有一个条件不具备却要失败⋯⋯ ●创业感悟10则
1、社会生活中处处充满商机，若没有发现，是因为缺少一对火眼金睛。
2、创业，机会很重要，但机会往往青睐有准备的人，如果没有准备，当机会突然
降临时，是很难把握住的，因为把机会转变成财富，需要一定的能力，而这种能力
不是短时间能学到的。
3、做小生意，是解决生活问题；
做大生意，则是要解决社会问题。
4、创业，最需要的不是资金，也不是人才，而是一个好的思路；
没有资金，可以筹集；
没有人才，可以召集；
而没有一个好的思路，就很难找来资金和人才，思路决定创业的出路。
5、创业，设定目标很重要，没有目标，就缺少了奋斗的方向，这样就容易走弯路
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。
6、选合作伙伴，是选择互补性！比如懂管理的，就找一个懂营销的做合作伙伴；
有资金，就找一个有项目懂技术的人做合作伙伴。
7、创业，有许多潜规则，这是书本上看不到的，因为潜规则本身就是说不清道不
明的东西，是需要悟的，只有多次经历过了，才能悟到。
8、在创业者眼里，没有什么不可能的事情，只有一些待解决的问题。
9、失败对创业者来说是一笔财富，只有小的失败才能积累大的成功。
10、创业，贵在坚持，对于看好的事情，一定不要轻易放弃，因为，失败与成功之
间往往只有一步之遥。
创业迈的是沉重的脚步，稍有点不小心，就会跌倒。
有人跌倒一千次也能够坚持站起来，但是有人跌倒一次却永远都站不起来。
这或许是人的不同本性吧。
有人经不起风吹雨打，有人就经得起风吹雨打。

四、有好的项目，想自己创业，没有资金支持，可以寻求哪些帮
助？

对于我们普通老百姓手上缺少资金，创业只能从小本生意着手。
但只要把握好时机，选准项目，懂得经营策略，小买卖一样会成就大老板，实现自
己的财富梦想。
1、搞好调研
有人以为小笔投资没有必要搞可行性研究，这是一个十分错和幼稚的想法。
许多朋友手头有了一笔钱，就雄心勃勃想干一番自己的事业，这自然是好事。
但缺乏投资缺乏信息指导，不做市场调查，也舍不得花点小钱去咨询有关专家或机
构，往往是亲朋好友凑在一块儿，举举酒杯，拍拍脑袋就决定上一个项目。
这样弄得不会鸡飞蛋打的。
2、把准时机 家电专卖店老板陈某谈了他对这一问题的看法。
他说：“不久前出差到一城市，正赶上发行福利彩票，几十万人流向发行点，此时
就是绝好的时机。
那么多人需要喝水、吃饭，若每个人平均消费3元，就有近百万元的生意可做。
事实上，不少下岗职工在那儿摆摊、卖盒饭、卖饮料。
当时因下雨，地上泥泞难步，有心人灵机一动，批来大量塑料脚套，结果供不求，
发了一笔不小的财。
” 3、从小做起 经商并不是一种简单劳动，同样一种物品，同样经营，有的能卖出
去有的却积压，为什么呢？这里有学问。
事实上，经商的过程看似简单，实则复杂。
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比如进货，地点不同价一样，而且有真有假，质量有高有低；
在销售时向顾客推销的方法，如何了解他们的心理活动⋯⋯对于创业者而言，这些
都是必须学习和掌握的。
然而，这些知识的书本上很难找到，要靠自己在实践中去体味，这就需要时间。
因此，初涉商海者应该先从小本生意做起，因为小本生意有失误也影响不大，通过
做小本生意的磨练，有了一定的经验再去做大生意。
4、不赶热门 生意砸锅的投资者，一个通病就是赶“热门”，看到别人做什么赚钱
也跟着去赶热门，但是成功的投资者，决不去赶“热门”，却是留心钻“冷门”，
做那些有市场需要或有某种潜在需要，却又没有做的事情。
要研究人们生活中还有哪些不便，能不能通过某种服务或产品解决人们生活的不便
，这就是“难点即市场”的道理。

五、想创业有项目没资金怎么办啊？

资金永远不是最重要的，假设我现在给你100万的资金，你有能力控制吗？如果你
有把握操作好一个项目，有100%的信心，你可以多渠道融资，银行，朋友，家人
，风投。
如果我是资金掌握者的话，就算你是个黄毛小子，但是你给我分析的你的项目是真
的能赚钱的，那么我也一定会帮你的。
所以还是努力提高自己先。

六、没有足够的资金，想创业怎么办？

没有资金一样可以投资创业，关键是找准项目，再加上自己的勤奋，你可以按我说
的试试。
1）*verygift.cn的产品非常有特色，你先申请做他们的网店加盟商，需要300元。
其余200元可以进一些有代表性的样品。
2）用他们提供的图片及相关资料在taobao等网站销售产品。
同时把买来的样品拿到当地的工艺品商店、旅游景点的工艺品销售店、批发市场、
超市等地方进行推荐，只要勤快点，肯定有人愿意销售这些非常有特色的产品。
3）积累一定资金后，自己直接开一个店，批、零兼营。
4）影响做大了之后，申请做地区代理。
参考资料：*：//verygift.cn
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