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达人店的营销顾问原始股值多少钱——建行零利息零手续
费贷款购车限于哪几种车型？-股识吧

一、建行零利息零手续费贷款购车限于哪几种车型？

这个没有限制的，是商家和建设银行联合搞的促销方案和营销手段，任何一个品牌
或车型都有可能这样。
银行和4S没有傻到白白借你钱让你买车的地步。
放心好了，羊毛就出在你身上，呵呵，我就是4S店的销售顾问，等你把车买到手里
，头脑冷静了之后，就会想明白了。

二、在大陆注册一个顾问公司需要多少钱？大概多少天可以注册
完成

我们园区有办理此类业务，大概7-10个工作日就可完成，提供注册一条龙服务！

三、人力资源管理咨询师考试难吗?大概要花多少钱？

看你考什么等级的。
3级的比较容易，2级和1级的比较难，费用也比较高。
不同的培训学校的费用不一样，你可以找当地的培训学校咨询一下

四、爱钻网络销售顾问能赚钱吗？

现在我已经是全职太太和全职的爱网络销售钻顾问，爱钻他们全部都是免费的，一
个月挺悠闲的，都能赚个九千到一万多块钱，要是稍稍的勤奋，月赚三四万五六万
完全都没有问题；
比起以前全职做打工族上班好多了，自己当老板，想弄弄就弄弄，免得在公司受一
肚子的气，做个打工族压力又大，瞌睡也睡不够，忙得半死，每天早上洗脸的时间
都没有。
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五、今日头条点击率和总花费怎么算？

销售行业都是底薪加提成，根据学历或资历，底薪一般500元到1000元不等。
提成根据轿车、客车、货车等，每辆车提成100元至200元不等。
业绩不同，收入差距很大，做得好，5000—10000以上，差一点的2000元左右。
总之，销售是极富挑战性的工作。
工作阅历对个人成长有很重要的作用。
汽车销售一般都要经过厂家培训，取得销售资格，一般称销售顾问，先实习，然后
才是正式销售顾问。

六、去汽车4S店做销售顾问（吉利汽车），工资大概有多少

汽车销售顾问以形象好、收入高、发展潜力大而广受关注。
有的人认为销售顾问一个月只拿几百元底薪，卖一台车才提成一两百元，觉得销售
顾问职业没什么“钱途”；
也有的人认为销售汽车根本不需要什么专业知识和技能，长得好会说话就能卖车。
---这样的观念，是对汽车销售工作的极度误解！首先，关于从事汽车销售工作的
收入，我们不能停留在一个月拿多少底薪，卖一台车提成几百元的层面上。
如果抱着这个概念去卖车，是怎么样都不容易进入“高薪”阶层的。
汽车消费是连带式的、终身的消费，客户买车不可能仅仅只要买一台裸车（法律也
不允许），购车客户买车时都要涉及到金融、保险、装潢、精品、附件、保养等领
域，在使用汽车的过程中还将产生其他需求，而这些领域的业务，在4s店内部都是
可以单独获得提成的，前提是销售顾问除了卖车之外，还要掌握相关领域的销售技
能。
如果裸车销售提成只有100元/台，加上其他销售提成，卖一台车的提成总数做到50
0元以上，并不太成问题。
很多月收入过万元的销售顾问，并不是一个月能销售超过100台车，而是其他工作
做到位了，月销售量也就是15台左右。
另外，从事汽车销售工作，不仅需要专业知识，还需要较高的综合素质。
一般4s店招聘汽车销售员，都会要求应聘者应具备从业经验，或者要有专业背景。
因为很简单，汽车销售顾问销售的是汽车和汽车相关产品、服务，汽车产品和服务
具备很强的专业性（汽车是昂贵耐用消费品，不够专业怎么卖得出去？），汽车销
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售的流程、方法和技巧，与传统行业的销售方法存在本质上的差异，没有经历过专
业的训练，4s店是肯定不敢让新人上岗的。
而恰恰是这么需要培训的行业，95%的4s店 却不具备自行组织系统培训的能力。
聘请专业培训机构实施培训的费用高达15000元/天，培训一周的成本高达10万元！
如此高昂的培训成本，致使多数汽车企业不愿在培训上投入。
一旦人员流失，培训投资就 送给他人了。
因此，绝大多数人员进入4s店，因未能接受专业培训，而内部人员亦多不愿意教（
因带新人可能威胁自身利益），三个月内没有业绩而不得不主动放弃。
上述原因，导致了汽车销售人员流失率高，也给汽车销售行业造成了一些负面影响
：如“是人都能卖汽车”、“汽车销售不需要培训”、“销售汽车不赚钱”、“干
汽车销售没前途”等错误观念被广为流传。
上述说法从质的层面上理解是没有错的，但从量的层面上就无法理解。
这也是造成为什么有的人能做好，也的人被淘汰，有的人月收入过万，有的人生存
不下去的本质原因。
要做好汽车销售，至少要做到“六懂”，即： 一 懂汽车
掌握构造、性能、性价比分析工具 二 懂市场 掌握行业背景市场大局与市场动态 三
懂营销 掌握和恰当地运用市场营销的精髓 四 懂销售
掌握销售流程销售话术与销售技巧 五 懂服务 掌握销售过程服务与售后服务方法 六
懂客户
掌握客户心态消费心理与决策方式要把汽车销售做优秀，还需要“三有”，即：
一 有计划 遵循销售规律有计划扎实推进工作 二 有技巧
遵循客户心理针对性采取攻心战术 三 有恒心 遵循成功规律不断改进工作和提升
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