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光线传媒怎么样--请问新闻传播硕士的毕业就业前景怎么
样？-股识吧

一、孩子王公司怎么样？

我一个朋友在那边工作三年了，一个企业员工能够干三年，应该还不错的吧？

二、光线传媒旗下签约艺人有哪些

光线传媒被称为“中国著名娱乐主持人的摇篮”，曾一手培养过李霞、索妮、何炅
、谢娜、沈星等一大批优秀娱乐主持人，光线新生代主持人柳岩、谢楠、大左已经
成为中国娱乐主持界新生代代表人物。

三、我即将去伊的家上班，做销售，想问一下这家公司怎么样

去伊的家上班挺好的。
在伊的家上班，工作时间以及员工福利还是比较有保障的。
伊的家是一家人性化的一家有前途的公司，独栋办公楼办公，环境较为不错，福利
待遇好，包括有五险一金；
逢年过节礼物都有，更别说年终奖了，不过这看能力的，如果你能力强，还有机会
拿到公司的分红。
去伊的家上班工作岗位竞争还是比较具有竞争力的，因此，其竞争机制是比较完善
的。
伊的家商城是广州伊的家网络科技有限公司打造的综合型女性B2B2C品牌商城。
伊的家销售区别于传统电商的主动式营销模式，伊的家经过严格的专业培训组建了
精致女人导师团队，凭借扎实的专业能力一对一为每位客户制定专属美丽方案，同
时全天候在线指导监督产品使用和知识技巧教授。
另外，在伊的家上班分为较好，相聚就是一家人，生日会，运动会，部门聚餐，培
训分享，团体旅游，玩在一起的点滴汇聚成彼此羁绊，携手实现更好成长。
扩展资料：去伊的家做销售的注意事项：1、要学会调节自己，要有一个好的心态
，做销售急于求成要做好事很难得，没有一个好的心态要坚持下去也很难。
2、应变能力，人们购物的心态有的会直接性的，看中就会买，有的是观察型，看
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品质对比价格有的是犹豫型，虽然喜欢但会习惯性拿不定主意，这些都是潜在的客
户，要积极主动介绍自己的产品技巧性说服对方购买。
3、熟记销售产品，对于自己产品的优点特性缺点要熟记，以免在客户问起时一无
所知这不仅会给客人会领导一个很不好的印象，并会丢失很多客户。
4、做销售态度的把握也很重要，首先要明白销售员与购买人所站位置是平等的，
在推荐自己产品的过程中忌不要一副我为你好的表情语气，或对方在选择的过程中
或选择不卖时就语气不好会脸露各种不好的表情。
5、换位思考，购物有时也会比较盲目的，有时并不需要，当服务人员适当的语言
也会促使购买欲，作为销售人员，以换位思考站在消费者的位置来给出建议往往也
会更让人接受。
6、适当的投机，店中有活动，当这时在介绍的过程中客人先可简洁明了的介绍产
品的优点，然后再看客人是否感兴趣，循序渐进的深入介绍产品，在客人犹豫时，
提到现在购买有赠送优惠等。
广州伊的家网络科技有限公司 - 百科广州伊的家网络科技有限公司是一家集开发、
设计、运营、销售于一体，通过网络展开主动式服务营销的综合型女性B2。
B2C电子商务。
公司。
汇聚万千精致女人及精致女人导师，提供精致生活服务及文化的“精致女人社区”
。
总部坐落于广州企业园区——番禺天安节能科技园，业务范围涵括护肤、彩妆、营
养美容食品、私人定制服装、跨境电商等领域。
*s：//baike.sogou*/v65929932.htm?fromTitle=%E5%B9%BF%E5%B7%9E%E4%BC%8A%
E7%9A%84%E5%AE%B6%E7%BD%91%E7%BB%9C%E7%A7%91%E6%8A%80%E6%9
C%89%E9%99%90%E5%85%AC%E5%8F%B8

四、光线传媒资料？

自1999年《娱乐现场》节目开播以来，光线就一直是中国民营传媒领域的先锋和领
袖。
光线传媒是中国最大的电视节目制作和发行商，每天制作超过4小时的电视娱乐节
目；
拥有国内最大的地面节目播出网络，节目在全国620家电视频道播出，同时独立提
供全国性数字付费频道《新娱乐》频道全部内容；
光线传媒旗下的品牌节目《娱乐现场》、《音乐风云榜》、《最佳现场》、《影视
风云榜》、《完美造型团》，《音乐学院》，《慈善歌会》等，因其强势的节目品
牌和资源共享的节目群体效应，成为最大的娱乐界信息传播平台，每日多次交叉覆
盖中国10亿观众。
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光线的E标已经成为家喻户晓的传媒娱乐标志，吸引了全球500多个著名品牌成为光
线的客户。

五、请问新闻传播硕士的毕业就业前景怎么样？

一、高校教师 为新闻传播学既具有理论的成分，又很实务，因此就业的前景也非
常广阔，其属新兴学科正处于迅速发展之中，极缺高校教师，因此研究生毕业后即
可进入高校教书，或者科研咨讯机构进行理论研究。
二、网络编辑 据统计，目前我国的网络编辑从业人员有近300万人，而传统新闻从
业人员只有75万人，网络媒体从业人员已经从规模和数量上超过传统媒体。
2005年，劳动和社会保障部公示的第三批十种新职业中，“网络编辑”名列其中。
在得到国家认可的同时，网络编辑也成为市场上抢手的人才。
当互联网发展到一定程度后，大部分网络新闻人员不再由技术人员充当，而是需要
更多具有一定的相关专业背景或从业经验的人员去从事。
做一名网络编辑，首先要有扎实的文字功底；
其次要熟知新闻的相关知识，对网络上出现的新闻、信息、趋势要有足够的敏感度
；
还要能熟练使用DreamWaver、Flash等网页制作软件和一些编辑发布软件等等。
三、影视节目制作公司高级编导 如果你是一个娱乐“粉丝”，那么一定听过“光
线传媒”这个名字，它制作的《娱乐现场》节目总计发行达600个频道。
光线传媒便是一个典型的影视节目制作公司，其官方网站挂有常年招聘节目撰搞及
节目编导的启事。
目前，我国有影视节目制作公司1500余家。
在电视栏目方面，大家熟悉的《幸运52》《娱乐现场》《欢乐总动员》等都是由影
视节目制作公司制作的。
这些公司对影视节目的编、播、采人才都有广泛的需求。
较强的新闻敏感性和新闻写作能力，熟悉电视节目制作流程和电视表现手法，思维
活跃，具有较强的文字功底，这类新闻学专业毕业生前景非常广泛。
四、线下刊物编辑 网络时代，现实中的一切活动几乎都可以通过网络实现。
但网络信息也有到达率不足的问题，于是很多网站在发展壮大后都开始创办线下刊
物。
上海壹报通文化传媒有限公司创办的《文化艺术报。
城市壹报通》就是一种汇集线上信息的线下刊物，它是一张集众多分类广告信息为
一体的实用型报纸。
该公司招聘采编的要求是具备记者的敏锐、编辑的统筹策划能力、广告人的商业嗅
觉，最好还要有旅游、培训、房产、装潢建材、餐饮娱乐行业等工作经验。
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因此，不仅熟悉新闻学的相关知识，而且对某行业比较有专攻的毕业生在这方面最
有优势。
五、企业刊物编辑、记者 于发展的需要，现在很多企业都会办一些不定期的刊物
，这里也是传媒人才的用武之地。
但这需要从业者知识面较广，因为公司主营业务各有不同，对采编人员专业背景的
要求也就不尽相同。
比如上海毕马企业营销策划有限公司在招聘媒体策划、采编人员时，要求具备新闻
、广告、医学、药学大学本科学历；
而藏家文化艺术有限公司在招聘执行主编时，则要求最好有历史、文物等相关专业
背景。
考新闻传播学的话推荐传媒人论坛，新传考研最大的交流平台，跨考的人多，好交
流，都是免费资料，肯定能帮到你，希望采纳！

六、我应聘上了德邦物流，可是网上说这公司很差，可是这公司
到底怎么样，我想求个说实话的噢？？？

听我的准没错。
1、如果是物流管理专业，是否喜欢？不喜欢尽快转行！！！我猜你是物流专业，
相信我这句话，没有错！2、如果还是决定干物流，那就做好吃苦耐劳的准备，德
邦是一个很好的“培训”公司，不仅是行业知识的学习，更是对你性格、行为、心
态的磨练！
混3年出来后你就超越了很多人！一般公司没有他们苦，那也就没有他们有收获。
3、既然你都看第三条了，拿给你推荐个安逸的，如果是大型公司比如快递公司等
运作比较精细化的（物流运作很粗糙），都有比较常年坐办公室的岗位可以让你走
专业线一步步晋升，工作也体面。
坏处就是这个都是走专业技能的，就不能和一线一去走管理线一步步晋级。
4、那我在说最后一条。
如果想最好的提升自己，物流销售是最好的机会：对公司的运作了解、对行业的知
识了解、对同行更清晰、对自身的能力培养更有利、发展前途更好！

七、光线传媒在北京哪里？

雍和宫航星家园
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