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怎么找推荐股票的人--大家都是如何选择股票的？请大家
介绍些自己的经验心得-股识吧

一、怎么样才能找到炒股的人？

此类事物有几种：
想当年，刚刚开始做股票，跟着人家东买西买，忙进忙出，往往是亏多胜少。
更气人的是，这些股票好像和我是冤家一样。
我买了，它要么下跌要么不动。
弄得我屏不住了，刚刚扔掉就涨了。
气得我时常想，自己大概真不是做股票的料。
最推荐的一种：一天，一位朋友听说我在做股票，就推荐了爱死磕网，让我大开眼
界。
巴菲特就靠长期持有可口可乐、运通等几只股票，成为与企业共同成长的亿万富翁
。
推荐理由：1. &nbsp；
从这几年的投资经验中，我深深感到，选股没有什么秘诀，要获得长期的稳定收益
，关键是要找到好股票。
2. &nbsp；
另外，拿住了好股票，还应该不断研究它，跟踪它，这样才能从公司的变化中收到
长期稳定的收益。

二、大家都是如何选择股票的？请大家介绍些自己的经验心得

每个人都有自己的选股方法，就像不同武功门派，无论技术派、基本面派，最终检
验标准只有一个————是否赚钱。
我个人选股思路：基本面为主，参考技术指标。
1）选择好大的方向：紧紧抓住经济发展中的主要矛盾和大的趋势，相关企业在未
来几年肯定将受益于政府政策和市场份额的快速增长。
例如节能减排、新能源、新材料。
2）选择优势突出的公司：一个公司的优势有很多，资源优势、技术优势、成本优
势、销售优势，最重要寻找在本行业中排名靠前的企业。
建议花费2-3个月去游侠股市模拟炒股，多练习，坚持下去就会见成效。
学开车肯定要去驾校，但炒股很少有人去培训，去做模拟练习。
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这是新手亏损的主要原因。
3）具体财务数据分析：一个长期大牛股，必然是业绩持续稳定增长的公司，随便
翻开历史无不如此。
而一个企业业绩的增长，首先来自主营业务收入的增加，其次来自盈利水平的稳定
或者提升，只要盈利水平不是持续下降都可以考虑，最后必然是业绩的增长超过营
业收入的增长，否者是低效的增长。
4）市场资金关注：股票价格上涨本质上是交易的结果，是资金追逐的结果。
所以有资金持续进入，是牛股的必然条件。

三、怎么样才能找到炒股的人？

呵呵，楼主只怕是做证券这行的经纪人吧?不知道怎么去挖掘客户吧... 现在随便走
到哪儿都可以听见谈股票的投资者的声音，建议楼主细心留心自己身边的一切...
靠的是自己的恒心，毅力

四、在银河证券里怎样找到推荐的个股

进入银河证券，点击银河研究，可以看到最新研究报告和股票分析。
点击首页---股票 盘面追踪，里面都有。
仔细阅读便知。

五、如何找到值得投资的股票

第一步：筛选我们没有那么多时间看完这4000只股票，你也不会有。
你可以通过筛选来减少一些候选股票。
如何筛选取决于你想要调查研究哪类公司。
但如果你是个投资新手，你只想投资相对安全的美股以达到优化你的投资组合这一
目的话，也许你就要最先排除规模非常小的，刚刚成立的，还没开始盈利的这三类
公司。
如果排除了这三类公司后剩下的公司还有很多的话，你就可以专找股票收益在过去
几年逐年上升的那类公司了。
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那类公司的股本回报率要高于你设定的某一水平，市盈率就要低于你设定的某一水
平等等。
就像一家公司如何筛选一些求职应聘者一样，成功的股票筛选也要讲究平衡：限定
条件太多的话会令你筛掉那些合格的候选股票，限定条件太少的话可能一个合适的
候选股你也找不到。
试着在初次筛选时最多找20个你想调查的候选股吧。
我们也经常做筛选，即使不是正式的筛选。
我们会看关于股票分析的文章。
朋友间也一起分享各自的看法。
在日常生活中我们也会偶然发现也许适合将来投资的公司。
通过这些途径形成的投资思路可以当成是筛选结果：验证它们的可行性同样需要你
历经一个系统的过程。
也就是说，挖掘值得投资的股票所做的每一步都可以看成是一层筛选。
第二步：确定哪些筛选结果值得进行进一步研究你能猜得到哪些筛选结果适合做进
一步研究吗？你依然是没有那么多的时间调查研究所有你筛选出来的公司。
可以通过排除那些复杂难懂行业的股票来再次缩减你的筛选结果。
比如，我不会考虑投资一家正准备生产一种新药品的生物技术公司。
我没有生化专业的相关学历，也没有该行业多年的从业经历，因此我没有优势认识
像这样的股票。
一旦你排除了那些真正复杂的行业后，你就可以找那些你感兴趣的公司进行研究了
。
如果你找到了一家很有吸引力的公司，随着时间的推移，你可能会越来越喜欢研究
它，追捧它。
从筛选出来的不超过20只股票中，扪心自问“我了解这个行业吗？”“我会对这个
行业感兴趣吗？”这两个问题，以便再次缩减你的筛选结果至5只股票以内来促成
更深入的调查研究。
第三步：调查研究相关行业很快我们就从那19000只股票中选出那么一小撮作为研
究对象，现在就要开始做真正的调查研究了。
我们要自问自答这个问题：“这个行业的发展状况现在有多好？首先要注意的是我
们问的是行业，而不是某一只股票。
从这个角度来说，我们对股价或市盈率等信息不感兴趣。
那些是与股票有关的数据，我们感兴趣的是整个行业的发展状况——它是怎样挣钱
的，它的发展潜能有多大以及它是如何跟它的对手竞争的。
也要注意到这个问题是有局限性的，其实没有数学公式可以表明这个行业的发展状
况有多好。
我们要做的就是多了解这个行业，然后通过梳理一些摘要的主观的信息来形成自己
的看法。
怎样能更好地了解一个行业是一个很大的话题——我们甚至可以写本书详述它！现
在我们只能概述这个话题。
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我们以浏览相关企业的信息作为开端。
我们会去看企业最新的年度报告及季度报告。
我们也会花时间详细考察企业的官网，去看企业是如何向客户推介它自己的。
大部分公司都会在其官网上设置投资者情况介绍这一页面。
如果能看到这部分内容的话，这会成为很大的一个信息源头。
绝大部分美国公司会跟投资分析师召开季度电话会议，去看那些电话会议的会议记
录是很有用的。
我们也有可能跟企业的管理人员举行电话会议，在会议上我们可以直接问他们一些
问题。

六、怎样才能搜到钱眼推荐的个股

老看别人推荐的股票，不是长久的时，说白了，他推荐的股票能涨，自己早就发财
了，你的对未来中国的发展略知一二，你可以做贵金属啊，t加0交易，现买现抛，
回报高当然风险也很大，投资有风险！

七、怎样从身边寻找好股票

此类事物有几种：
想当年，刚刚开始做股票，跟着人家东买西买，忙进忙出，往往是亏多胜少。
更气人的是，这些股票好像和我是冤家一样。
我买了，它要么下跌要么不动。
弄得我屏不住了，刚刚扔掉就涨了。
气得我时常想，自己大概真不是做股票的料。
最推荐的一种：一天，一位朋友听说我在做股票，就推荐了爱死磕网，让我大开眼
界。
巴菲特就靠长期持有可口可乐、运通等几只股票，成为与企业共同成长的亿万富翁
。
推荐理由：1. &nbsp；
从这几年的投资经验中，我深深感到，选股没有什么秘诀，要获得长期的稳定收益
，关键是要找到好股票。
2. &nbsp；
另外，拿住了好股票，还应该不断研究它，跟踪它，这样才能从公司的变化中收到
长期稳定的收益。
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八、怎么样去向客户推荐买股票的内容

这些全靠自己的技术和对市场走向判断的经验。
看好市场走向，选定带动市场的版块，从板块中挑选龙头，所谓龙头就是此版块中
最先启动的，和业绩什么的无关。
还有记得一只股票不要推荐给3个以上的客户，小盘股就更是如此了。
推荐给客户多的话，主力会开始洗盘，主要就是洗这些大户，怕他们在拉升途中抛
货给他们造成损失。
这是肺腑之言哪⋯⋯我的客户被洗了一个月⋯⋯

九、怎样从网上找到炒股的人，具体的方法告诉我下，资金多少
都可以

网上找的没什么用啊 除非你看盘真的可以比人才会跟你聊
但不可能每次都准的啊建议你好是打打电话吧
如果是做客户的话还是要靠转介绍的
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