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科创板开立前该做什么准备.科创板开户条件前20个交易日
日均不低于50万，是指平均每交易日不低于50万，还是指
每个交易日不低于50万。-股识吧

一、科创板开户条件前20个交易日日均不低于50万，是指平均每
交易日不低于50万，还是指每个交易日不低于50万。

每交易日不低于50万。
个人投资者开通科创板股票交易权限应当符合的条件：申请权限开通前20个交易日
证券账户及资金账户内的资产日均不低于人民币
50万元(不包括该投资者通过融资融券融入的资金和证券)。
参与证券交易24个月以上。
中国结算开立的账户包括A股账户、B股账户、封闭式基金账户、开放式基金账户
、衍生品合约账户及中国结算根据业务需要设立的其他证券账户。
可用于计算个人投资者资产的资金账户，包括客户交易结算资金账户、股票期权保
证金账户等。
扩展资料：注意事项：在会员开立的账户内，可计入个人投资者资产的资产包括公
募基金份额、私募基金份额、银行理财产品、贵金属资产等。
资金账户内，可计入个人投资者资产的资产包括客户交易结算资金账户内的交易结
算资金、股票期权保证金账户内的交易结算资金(包括义务仓对应的保证金)，以及
上交所认定的其他资金资产。
计算个人投资者各类融资类业务相关资产时，应按照净资产计算，不包括融入的证
券和资金。
投资者应当遵守证券账户实名制要求，不得出借自己的证券账户，不得借用他人的
证券账户。
根据通知，个人投资者参与A股、B股和全国中小企业股份转让系统挂牌股票交易
的，均可计入其参与证券交易的时间。
相关交易经历自个人投资者本人一码通账户下任一证券账户在上交所、深交所及全
国中小企业股份转让系统发生首次交易起算。
参考资料来源：股票百科-科创板

二、自己准备开店之前需要做些什么准备？

1、店铺周围环境如何 环境的好环有两种含义。
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一种含义是指店铺周围环境状况。
比如有的饮食店开在公共厕所旁或附近，不远处便是垃圾堆、臭水沟或店门外灰尘
飞舞，或邻居是怪味溢发的化工厂等，这便是恶劣的开店环境。
另一种含义指店铺所处位置繁华程度。
一般来讲，店铺若处在车站附近、商业区域人口密度高的地区或同行集中的一条街
上，这类开店环境应该具有比较大的优势。
另外，三叉路口、拐角的位置较好，坡路上、偏僻角落、楼屋高的地方位置欠佳。
2、交通条件是否方便 顾客到店后，停车是否方便；
货物运输是否方便；
从其他地段到店乘车是否方便等。
交通条件方便与否对店铺的销售有很大影响。
3、周围设施对店铺是否有利
有的拉面馆虽然开在城区干道旁，但干道两边的栅栏，却使生意大受影响。
因此在选择临街铺面时，要充分注意这点。
如何选择呢?典型街道有两种：一种是只有车道和人行道，车辆在道路行驶，视线
很自然能扫到街两边铺面；
行人在街边行走，很自然进入店铺。
但街道宽度若超过30米，则有时反而不聚人气。
据调查研究，街道为25米宽，最易形成人气和顾客潮。
另一种典型街道：车道、自行车和人行道分别被隔开，其实这是一种封闭的交通，
选择这种位置开店也不太好。
4、服务区域人口情况 一般来讲，开拉面加盟店位置附近人口越多，越密集越好。
目前很多大中城市都相对集中形成了各种区域，比如商业区、旅游区，大学区等，
在不同区域开店应注意分析这种情况。

三、如何才能开一家公司``提前需要做些什么准备工作？

下面是我在百度里面找到的答案
在BC省成立一家新的注册公司，必须首先定立公司名字。
申请人可以选择三个公司名称，如果注册处认为第一个名字选择不适合，便会选择
第二个名字，如此类推。
注册公司的名称必须有三部份：
第一部份用以区别不同的公司个体（DISTINCTIVE）；
第二部份为形容性质（DESCRIPTIVE）。
举例甲乙丙企业有限公司（ABC ENTERPRISES LTD.）中"甲乙丙"为区别性质，而"
企业"为形容性质，指出新成立之公司为一企业体系。
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第三，所有的公司名字必须以LTD.，LIMITED，INC.，INCORPORATION，INCO
RPORTE，CORP.，CORPORATION，LTEE，LIMITEE结尾，以显示其为注册公司
。
公司名字不能引起公众将公司与政府或皇室联想在一起。
公司名字亦不能惹人反感。
名字一经审阅批核，注册处会向申请人发出通知，上面盖有编号，说明已接受之名
字。
名字有效日期为五十六天，即申请人在56天内必须将公司办妥注册手续。
公司注册处亦容许公司注册编号用作公司名称。
故此，以编号作为公司名称毋须先行登记名字。
此外，新公司发起人（SUBSCRIBER）必须向公司注册主任呈交下列文件
印妥的公司章程大纲（MEMORANDUM），此章程必须由发起人签名；
印妥的公司细则（ARTICLES）。
此细则必须由发起人签名；
公司注册及纪录办事处通知；
公司名字审批编号；
注册费用 若呈交的文件妥当，公司注册主任会发出公司成立证书，注明公司已获
得注册身份。
一般而言，申请注册由登记公司名称开始需时六至八个星期，视乎注册处所积聚个
案多寡。
如果申请人要求公司注册处能快速处理，可以多缴付费用，要求优先服务PRIORIT
Y SERVICE。
一般注册处在收到有关服务要求，二十四小时内便可办妥手续。
但要注意文件往返亦须一定时间，故此由登记名称到完成注册亦要七至十天时间。

四、很想开一家公司，但开公司前，应该准备什么，做些什么？

第一，成本尽可能做低一个新开张的公司最大的成本在于两方面，一个是场地成本
，一个是员工成本。
所以在创业的前期，不要图虚名，然后租一个成本比较高的办公室，很多创业公司
是被房租耗死的。
另外一个，不要为了面子，不要轻易的招聘一个员工进入到公司不仅仅意味着基本
工资，还有对应匹配的办公条件，行政支持，以及社会保障，还要花费一些自己的
精力。
所以在创业的前期，尽可能自己一个人干几个人的活，这是一个必须经历的阶段，
不是每个创业者，开公司之后，都是翘脚老板，现实的情况是老板往往是公司最勤
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劳的员工，最任劳任怨的员工第二，订单尽可能做多创业的初期，订单是公司发展
的动力，而获取订单的渠道，身边的朋友介绍，是最关键的。
初期没有太多资金投入到市场的推广，所以更多的是靠自身的人脉关系，如果说现
在还没有一个持续稳定的订单来源，不建议现在进入到创业里面

五、我想开一家KTV 请问下需要做些什么准备

投资预算：由于现在KTV很高档，如果开一家普通的可能不会赚什么钱，首先从包
放分析：大包房（40-50平）、主音箱deliya f15
一对2500元，十五寸500W/只8R、主功放deliya H600一台1500元，600W/台8R卡拉O
K前级KV373一台500元，99种数码效果器专业麦克风SF916二只300元，专业强磁麦
克风合计：4800元。
中包房（25-40）主音箱deliya f12 一对2000元，十二寸400W/只8R主功放deliya
H400一台1200元，500W/台8R卡拉OK前级KV373一台 500元，99种数码效果器专业
麦克风SF916二只300元，专业强磁麦克风合计：4000元，小包房（15-25）
，主音箱deliya f10 一对1300元，十寸300W/只8R卡拉OK功放K700一台700元，专业2
4比特数字功放专业麦克风SF916二只300元，专业高效磁铁麦克风，合计：2300元
。
全套设备下来大约在12000元。
每个包房大约要在6个左右，办理营业执照等等，共计投资大约在10万-20万之间，
看规模而定！行业前景：KTV兴起于八十年代，雏形是几台电视机、几台VCD、
外加几个话筒，尽管最初是简陋的，但是发展起来是非常迅速的，九十年代就开始
有了KTV的正式场所，最早的有嘟嘟、阿米果、欢乐谷、多来咪等。
那时候去KTV是奢侈的，一般去消费的是事业有成或经济比较好的时尚年轻人。
随着KTV市场的升温，KTV场所也越来越多，消费也相对便宜了，成了经济实惠的
娱乐方式。
利润分析：我想去过KTV的人应该都知道，周一到周四的价格与周五、周六、周末
的价格是不同，前者比较便宜。
而且有些KTV白天的价格和晚上的价格也不一样，自然是白天便宜。
消费者只要付出过去唱一个小时的价钱，就可以唱足5个小时甚至更久。
对此，通常情况下，19时-22时，是量贩式KTV的黄金时段，量贩式KTV至少60%的
收益都从这一时段获得，一间包房酒水花销数千元很正常，而19时之前的收益仅占
总份额的20%。
李盛表示，对于自有产权的量贩式KTV来说，每间包房全天只需保证4-5小时运营
，就不会赔钱。
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六、开超市前的准备工作有哪些

1． 开店前期市场调研计划书与资金准备想要成功，就必须要有计划性，对周边消
费环境有敏锐嗅觉。
一般在制定开店计划书前一定2． 开店前门店工程卖场形象及硬件配置门店形象忽
视不得，当今的消费者不但看重商品的物美价廉，更看重卖场的购物环境与硬件配
备措施，很多创业的老板总认为，卖场、门面的装潢不在投资之内，所以往往不太
重视企业的VI、CI系统的设计，这是一种不明智之举，不论是自行设计还是找专
业的企划人员，卖场都应该有形象设计系统，突显经营服务的特色。
施工期间，要有人现场监督，除了监管工程的质量，便于了解整个店面的完整情况
，以便日后排除故障，熟悉各种硬件设备的工作流程。
3． 开店前商品到位与管理制度的确立商品是门店经营的灵魂，所以在这个环节是
至关重要，联系供应商，进货价格、制作标准化流程、订价、商品特色、成本的计
算、陈列和摆设的方式等，都应该在找寻对象承租前明确完成相关管理流程及工作
手册。
制定标准的营运制度基础，待正式营运后，依照实际管理的各项问题，再迅速做适
当的微调修正，才能以最短的时间让门店营运步上正轨。
4． 开店前人员招募及教育培训人是企业之本，一定要在开店进程适宜的情况招聘
人员，要严格遵循“宁缺勿滥、严格把关”的原则，切忌在开店后期或是流程松散
的情况招聘，那样一方面可能因时间紧张招不到合适的人而造成人员缺额，另一方
面，不利于门店人员培训会导致素质水平低下。
再者，很多创业初期的老板，因缺乏招聘经验，大量起用家族亲信，各自为政，产
生日后经营运作中管理上很大困扰与管理成本上不必要的损耗。
人员培训是门店运作的基石，培训要有计划组织的进行，让人员充分完整的接受现
场指导及课堂类的工作流程、服务质量等培训，很多超市开业时，现场操作一片混
乱，本想以开店促销吸引大量的客流，没想到人员培训不到位，导致服务质量低下
，引起顾客不满及投诉，结果是赔了夫人又折兵。
5． 开店时企业宣传及促销活动造势营销对于新店开张很重要，开业前要通过DM
、媒体、巡回车等方式去宣传造势，为开业吸引客流做准备。
新店开张，设计出一套吸引人气的促销活动，对初期营运具有画龙点睛的功效。
一般开店的促销活动仅为试营业和开幕活动二种，其实活动设计可再涵盖短、中、
长期的阶段性规划（如赠品时段的切割、折扣的周期时点运用等），且配合营运状
况做最机动调整。

七、创业前要做哪些准备工作
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市场调查是创业前要做到准备工作：1，市场调查2，产品与服务项目的确定3，办
公场地选择4，产品和服务的测试定位5，创业前期的资金预算6，项目资金筹备
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