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上市公司经销商有什么好处－－成为安利的经销商有何好
处？-股识吧

一、公司上市对它产品的经销商有什么好处和坏处？

公司上市，主要好处是 1、投资者从企业的运营，上升到资本的运营。
2、品牌从区域品牌向全国品牌转化，知名度大大提升。
3、企业的内部管理强制规范化，提升企业管理水平。
作为产品经销商，可以投资部分资金成为投资者，可以全部享受上面三点好处。
坏处就是，不能随意，无原则的经营。

二、何为上市公司？公司上市有什么好处？

（1）募集资金确实可以向银行贷款，来得也快。
可是银行贷款要还本付息，付不起利息和本金，就要你破产。
上市募集的资金，公司可以永久使用，不用归还，分不分红，也是公司说了算。
而且，银行贷款限制条件很多。
上市募集的资金虽然说也是有规定用途，但公司还是有办法把钱转出来用到别的地
方。
（2）要知道公司的盈利状况，可以看公司的财务报表。
财务报表要经过注册会计师审计，这样就可以防止作假。
（3）公司上市不是老股东卖自己原来的股份，是公司发行新的股份。
“到时候一大群人等着拿他们的分红，他们还怎么盈利”这句话犯了逻辑错误，是
先有盈利，再来分红。
而且，分不分红，公司说了算。
一大群人等着拿分红，公司就是不分红，那这一大群人也没办法。
（4）上市公司就是要财务透明化，不想财务透明化就不要上市，这没得商量。
（1）上市募集的资金创造的利润也是要纳税，纳的税是一样的。
（2）上市当然会提高知名度。
现在差不多是全民炒股，这些股民知道的话，其实一大半的中国人也就知道了。
此外，政府。
媒体、学术界、普通民众对上市公司的关注也是高于非上市公司。
知名度提高也不就是意味这所有人都知道这家公司，如果所有人知道这家公司的可
能性增加了，其实也是知名度提高。
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（3）进货这涉及到很多因素，并不是公司一上市就进货便宜了，有可能公司上市
，实力增加，从供应商那可以拿到低价进货。
“老百姓买这家公司的东西他只关心东西偏不便宜，质量好不好而已”，拿要看买
什么东西，到菜市场买菜也许比较符合这种情况，但到别的产品就不一定，诺基亚
贵的手机还有那么多人卖，品牌也很重要，这点上市肯定比没上市好。
（4）资产流动性就是资产快速变成现金的能力。
上市公司的股票流动性很强，你想买就能买到，想卖就能卖掉。
非上市公司的股票，你想卖，连个想买的人都找不到。
（5）证券公司承销费率不一定，要看情况，大中型的发行大约2%，小型的5%。
（6）证券发行最长不超过90天。
股票发行并不是要全部卖出才成功，超过70%就是发行成功。
股票发行是有不同的方式，包销和代销。
包销就是证券公司包下了所有股票，没有全部卖出去，证券公司自己就要买剩下的
，上市公司没风险。
代销，则是由上市公司自己承担卖不出去的风险。
但现在中国卖不出去的可能性几乎为0，是想买而买不到。
（7）是存在这种可能。
但其实中国的上市公司，大股东的持股比例都很高，很多都超过50%，那就算对手
把剩下的都买过来，也做不成大股东。
（8）公司上市，募集到资金，扩大生产，利润当然成倍了。
比如，公司以前资金100万，利润率10%，一年利润10万，上市后，募集了1000万，
总共就有1100万，假设利润率还是10%，一年就有利润110万，成倍了。

三、公司上市会带来什么好处，一一道上？谢咯！

买壳公司的股东现在可以享受上市公司的所有好处，该上市公的股东则现在拥有有
价值的合并后的实体的股票，并且有增值潜能。
...随着近年多家H股公司上市，香港市场对H股的接受能力已大为提高。
买壳上市： 买壳上市是指向一家拟上市公司收购上市公司的控股权，...

四、经销商相对于制造商品牌有什么优缺点

自有品牌de优点 一。
信誉优势 敢于使用自有品牌的零售商业企业往往有良好的声誉和企业形象。
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二。
价格优势 第一，大型零售商业企业自己组织生产自有品牌的商品，节约了交易费
用和流通成本。
第二，使用自有品牌的商品不必支付广告费。
第三，自有品牌商品仅在开发商品的商业零
售企业中销售，可省去为打通流通渠道所需的费用。
第四，大型零售企业拥有众多的连锁
店，可以大批量销售，取得规模效益，降低商品的销售成本。
三。
特色优势
使用自有品牌也就把本企业的经营特色体现出来，以特色经营赢得顾客。
四。
领先优势 能根据消费需求特点来设计、开发、生产、组织商品。
掌握竞争的主动权。
自有品牌de缺点 一。
难以选择合适的生产者 二、规模不大，难以体现自有品牌的优势 三。
推出自有品牌要承担较大的风险 四。
缺乏科学的自有品牌管理 五 在开发自有品牌过程中与顾客缺少沟通 。
制造商品牌 是指制造商为自己生产制造的产品设计的品牌。
制造商品牌，是由制造商推出，并且用自己的品牌标定产品，进行销售。
制造商是该品牌的 所有者。
虽然现在很多IT行业的公司将产品的零部件生产甚至所有的制造活动外包，但这
些公司仍是该品牌的所有者，并且负责对该品牌进行管理。

五、何为上市公司？公司上市有什么好处？

（1）募集资金确实可以向银行贷款，来得也快。
可是银行贷款要还本付息，付不起利息和本金，就要你破产。
上市募集的资金，公司可以永久使用，不用归还，分不分红，也是公司说了算。
而且，银行贷款限制条件很多。
上市募集的资金虽然说也是有规定用途，但公司还是有办法把钱转出来用到别的地
方。
（2）要知道公司的盈利状况，可以看公司的财务报表。
财务报表要经过注册会计师审计，这样就可以防止作假。
（3）公司上市不是老股东卖自己原来的股份，是公司发行新的股份。
“到时候一大群人等着拿他们的分红，他们还怎么盈利”这句话犯了逻辑错误，是
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先有盈利，再来分红。
而且，分不分红，公司说了算。
一大群人等着拿分红，公司就是不分红，那这一大群人也没办法。
（4）上市公司就是要财务透明化，不想财务透明化就不要上市，这没得商量。
（1）上市募集的资金创造的利润也是要纳税，纳的税是一样的。
（2）上市当然会提高知名度。
现在差不多是全民炒股，这些股民知道的话，其实一大半的中国人也就知道了。
此外，政府。
媒体、学术界、普通民众对上市公司的关注也是高于非上市公司。
知名度提高也不就是意味这所有人都知道这家公司，如果所有人知道这家公司的可
能性增加了，其实也是知名度提高。
（3）进货这涉及到很多因素，并不是公司一上市就进货便宜了，有可能公司上市
，实力增加，从供应商那可以拿到低价进货。
“老百姓买这家公司的东西他只关心东西偏不便宜，质量好不好而已”，拿要看买
什么东西，到菜市场买菜也许比较符合这种情况，但到别的产品就不一定，诺基亚
贵的手机还有那么多人卖，品牌也很重要，这点上市肯定比没上市好。
（4）资产流动性就是资产快速变成现金的能力。
上市公司的股票流动性很强，你想买就能买到，想卖就能卖掉。
非上市公司的股票，你想卖，连个想买的人都找不到。
（5）证券公司承销费率不一定，要看情况，大中型的发行大约2%，小型的5%。
（6）证券发行最长不超过90天。
股票发行并不是要全部卖出才成功，超过70%就是发行成功。
股票发行是有不同的方式，包销和代销。
包销就是证券公司包下了所有股票，没有全部卖出去，证券公司自己就要买剩下的
，上市公司没风险。
代销，则是由上市公司自己承担卖不出去的风险。
但现在中国卖不出去的可能性几乎为0，是想买而买不到。
（7）是存在这种可能。
但其实中国的上市公司，大股东的持股比例都很高，很多都超过50%，那就算对手
把剩下的都买过来，也做不成大股东。
（8）公司上市，募集到资金，扩大生产，利润当然成倍了。
比如，公司以前资金100万，利润率10%，一年利润10万，上市后，募集了1000万，
总共就有1100万，假设利润率还是10%，一年就有利润110万，成倍了。

六、企业向银行做经销商融资的优点和目的
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你所指的情况应该是指企业向银行申请短期的项目融资或者是存货融资。
对于企业而言优点是非常明显的。
1. 不占用或者尽量少占用企业自有资金来完成项目或者是库存；
2. 留存宝贵的自有资金完成更多的项目或者新的投资方向；
3. 改善企业的财务报表结构；
理论上可以加快企业的资产周转率，提升企业权益资产报酬率；
4. 获得银行对企业的更高额度的授信额度，增加企业信用。
目的，其实说到底就一个，用别人的钱完成自己的生意。
借鸡生蛋。

七、成为安利的经销商有何好处？

安利不仅有如何成为一名成功的销售人员的课程，还有其他比如营养，护肤，彩妆
的培训会使你增加很多知识～ 安利的销售代表和经销商都可以兼职，不像传统行
业要先投资很多金钱而且不一定有回报，你用过产品，只要把你用的心得跟别人分
享，帮助有需要的人健康的同时你也有一份额外的收入，当然，这是你的选择，如
果你不想的话就不要去咯～

八、上市公司有什么好处

上市公司是指所发行的股票经过国务院或者国务院授权的证券管理部门批准在证券
交易所上市交易的股份有限公司。
所谓非上市公司是指其股票没有上市和没有在证券交易所交易的股份有限公司。
上市公司是股份有限公司的一种，这种公司到证券交易所上市交易，除了必须经过
批准外，还必须符合一定的条件。
公司上市好处解决企业发展所需要的资金，为公司的持续发展获得稳定的长期的融
资渠道，并借此可以形成良性的资金循环（债券融资和股权融资二种筹资方式相辅
相成）成为公众公司，大大提高知名度（媒体给予一家上市公司的关注远远高于私
人企业，获得名牌效应，积聚无形资产（更易获得信贷、管理层个人名声、吸引人
才）。
从产业竞争角度来讲，一方面上市可以支持企业更高速地成长以取得在同行业领先
的时机，另一方面，如果同行竞争者均已上市，企业同样需要充足资本与竞争对手
对抗。
企业可以获得经营的安全性。
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企业通过上市筹集的充足资本可以帮助企业在市场情况不景气或突发情况（如本次
宏观调控）时及时进行业务调整或转型而不至于出现经营困难。
此外，上市公司还获得更强的政治影响力，在某种程度上增加在不确定环境下企业
经营及其领军人的安全性。
上市可以实现企业资产的证券化，大大增强资产流动性，公司股东和管理层可以通
过出售部分股权等获得巨额收益。
上市后公司并购的手段得到拓宽，可以发行股票将上市股份作为支付手段进行并购
。
对于那些希望通过并购获得成长的企业来说其重要性是不言而喻的。
企业可以通过上市引进国内外战略合作伙伴，借此来开拓市场空间，打通国际渠道
等。
上市可以规范公司原来不规范的运作和管理，完善公司的治理结构，为企业长远健
康发展奠定制度基础。
上市后公司可以利用股票期权计划来实现对管理层和员工的中长期激励。
可以控股股东（往往是风险投资资本）提供退出通道套现。
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