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股票怎么找客户经理_我想进股市工作，我该从哪行入手
呢?该怎么做呢-股识吧

一、证券公司客户经理应该怎么拉客户.我要去银行驻点，有

大部分证券公司经理先招揽客户有两个渠道：1.银行渠道，通过银行柜台前发放传
单，推介自己证券公司，当这些潜在客户有意向时，可能会找到你的名片，给你打
电话。
另外，必须与银行工作人员处理好关系。
通常人们想炒股时都会去银行咨询相关的问题。
如果你跟银行的工作人员处理好关系，他们就会把客户介绍给你。
另外，在自己已有客户中建立联系。
通过转介绍的方式获得客户。
物以类聚人以群分么，通常有相同爱好的人会在一起讨论大家一起感兴趣的东西。
跟自己已有客户处理好关系，能获得不小收获。
2.社区街道等渠道。
类似房地产中介形式的，这种渠道特点是：全面撒网，重点捕鱼！成功率较小。
营销学来讲，这种营销渠道针对性不大！

二、如何更快的寻找股票客户？

找股票客户无外乎3种途径 第一行销 第二电销 第三直销 任何一个途径，只要执着
，都能成功，但前提是先给自己做规划，先给自己做好销售前的培训工作，磨刀不
误砍柴工！ 祝你顺利

三、我不喜欢带我开股票帐户的-客服经理-
我可以随便转给别的服经理吗？

转客户经理还是转券商？？？一般情况转客户经理的话，你打电话给证券公司问问
如果转券商的话，找个你喜欢的吧，都不影响你的股票！！北京可以找我
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四、股票业务员怎么才能快速开单？

9：15分到9：25分可以进行集合竞价委托。
中国的股票开盘时间是周一到周五，早上从9：30--11：30，下午是：13：00：15：
00，中国所有地方都一样，以北京时间为准。
每天早晨从9：15分到9：25分是集合竞价时间。
所谓集合竞价就是在当天还没有成交价的时候，你可根据前一天的收盘价和对当日
股市的预测来输入股票价格，而在这段时间里输入计算机主机的所有价格都是平等
的，不需要按照时间优先和价格优先的原则交易，而是按最大成交量的原则来定出
股票的价位，这个价位就被称为集合竞价的价位，而这个过程被称为集合竞价。
集合竞价一般是量大从优，散户只能碰碰运气。
集合竞价时间为9：15-9：25，可以挂单，9：25之后就不能挂单了。
要等到9：30之后才能自由交易。

五、证券公司的客户经理怎样拉客户最有效？

用心做，把他们当自己

六、我可以找国信证券的客户经理算帐或者索赔吗？

基本没戏，你签过风险揭示书的，风险由客户承担的。
如果他在开户以后忽悠过你买股票，或不必要的交易倒是可以。
不过现在行情确实不好，祝你好运

七、我想进股市工作，我该从哪行入手呢?该怎么做呢

先去考一个证券业从业许可证，然后再去想办法吧。
应聘客户经理就不需要证。
风险不大，如果去炒股风险就大。
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