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股票业务员的前景如何：现在去证券公司做业务员有前途
吗?-股识吧

一、在证券公司做业务员有前途吗？好做吗/

招聘你过去无非是去跑客户，尽管他们招聘搞的形势千种万种，又是考试，又是面
试的，好像很难进去一样，但是实际上这工作没人愿意干，就像是躲避瘟神一样，
你放心，考试过程再复杂，你也能通过的！！！
不过有几句劝你的话:兄弟！弃暗投明吧！ 缴械投降吧！放弃吧！ 整天拿着微薄的
工资（和超市打扫卫生大妈一样多），听着创富的神话，一直生活在梦里啊！！！
我们这里的银行信用卡的推销员，他们喜欢去两个地方，一个是投资公司，一个是
证券公司的客户经理！！！ 建议兄弟还是干实业吧！
实业不比金融差，就像是农村不比城市差一样， 金融的饭碗越吃越瘦，而且客户
经理什么情况你也知道,我曾经怀揣梦想，但是却黯然伤神的离开，
现实不是我想象的那样，兴趣也不能当做职业！！
证券行业欺骗了很多有志向的青年！！ 我现在干新型建材的技术，五险一金的，
工资也已经稳步的提高了，工作也稳定！！
我原来听过一句话“我是农民我自豪” 我现在想说“我干实业我自豪”

二、现在去证券公司做业务员有前途吗?

招聘你过去无非是去跑客户，尽管他们招聘搞的形势千种万种，又是考试，又是面
试的，好像很难进去一样，但是实际上这工作没人愿意干，就像是躲避瘟神一样，
你放心，考试过程再复杂，你也能通过的！！！
不过有几句劝你的话:兄弟！弃暗投明吧！ 缴械投降吧！放弃吧！ 整天拿着微薄的
工资（和超市打扫卫生大妈一样多），听着创富的神话，一直生活在梦里啊！！！
我们这里的银行信用卡的推销员，他们喜欢去两个地方，一个是投资公司，一个是
证券公司的客户经理！！！ 建议兄弟还是干实业吧！
实业不比金融差，就像是农村不比城市差一样， 金融的饭碗越吃越瘦，而且客户
经理什么情况你也知道,我曾经怀揣梦想，但是却黯然伤神的离开，
现实不是我想象的那样，兴趣也不能当做职业！！
证券行业欺骗了很多有志向的青年！！ 我现在干新型建材的技术，五险一金的，
工资也已经稳步的提高了，工作也稳定！！
我原来听过一句话“我是农民我自豪” 我现在想说“我干实业我自豪”
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三、做股票销售员有前途吗

360行，行行出状元

四、去小证券公司做业务员前景如何？

我毕业的时候也曾参加了这样的工作，一开始没想太多，因为自己觉得才毕业，没
有做多久我就不做了，因为我觉得打电话来邀请客户，不管怎么样"(赚或者不赚)
，心里总是不舒服，市场是牛市，总是赔的少赚的多，是熊市的话，那就不好说了
，你说是不是，总之我个人感到这个不能做为一生的事业的.给你的建议就是去证
券公司先作个小点的内勤或者是银证通之类的都可以，漫漫年数多了，自然就会好
的.最后告诉你(希望你别生气)，你所说的"小证券公司"根本不是什么证券公司，应
该给它定位叫做"中介或者是咨询理财公司"呵呵 希望你能采纳吧

五、在证券公司做业务员有前途吗？好做吗/

在证券公司比较赚钱的就是技术员，还有行情好的时候业务员也非常有收益，因为
开户的客户多，进入证券市场的资金多，提成就高了。
中国证券市场这两年是蒸蒸日上啊,比银行好多少倍都不知道,老少都在炒,连公安局
都打出标语"抢劫不如去炒股",可见现在有多少人想介入股市.如果你赶得上行情，
抓得住机遇,抓住客户和资金,财源滚滚来啊~~~而且一旦你拉到客户,他们就会成为
你的终身客源,只要他们有资金进入市场,你就可以坐享其成得到提成。
做这一行主要是开始的时候比较难一点，但是一旦你知道证券公司一般的运作模式
，就很容易上手，连指导客户的工作都做得了。
一般开始工作的基本工作是1200左右，加上补贴，还有一部分就是看你业绩的提成
。
证券公司的提成一般不封顶的，就是说你业绩越好，赚的钱越多，而且制度一般是
按照业绩来提拔，所以如果你有业务人员的优势，前景还是很可观的，一般一个月
赚3、4千没问题，以后慢慢的，一个月有7、8千。
而且你可以借机会接触到很多老板，也许还会有机会自己做生意。
证券的业务员和一般意义上的业务员是不一样的，他们卖的不是有形商品，而是有
理财的意义，相对来说，档次也提高了不少，所以证券公司的业务员一般叫做“投
资顾问”。
你可以适当地学习一些证券知识，才会在和客户谈话的时候给他们更多的信任感。
另外，业务员重要的一点不是要技术指导，而是要吸引客户和资金，要他们相信把
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钱放入证券市场比放银行里有更多的收益，所以说话的技巧比较重要，学专业知识
是为了更好地沟通。
好好干吧，趁机去偷师，学点炒股技术，一天赚百来块，就够了，hoho~~~
不过证券从业人员是不能开股票帐户的，你可以用你家人的身份证开户。

六、去小证券公司做业务员前景如何？

我毕业的时候也曾参加了这样的工作,一开始没想太多,因为自己觉得才毕业,没有做
多久我就不做了,因为我觉得打电话来邀请客户,不管怎么样"(赚或者不赚),心里总是
不舒服,市场是牛市,总是赔的少赚的多,是熊市的话,那就不好说了,你说是不是,总之
我个人感到这个不能做为一生的事业的.给你的建议就是去证券公司先作个小点的
内勤或者是银证通之类的都可以,漫漫年数多了,自然就会好的.最后告诉你(希望你
别生气),你所说的"小证券公司"根本不是什么证券公司,应该给它定位叫做"中介或者
是咨询理财公司"呵呵 希望你能采纳吧

七、做股票销售员有前途吗

千万不要相信，你自己是推销员，干嘛那么容易被别人推销呢。
而且股票这东西赚钱远没有想象中的那么简单。

八、我是一名刚进股票炒股软件销售的业务员，请问做这个有前
途吗？

我开始也做过这行，做销售竞争蛮大的，不管有没前途，至少可以锻炼下自己~
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