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如何说服客户投资股票—如何说服投资股票的人投资外汇-
股识吧

一、怎么说服客户投资理财

说服客户的关建是要交心，也就是你必须给客户提供可信、有效和安全的理财方案
。
比如针对工薪阶层的人士就想理财应该说：
"根据你的收入，将余钱买银行系统的定投基金。
等到积累到一定的数额后再去买大额的理财产品，建议采用国际流行的三分法，即
将准备用于投资理财的钱分成三份：1）买预期年化收益率20%以上的，易通贷类
的投资理财产品；
2）买预期年化收益率11.5%以上的，信托类的投资理财产品；
3）买银行系统的可保本的定投基金类的投资理财产品。
这样做的好处是：在获得较高收益的前提
下，可将因投资不当带来的风险降到最小。
"这样说的结果，可能客户不会将钱全投给你，但是，只要你获得了他的认可，很
可能就会有将来。
上海小财迷提醒，不论怎样，在说服客户方面，最好据实建议，不要夸大言辞，否
则和欺骗、诈骗无异。

二、如果你的客户是做股票的，一个如何说服他成为你的客户？
？本人是做黄金外汇的，

让他看见收益 你把饼画的越好 才越能吸引他 这个东西 说啥也没用 第一
资金的安全 第二 良好的收益 （附加—— 优质的服务）

三、如何说服投资股票的人投资外汇

大的思路不应该是说服他放弃股票，转投外汇。
而是将外汇作为投资组合的一部分，以分散风险。
具体说服中，列出明细的收益数据就可以了。
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四、证券经纪人怎么向客户讲解股票

首先确定客户类别，然后在接待客户之前对客户性格，风险承受能力，资金规模，
做出相近的分析报告。
个人建议最好在采集到信息之前对客户入市资金有个大概的了解，打算投入多少，
最多能承受多大的亏损。
正常接待中客户会首先发问，针对客户发问开始回答。
建议从风险分析方面入手，大盘风险政策风险，交易系统风险，和客户一起探讨他
的入市资金何种性质以及何种使用期限。
下一步在你准备的股票池中挑选适合的股票推荐给他，然后给他讲解你推荐的股票
组合的投资风格，风险等级，收益概况。
后边的就自我发挥吧，记住经常提示客户风险管理。

五、如何用最快的方法使顾客向你买股票

找到目标客户及成功了一半。

六、谁能告诉我怎样才能让客户都做买股票呢?

第一，起码你要有专业的投资理财与专业的投资理念去说服客户．
第二，你要根据客户的要求采取选股与操作方式．
第三，时刻要提防警告客户在股票投资要有风险的投资意识． 第四，在某情况做
出某些操作决定，最主要是要介绍的股票准确率高，把风险降低到最小化．
这样我相信在低风险的情况很多客户都喜欢进来买股票．
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