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股票资金中介如何运作.股票经纪人怎么运行的
华尔街之狼里面 一通电话就把自己的钱投出去了
怎么把自己账户告诉股票经纪人的-股识吧

一、股票经纪人怎么运行的 华尔街之狼里面
一通电话就把自己的钱投出去了
怎么把自己账户告诉股票经纪人的

证券经纪人作为买卖双方的中介人，是这样代理客户买卖证券的：它询问证券买卖
双方的买价和卖价，按照客户的委托，如实地向证券交易所报入客户指令，通过证
券交易所，在买价和卖价一致时，促成双方证券买卖的成交，并向双方收取交易手
续费（佣金）。
客户作为授权人，经纪人作为代理人，经纪人必须为客户着 想，为其利益提供帮
助。
经纪人所得收益为佣金。
客户将金钱和证券交由经纪人保存，经纪人为客户的准信托人。
经纪人在 信托关系中不得使用客户的财产为自身谋利。
客户若想从事股票买卖，须先在股票经纪人公司 开立帐户，以便获得各种必要资
料，然后再行委托；
而经纪人则不得违抗或变动客户的委托。

二、中介是怎样运作的？

留学中介是如何运作的？公司架构还有利润分成是怎样的？比如中介公司里的职位
等级，收入分成是怎样组成的？最好能对现在比较主流的中介做一个全面的评价，
分析一下优劣势!先说一下我自己的感受，本人找的国内某知名中介（中介都一样
，但感受会因人而异）。
起初我以为顾问是最厉害的，清楚各种专业和学校行情。
文书老师最初给我感觉就是秘书一样。
但随着申请展开，随着我了解的申请知识逐渐增多，顾问的短板暴露的越来越明显
，反而觉得文书老师更了解各个学校申请的细节（因为最后网站上提交信息都是文
书老师来做,她会看各种申请的细节，而顾问则总是说出和申请学校官网相违背的
东西，让我很失望）起初的印象完全被颠覆。
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现在我对中介的了解就是：申请过程分为两个阶段：1.选学校定计划2.实施计划，
也就是具体的提交申请信息。
前者是和顾问打交道，后者是和文书老师打交道。
二者是并列关系，地位相等，所以就觉得选中介很坑啊，你了解的顾问却需要等经
历到第二阶段才能发现短板，你不了解的第二阶段是在你签了合同就自动生成。
这一切都是未知，无法掌控。
所以我才提出这个问题，也希望能有专业的大牛帮助后人指点迷津。

三、股票经纪人怎么运行的 华尔街之狼里面
一通电话就把自己的钱投出去了
怎么把自己账户告诉股票经纪人的

证券经纪人作为买卖双方的中介人，是这样代理客户买卖证券的：它询问证券买卖
双方的买价和卖价，按照客户的委托，如实地向证券交易所报入客户指令，通过证
券交易所，在买价和卖价一致时，促成双方证券买卖的成交，并向双方收取交易手
续费（佣金）。
客户作为授权人，经纪人作为代理人，经纪人必须为客户着 想，为其利益提供帮
助。
经纪人所得收益为佣金。
客户将金钱和证券交由经纪人保存，经纪人为客户的准信托人。
经纪人在 信托关系中不得使用客户的财产为自身谋利。
客户若想从事股票买卖，须先在股票经纪人公司 开立帐户，以便获得各种必要资
料，然后再行委托；
而经纪人则不得违抗或变动客户的委托。

四、股票经纪人怎么运行的 华尔街之狼里面
一通电话就把自己的钱投出去了
怎么把自己账户告诉股票经纪人的

证券经纪人作为买卖双方的中介人，是这样代理客户买卖证券的：它询问证券买卖
双方的买价和卖价，按照客户的委托，如实地向证券交易所报入客户指令，通过证
券交易所，在买价和卖价一致时，促成双方证券买卖的成交，并向双方收取交易手
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续费（佣金）。
客户作为授权人，经纪人作为代理人，经纪人必须为客户着 想，为其利益提供帮
助。
经纪人所得收益为佣金。
客户将金钱和证券交由经纪人保存，经纪人为客户的准信托人。
经纪人在 信托关系中不得使用客户的财产为自身谋利。
客户若想从事股票买卖，须先在股票经纪人公司 开立帐户，以便获得各种必要资
料，然后再行委托；
而经纪人则不得违抗或变动客户的委托。

五、中介是怎样运作的？

留学中介是如何运作的？公司架构还有利润分成是怎样的？比如中介公司里的职位
等级，收入分成是怎样组成的？最好能对现在比较主流的中介做一个全面的评价，
分析一下优劣势!先说一下我自己的感受，本人找的国内某知名中介（中介都一样
，但感受会因人而异）。
起初我以为顾问是最厉害的，清楚各种专业和学校行情。
文书老师最初给我感觉就是秘书一样。
但随着申请展开，随着我了解的申请知识逐渐增多，顾问的短板暴露的越来越明显
，反而觉得文书老师更了解各个学校申请的细节（因为最后网站上提交信息都是文
书老师来做,她会看各种申请的细节，而顾问则总是说出和申请学校官网相违背的
东西，让我很失望）起初的印象完全被颠覆。
现在我对中介的了解就是：申请过程分为两个阶段：1.选学校定计划2.实施计划，
也就是具体的提交申请信息。
前者是和顾问打交道，后者是和文书老师打交道。
二者是并列关系，地位相等，所以就觉得选中介很坑啊，你了解的顾问却需要等经
历到第二阶段才能发现短板，你不了解的第二阶段是在你签了合同就自动生成。
这一切都是未知，无法掌控。
所以我才提出这个问题，也希望能有专业的大牛帮助后人指点迷津。
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