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客户炒股送什么礼品好--送客户礼品送什么样的礼品集显
档次又不贵？-股识吧

一、送客户礼品送什么样的礼品集显档次又不贵？

送客户的话，建议淘宝中一款酷音办公盒还不错，既实惠又上档次还实用！可以手
机无线充电也可以蓝牙听音乐！

二、

三、客户答谢礼品送什么比较好？

客户答谢礼品可以选择很多礼品，比如鲜花，钧瓷，新郑大枣，铁棍山药，一涵汴
绣，三门峡剪纸等等都可以，所以选择的东西比较多，就看看你们的预算是多少了
，根据预算来选择答谢礼品就可以了。

四、头次见些客户想准备点小礼品，不知道送什么好？

展开全部送礼的经验：不选贵的，只选对的。
1.符合对方的心意 一次，湖北襄樊市一家卖装载机、挖掘机的经销商和一位客户谈
生意，谈了6次都没谈成，最后却因为一件礼品打动了客户，使客户同她签了百万
元的订单。
什么礼品这么有威力?是两双皮鞋！ 原来，她和客户谈生意时发现客户身高一米九
几，马上想到如此身高的人，鞋子肯定难买。
于是，她在当地鞋厂定做了两双皮鞋送给客户。
客户接过皮鞋时很感动。
对百万元的生意来说，两双皮鞋并不贵重，但表达了对客户真诚的关心，这就是好
礼品！ 无独有偶，河南洛阳某公司一位大客户被前任领导得罪了，该销售经理想
挽回这个客户，就带着礼品去拜访，结果受到客户的冷遇。
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正尴尬时，他发现客户的书架上摆放着许多石头，顿受启发。
第二天，他派出两名女工到小浪底捡了一些别样的石头。
当他把石头拿出来时，客户顿时两眼放光。
石头不值钱，但对喜欢收集石头的人来说，这是世上最好的礼品了。
原来，礼品的价值不在于价格，而在于是否符合对方的心意。
2.给客户送信息
日本企业流传一句话：“向客户提供有用的信息，是业务员送给客户的最好礼品。
”一份油印小报，一本杂志，能给客户带来启发和帮助，这就是好礼品。
3.关爱是最好的礼品 一个业务员在武汉拜访某处长，处长态度冷淡。
他发现处长阳台上摆放着许多花草，就到东湖挖了些湖底淤泥。
当他背着沉甸甸的一大编织袋泥土送上门时，处长感动了。
某业务员得知客户患有肩周炎，久治不愈，就多方打听药方。
听说某个偏方有效时，他就要来这个偏方送给客户。
销售人员如果真正关爱客户，就会知道什么是好礼品。

五、成都炒股开户，哪里佣金最低，开户可以免费，有礼品送呢

成都长江证券&nbsp；
上市公司 实力券商 佣金可以做到千分之一&nbsp；
公司有活动&nbsp；
成都地区服务最好佣金最低的券商 业务也最齐全，港股 B股 商品期货 股指期货
融资融券等业务都可以办理。
可以叫我详聊 三六一五零一六零八&nbsp；
或者电话 一三四五八五一五二一四
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