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怎么给上市公司做供应商⋯如何成为沃尔玛的供应商-
股识吧

一、如何成为华为供应商？

在网站递交材料就行了？天知道真假，每天排队想和华为搭上关系的厂家不计其数
，您在网上就想打发了是不行的。
如果确实有意向，戴上全套资料去找负责人面谈，即使不行也留下了印象。
您可以通过生意伙伴介绍啊，先介绍个华为人聊聊，再引荐给主管。

二、我想做阿里巴巴供应商 请问需要怎么做

1. 首先你要注册一个阿里巴巴的帐号。
2. 进入我的阿里 &nbsp；
发布供应产品&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
3.如果没有开通店铺的，它会提示你开通旺铺，并填写信息。
这里有一个公司的详细信息填写。
提交保存后就可以发布你的产品了。
4.点击 我要发布5.填写产品的相关信息 &nbsp；
提交就可以了。

三、如何成为沃尔玛的供应商

它的成功，来源于她的顾客第一的理念，先进的电脑管理技术及价廉物美的商品。
沃尔玛一直把供应商称为“合作伙伴”，对供应商既紧密合作有严格要求。
在中国，沃尔玛采购总部不仅为在中国内地的12家分店采购，也在中国采购优质的
产品出口到美洲及欧洲的沃尔玛分店。
成为沃尔玛的供应商，企业必须满足一下条件：
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1．所提供的商品必须质量优良，符合中国政府及地方政府的各项标准和要求。
2．所提供的商品价格必须是市场最低价。
3．必须提供全部的企业及商品资料。
4．首次洽谈或新品必须带样品。
5．有销售纪录的增值税发票复印件。
6．能够满足大批量订单的需求。
在接到沃尔玛订单后，如有供应短缺的问题，应立即通知。
连续三次不能满足沃尔玛订单将取消与改供应商的合作关系。
7．供应商应提供以下的折扣： A.年度佣金：商品销售总额的1.5%
B.仓库佣金：商品销售总额的1.5---3%
C.新店赞助费：新店开张时首单商品免费赞助 D.新品进场费：新品进场首单免费
8．供应商不得向采购人员提供任何形式的馈赠，如有发现，将做严肃处理。

四、应该从哪些方面做好供应商管理

一、心态要正，做到供方与自已公司是一体的，也就是互利的关系二、根据本公司
的品质要求制定适当的管理规化，帮供方从IQC到制程、出货、及技术、管理方面
共同想办法解决问题；
三、不要等到问题出来了再去找他，因为预防才是管理的核心；
四、有些小公司根本不跟你谈系统的，也不知道系统，那么只能走不系统的方法，
如根据产品的CTQ要求重点管理等；
五、建立良好的人际关系，从人脉下手会起到事半功倍的效果。

五、我想成为对方公司的供应商，我应该怎么做。

百年天地回元气 一统山河际太平 国泰民安 一帆风顺年年好 万事如意步步高
吉星高照

六、
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七、怎么才能成为国有大型企业的供应商，除了招标那个途径以
外

没看懂什么意思？

八、请教上市公司的采购流程

采购需求、寻找供应商、送样、评审、比价议价、送货、质量稳定、批量送货、结
款、售后服务。

九、做为公司采购怎么赚供应商钱

这是很危险的 格兰仕顺德部有个采购给通报开除了
有差不多10万人知道这个人吃回扣，估计是得罪了供应商 而且给抓到有力证据
在格兰仕官网上给通报的
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