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如何做一个股票业务员，怎样才能做一个合格的股民-
股识吧

一、怎样才能做一个合格的股民

做个合格股民其实并不难，多学习就好，这里整理了些知识，推荐好好学一遍，对
于入门肯定是够了：
炒股新手入门知识大全*：//*chaoguba*/more/xinshou.htm新股民入市“全攻略”
：*：//*chaoguba*/gprm/gprm8.html
【专题】新手必读（收藏）一、要炒股，就必须先开设股票帐户。
股票开户流程： *：//*chaoguba*/gprm/gprm1.html
二、看k线图和大盘是股民了解股票市场变化最直接快捷的方法，必须深入学习。
股票初学者如何看大盘： *：//*chaoguba*/gprm/gprm2.html
三、一些股票交易的最基本的常识。
股票交易时间： *：//*chaoguba*/gprm/gprm6.html费用如何计算：
*：//*chaoguba*/gprm/gprm5.html 四、新股民进入股市需要掌握的一些技巧
(初入股市)通向高手之路： *：//*chaoguba*/gprm/gprm9.html

二、如何做一名合格的股民.

合格的股民很难做也很简单，1.保持良好心态，错了就要承认错误，而且不要因为
一时的错误或者正确判断而后悔。
2.不要贪，这是很多人必犯的错误，千万不要以过早出来而错失更多的利润而后悔
，要有铁的交易纪律，管住自己的手，耐得住寂寞。
3.对政策和新闻一定要敏感，会分析新闻背后的影响。
4.对技术要有一定的基础，但千万不能过分依赖，技术是枪政策的分析能力是盾，
股市如战场即使不能获得利润也要全身而退，保住本金。

三、我想学一下股市不知道如何去做

需要证券投资基础知识.个人资产中可承受一定风险偏好的资金.一点宝贵的时间.不
断学习的精神. 可能造成亏损的心理准备.可能发大财的心理素质.一个有可能为你照
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亮前方的领路人. 先上第一课，具体就两招：一，低买；
二，高卖.学会这两招，你就天下无敌了！ 大盘趋势向好，积极做多，耐心持有；
投资中国美好的未来，分享经济发展的快乐 股市有风险，投资需谨慎

四、怎样成为股票高手？

不要抱有一天爆富的念头。
要有良好的心态，要用生活开支以外的钱抄。
就是不要影响到生活。
多看经济新闻。
多了解关于股票概念的知识

五、我是一个做股票电销，怎么才能提高业绩？

1过硬的心理素质。
做电销，最首要的就是要脸皮厚，不怕被拒绝。
心理素质要好，不能遭受一点”不适“，就想挂电话。
如果是这样，那么你永远都卖不出产品。
2处惊不变的胆识和能力。
可能是习惯了被粗鲁的拒绝，所以当大多数的话务员听到电话另一端传来彬彬有礼
的声音时反倒会蒙场，此时，话务员可能会选择挂断电话，或者急不择言的介绍，
最终损失掉潜在客户。
所以要想提升自己的业绩，不妨先锻炼自己处事不惊的能力和胆识。
3要有角色快速转换的能力。
电销面对的客户量是很大的，一天话务员要拨出的电话大概有200来个，这从某种
程度上要求话务员必须有角色快速转换的能力，不能说打了一个女强人的电话后，
再打一个老年人的电话时还是一样的语速和表达方式。
4把握产品卖点，琢磨亮点。
产品的卖点一般都会在培训中被反复强调，但是有时卖点是和客户需求不沾边的，
所以在销售过程中不要满足于对产品知识的大致了解，要多琢磨产品怎样和客户的
需求挂上钩。
5尊重客户，从客户的角度出发。
推销产品的过程也是向别人展示自己的过程。
要想让别人接受自己的产品，首先就得让客户接受自己。
那么怎样让客户接受自己呢？尊重是第一位的，不管客户的语气怎样的蛮横、傲慢
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，都要控制好自己的音色音量，做到不着急不生气，从客户的实用角度有针对性地
介绍渲染产品的某个方面。
6不和客户发生争执，更不要和客户纠结一个问题。
在和客户交流的过程中，客户往往会就某一句话问东问西，这时千万不要和客户较
真，解答完客户的疑虑后，要很快转到产品的卖点上，不要被客户的问题带的跑偏
了。
更不要和客户发生争执，针对模棱两可、不影响销售的说辞，尽可以回答：嗯
，是等来肯定客户，以将谈话尽快地转到产品上。
7反复拉动，不轻易放弃。
电销不是一蹴而就的，在一次成功的销售中，最少也要有三次拉动。
所以在销售的过程中千万不能轻易放弃。
在一通电话中要针对产品和客户需求的结合点反复拉动，直至成功。
要注意的是在一通电话中如果拉动超过了六次，那么就要先结束这通电话了，因为
继续拉动会造成客户反感，不利于下一通电话的沟通。
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