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怎样吸引股票客户；证券经纪人如何抓住客户的心-
股识吧

一、么吸引股票客户在平台开户，开户后，怎么吸引客户在

你是经纪人吧？当然是服务加低佣金了，。
除了这二点，就是亲戚亲戚朋友了

二、么吸引股票客户在平台开户，开户后，怎么吸引客户在

吸引股票客户在平台开户，佣金低通道快还要奖品就吸引

三、请问做股票最主要用什么手续吸引客户？

你是经纪人吧？当然是服务加低佣金了，。
除了这二点，就是亲戚亲戚朋友了

四、怎么提高股票电话销售技巧和话术

大家都喜欢听故事，所以如果用讲故事的方法来介绍自己的产品，就能够收到很好
的效果。
有一次，我在一家商场调研，我来到海尔冰箱的柜台前，我装做顾客的样子对海尔
的销售人员说：“你们的质量有保障吗?”这位销售人员倒没有说那么多，只是给
我讲起来海尔的总裁张瑞敏上任时砸冰箱的故事，一个故事讲得我立马对于海尔冰
箱的质量肃然起敬了。
任何商品都自己有趣的话题：它的发明、生产过程、产品带给顾客的好处，等等。
销售人员可以挑选生动、有趣的部分，把它们串成一个令人喝彩的动人故事，作为
销售的有效方法。
所以销售大师保罗�梅耶说：“用这种方法，你就能迎合顾客、吸引顾客的注意，
使顾客产生信心和兴趣，进而毫无困难地达到销售的目的。
”
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五、股票设计页面怎么做能吸引到客户

股票设计面页做到简洁明了客户适用就可以

六、证券经纪人如何抓住客户的心

服务，股票专业知识，

七、用股票说辞群发怎么能引起客户注意

中国有两样付不起的阿斗，一个足球，一个股票，但是虐了千百遍，还是如初恋，
所以想引起客户注意就没事揶揄两句，恨铁不成钢而又不失幽默搞笑的说辞就行

八、求一份能吸引客户的股票开户宣传单？

做证券经纪的吧？ 以前我也做过证券经纪， 现在做PE相关行业了。
送你一句话，“以诚待人”“以信服人”。
如果今天给你写一篇富丽堂皇的宣传单（当然有可能是因为你的业绩压力所迫）
但这些毕竟是短期的，不要被佣金所牵制，记住，服务行业是
不能做一锤子买卖的。
如果你用这种心态做经纪业务的话，你是不会签到大客户的，因为你首先缺少“诚
信”。
如果今天的一张宣传单救你的应急，那么明天就是你的自由身。
因为我没发现哪个证券经纪经理是用 传单拼出来的。
摆正心态，做好人最基本的“诚信”。
不然你离行业中心越来越远了。
越是有压力的时候，越要用人最基本的“心灵”去感化别人。
这里边诚信最重要。
现在的股票市场很低迷，在农行IPO，中行600亿配股，我估计是你们上级已经给你
们下达命令了。
但这个命令是对还是错，要你独立判断，做证券经纪最基本的一条 就是向顾客提

                                                  页面 2 / 3



股识吧    gupiaozhishiba.com
 

示风险，分析风险，向顾客说明资本市场的种种问题，各种畸形，然后再分析机会
与回报。
明天去试试，如果你不知道怎么写，那就是你本身对资本市场知识的欠缺。
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