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丰田汽车为什么股票低⋯丰田为什么会亏损-股识吧

一、汽车行业股票为什么下跌

竞争大，汽车需求增长不大，汽车厂商恶性竞争。
利润下降。

二、宝马奔驰的市值都不如丰田，为何两者还有很好的口碑？

丰田的平庸1. 外观平庸经常被吐槽点之一，可就是这样的外观，依旧捍卫不动卡罗
拉常年占据全球销量第一的位置2. 动力平庸当大家都在发动机参数上卯足劲做文章
时，丰田部分车型居然还在使用4AT这样的「老掉牙」变速箱，发动机动力上也不
会带来任何惊喜。
3. 操控平庸就是买菜/越野车，更多时候车就是工具；
推背、过弯推头这些跟丰田关系不大（86被我吃掉了）丰田的不平庸1. 全球最强技
术实力涡轮增压丰田因为没有大面积推现在市场比较认可的涡轮增压车型，于是就
有人跳出来喊：就会玩自然吸气，是不是涡轮技术不成熟？不好意思，上世纪80年
代他们就已经玩转涡轮增压器。
混合动力普锐斯是全球卖的最好的混合动力车型，也是目前混合动力领域技术最先
进的量产车型。
卡罗拉/雷凌双擎13.98万的起售价诚意满满燃料电池当有些企业还在拿新能源骗国
家补贴的时候，他们已经开始量产氢燃料电池车Toyota Mirai。
注意，是量产！2. 全球可靠性最佳TPS管理模式机械/电子层面代表车型：陆地巡洋
舰、海拉克斯、卡罗拉如果把丰田比喻成人，他十足的慢性子脾气。
很多时候看来，他步子迈的实在太「慢」；
但事实上，他是全球盈利最高、步子迈的最稳且技术储备最强的汽车品牌。

三、宝马奔驰的市值都不如丰田，为何两者还有很好的口碑？

丰田的平庸1. 外观平庸经常被吐槽点之一，可就是这样的外观，依旧捍卫不动卡罗
拉常年占据全球销量第一的位置2. 动力平庸当大家都在发动机参数上卯足劲做文章
时，丰田部分车型居然还在使用4AT这样的「老掉牙」变速箱，发动机动力上也不
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会带来任何惊喜。
3. 操控平庸就是买菜/越野车，更多时候车就是工具；
推背、过弯推头这些跟丰田关系不大（86被我吃掉了）丰田的不平庸1. 全球最强技
术实力涡轮增压丰田因为没有大面积推现在市场比较认可的涡轮增压车型，于是就
有人跳出来喊：就会玩自然吸气，是不是涡轮技术不成熟？不好意思，上世纪80年
代他们就已经玩转涡轮增压器。
混合动力普锐斯是全球卖的最好的混合动力车型，也是目前混合动力领域技术最先
进的量产车型。
卡罗拉/雷凌双擎13.98万的起售价诚意满满燃料电池当有些企业还在拿新能源骗国
家补贴的时候，他们已经开始量产氢燃料电池车Toyota Mirai。
注意，是量产！2. 全球可靠性最佳TPS管理模式机械/电子层面代表车型：陆地巡洋
舰、海拉克斯、卡罗拉如果把丰田比喻成人，他十足的慢性子脾气。
很多时候看来，他步子迈的实在太「慢」；
但事实上，他是全球盈利最高、步子迈的最稳且技术储备最强的汽车品牌。

四、丰田为什么会亏损

汽车产业已经是百年产业了，市场高度成熟、竞争也非常激烈。
行业利润也比较低廉。
但丰田是汽车行业中经营状况最好、盈利能力最强、利润最可观的一家。
可以说是一支独秀。
丰田的亏损最直接的就是汽车行业受金融危机的影响。
但是从一家盈利最好到造成如此严重的亏损与自身原因是脱不了干系的。
金融危机汽车行业首当其冲。
受影响最大，全球有影响力的汽车公司几乎没有一家能够幸免。
都不同程度的遭受了金融海啸的冲击。
丰田的自身原因：当初丰田社长渡边捷昭低估了金融危机的影响，认为金融危机持
续时间不会太长，很快就会过去。
以至于丰田汽车在金融危机爆发当初没有及时作出调整减产。
仍然在执行着超越通用、成为世界头号汽车公司的战略。
在金融危机冲击下汽车销量极速下滑。
以至于产品滞销无法卖出。
造成大量库存积压。
在金融危机大环境中行业销量下滑无法得到改观。
增大了企业的经营运作成本。
这是在金融危机中造成丰田亏损的直接原因。
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现在的丰田已经做出了战略调整，与事件有关的渡边捷昭也面临下台。
接任者是丰田的第四代传人丰田章男。
虽然金融危机给丰田以重创。
但丰田汽车仍然是汽车行业中经营最好的一家。

五、丰田为什么走低成本战略，是股权

绝大多数上市公司品牌化达到一定的程度后，由于已有庞大用户群，造成了企业的
低成本，而低成本才是企业利润最大化的利器。
资本有逐利性，公司想做大必然要有足够的利润来吸引更多资金，所以丰田做成了
汽车世界的TOP2。

六、同是丰田车，为什么更便宜的雷凌卖不过卡罗拉

这是一种销售策略。
丰田，可能是想把产品线，细分一下，跨度大一些，这样，可以圈到很多销售机会
。
但是，他又不愿意把“卡罗拉”的配置、车款，做得太多、太细，或者怕把“卡罗
拉”品牌形象扯低，所以开发出“雷凌”，填充更低端的一些市场。
一个品牌，只能有一个冠军，一支部队，只能有一个元帅。
某众就做的很好，除了高端的某迪，中端还有某众，低端还有某柯达，产品线特别
细、长，任意消费水平的消费者，都能够到，就看消费者选与不选了。
低端市场，引发眼红，某马、某驰，都有二十几万的车型。
比如说某加地，买要好几千万，但是一年能卖多少辆？有些十万的车型，一年能卖
多少辆？谁的利润更多？资本是要追逐利润的，别的都是很扯的。
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