
股识吧    gupiaozhishiba.com
 

炒股有水平怎么找到投资人－－请大家支支招，如何才能
有效的找到投资客户？-股识吧

一、如何寻找投资人

如果是小额的话，去申请办几张信用卡，大额的话找地方的人力资源中心，那里有
贷款扶持小户创业的！可以贷个10万左右！可以去尝试下！

二、我是做金融投资的，如何才能找到投资者

我个人认为你最好把自己家亲属，同学，朋友了，总之信得过你的人，先为他们服
务，他们都有了不错的收益，然后通过口口相传，你的生意自然就会有了，所以不
能着急，要一步一个脚印！你一定要把握好每一个机会，成功的案例越多，你的机
会也会越多。
你想谁家没有闲钱呀？你有好的项目，还愁没人投资吗？

三、怎样才能找得到有炒股需求的人我是证券公司的，怎样才能
找得到有炒股需求但还没有开户的人？

客户经理吧 以前我也做过 给你点经验吧 一开始你的客户很少
不要着急着吸引更多的客人 毕竟这个是靠天吃饭的 服务好你手上的几个客户
等行情来了自然就会在现有的客户群中拓宽出来 介绍很多客户给你
平时多点混热门的财经论坛 别直接做广告 多发点干活
别老是一上来就想让别人给你开户 另外每个开户奖励的钱 可以考虑直接给客户
或者给一半 这个行业你要坚持下来就行 等你金额做到上千万 基本就稳了
每个月也不用干嘛 就是维护客户就可以了。

四、请大家支支招，如何才能有效的找到投资客户？

若试得通你就有信心对其他不熟的人promotion啦！不过说句实话从熟识你，这行
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业不靠谱⋯看多了⋯最终还是公司收了⋯一堆投资人被亏、也信任你的周边亲朋好
友先试

五、我对股票颇有研究，现在想帮人家操盘，怎样才能找到客户
？

先通过身边的朋友来操盘，操盘好了盈利不错的话，口口相传就会有很多人来找你
了

六、怎么找到好的投资人

天使投资者，你在哪里？
创业者很难获得机构投资者的青睐，这是国际惯例，本不足为奇。
创业者应该寻找的投资对象是天使投资者，也就是指那些用自有资金投资初创公司
的富裕的个人投资者。
而天使投资阶层正是国内风险投资最短的那块板。
这是个几乎不能算作是桶的容器，犬牙交错的木板分别是私募集资不合法、退出渠
道单一而不通畅、商业信用缺失、天使投资稀缺等等，这些木板围成的器皿只能承
载很可怜的资本量。
创业者本来应该将对投资的诉求主要指向天使投资人，而不是机构投资者，更何况
从西方舶来的风险投资一一上岸，也改变了脾性，已经变得相当保守了。
有数据显示，64%的投资项目和56%的投资金额集中于扩张期和成长期，并且这种
趋势还在继续扩大。
创业者不必期望他们会插上天使的翅膀。
天使投资是风险投资的先锋。
在国外也有一些天使投资人聚合组成松散的协会甚至是投资公司，专事创业项目投
资，它们实际上就是投资于概念阶段和早期的风险投资机构了。
当创业设想还停留在创业者的脑海中时，一些个人投资者就象天使那样，飞来飞去
为这些未来的企业“接生”。
如果以对学生投资来比喻，一般的风险投资公司着眼大中学生，而天使投资者则培
育萌芽阶段的小学生甚至是学龄前儿童。
因此，毋庸讳言，天使投资者的投资第一定律就是，第一笔投资失败的可能性极高
。
但第二定律却是，成功的收益往往超过其他任何投资活动。
这样的案例在国外非常多。
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在国内，也不乏这样的范例，施振荣的“无锡尚德”刚成立时，小天鹅集团、无锡
创业投资公司等出资600万美元，分别获得了10～23倍不等的投资回报率。
国内的天使投资者主要有 外资公司高级管理者、海外华侨和海归人士、成功的民
营企业家和先富起来的人，另外也包括ZF的各种创业基金。
扫视这个稀有种群，可以看到最显眼的是那些功成身退的创业者。
他们的名字熠熠发光：前搜狐COO古永锵、前金融界CEO宁君、投资“亚信”的
刘耀伦等等。
除了这些风云人物，还有很多成功但很低调的天使投资者，相比数量远超过这个天
使团队的是，每天都在不断涌现的更多的创业者。

七、怎么才能结识富有的投资人？

根据本人的经验，我认为可以通过以下一些途径结识到天使投资人：1、
公开的联系方式。
现在互联网逐渐进入了一个关系时代，大多数投资人的联系方式都可以很容易地找
到，创业邦、优士、投资届等等专业的行业网站，都有很多投资人的联系方式，更
别说各类博客了，如果有心，肯定是可以找到适合自己项目的投资人并搭上关系的
。
2、 熟人引荐。
天使投资人一般都是个人投资者，其精力和时间都有限，不太可能会接触太过的项
目，如果是熟人引荐的话，成功率则高得多。
实际上大多数天使投资人和被投资者之间都是有着某种关系的。
至于如何才能搭上线，相信只要用心的创业者都是会有办法的。
3、 律师。
特别是专注金融、知识产权领域的律师，他们往往会帮助投资人投资的公司处理一
些法律事务，而且也是投资人早期项目的重要来源之一。
所以他们和投资界的关系是很熟悉的。
如果有这方面的关系一定要利用起来，至少做一个引荐是不成问题的。
4、各种投资会议。
别以为只有企业千方百计想找投资，投资人也是想尽办法找好项目的。
现在国内有很多机构做专业的投资会议，这是一个非常重要的渠道，很多投资人都
会去参加这样的展会，创业者在这样的展会上可以认识很多投资者，这里面就有你
想找的天使投资人。
但是这个是要花钱的，而且各种会议的效果都不一样，很多时候都得不到满意的结
果。
5、 被投资过的公司。
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这一点很重要，因为从这些公司的情况你可以大概推断出这个投资人的投资偏好、
投资额度等情况，看看是否符合自己的项目。
而且你很容易就能找到这家公司的CEO，通过和这些CEO的会谈（当然，前提是
他们愿意和你谈），不仅能学习到他们的融资经验，还能恳请他们帮忙引荐给他们
的投资人，而这种推荐往往是投资人最看重的。

八、投资人如何寻找？

你需要一个详细的商业计划。
投资者不了解你，你只能通过计划了解你的项目。
当然，你也需要有一个3-5年的财务预算，这是非常重要的；
投资者总是希望最大化自己的利益。
如果你的项目中期没有盈利，投资者需要计算他们的投入产出比。
当然，在计划你必须给投资者想好好(或协议)退出机制在未来，是风险投资的引入
，或任何其他方式，他们担心，因为它是投资者，最终是不可能和你玩；
你自己的生意，最好有一些初步的或初步的模型，这需要你投入一些钱。
这样，投资者就会觉得你对这个项目很乐观，并且准备全力以赴。
他们会看这个项目并知道如何去做。
与此同时，你需要一个简单的团队，至少可以与投资者沟通，让投资者感觉这些人
在项目中有经验。
至于如何找到天使投资者，我的观点是所谓的天使投资人只是一些比你更好的人，
或者是那些在事业上取得成功的人。
你可以通过朋友搜索，也可以参加一些会议的投资和融资，我自己的经验是了解一
些中国最好的大学EMBA学生，他们的课程是关于投资的内容，他们也很高兴知道
各种各样的项目。
我有一个EMBA，我认识10个投资者，我有这些资源，我可以一个一个地谈论它们
。
但是从人们的口袋里拿钱并不容易。
看看你需要多少钱，并准备好长期谈判。

九、如何才能找到投资者

简单，这种情况你就别把自己看作一个投资者了，你把自己当成一个投资中介就可
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以了，在此之前，签定一个合同。
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