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上市公司卖房卖不上价怎么回事呀|房子在卖不出去的情
况下如何换钱？？-股识吧

一、公司上市后股票卖不出去怎么办，投资的钱能收回吗

新股上市三年内不能卖出，您可以试试转让，或者股权质押贷款，

二、刚才网友告诉我说上市公司发行的股票卖不掉，承销商会全
要了，那如果投资者买了股票会不会卖不掉？会怎样

呵呵，股票发行时承销商有承销和包销的却别的，如果单承销的话，承销商会和上
市公司商量，通过减少发行数量来完成不理想的发行，当年国航就是减了一半发的
，包销的话则是签了军令状的，卖不掉就要自己包。
投资者买的股票是有可能卖不掉的，现在国内有跌停板制度，即使没有跌停板制度
，如果所有的投资人都意见一致的话也会发上买不到或卖不掉的情况，对于国内来
说，那些退市的股票就是例子，国外的例子就太多了，比如那个著名的贝尔斯登，
股价就在几天之内从170多美元跌倒了2美元，那时候倒是卖得掉了，只不过卖不卖
已经没有什么意义了。
最后，所谓的卖不掉真的出现的话，理论上股价会跌倒0，但是这并不代表你失去
了对上市公司股票的所有权，那些退市的股票依然是可以到柜台交易市场去交易的
，也就是说你还是有机会把你在股票交易所卖不掉的股票再卖掉的，只是那种交易
一周才交易一天，而且没有那么多人会跑去进行买卖，因而成交的机会很小，最关
键的是，交易得来的钱可能已经对你没有什么吸引力了。

三、我现在被拍卖公司骗了，东西一直卖不出去，交了20000前
期费用，但是合同上注明了，东西卖不出去不

退不了的。
合同有规定卖出时间吗，如没规定，就是协议不清，只要他们一直说有在卖，你就
没办法了。
你是遇到一家通过高估藏品价，按藏品估价的百分之几收委托拍卖费用的骗子公司
了。
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20000元当买一个教训吧。

四、我的房子卖不出去，怎么办

可以找中介帮忙，但是需要支付一定的中介费二手房的中介费没有统一规定，按照
行规一般是收取成交价的1%-3%，所以在选择中介公司的时候，卖方可以先咨询中
介公司佣金的收取比例，再定夺。
同时一旦确定好中介公司，即可与中介公司以书面形式约定好中介费用的支付必须
根据合同执行。
同时也可以提出中介费用必须在成交拿到房款以后再给，从而保障自己的权益。
房屋中介，又称房地产中介。
随着房地产业的发展，房地产中介咨询服务机构正在蓬勃发展，房地产开发和市场
消费的桥梁纽带作用通过这一中介得以发挥。
房地产中介为消费市场提供了房地产评估、经纪、咨询等服务，这对活跃房地产市
场，促进房地产业的健康发展，具有现实意义

五、作为开发商的销售员， 房子卖不出去怎么办？

要成为一名优秀的房地产推销员，就要掌握好房地产的专业知识；
保持高昂的士气和极具亲和力的精神面貌；
能站在顾客的角度考虑问题，与顾客交朋友；
掌握消费者的购房心理，注意好谈判中的细节；
克服掉常见的不良销售习惯，让客户喜欢，从而让客户喜欢公司，喜欢上推销的产
品。
具体方面如下： 一，怎样成为优秀的售楼员？
1、首先具有房地产的专业知识，并不断的追求与补充。
2、要有亲切、诚恳的态度，有进退有序的礼仪。
3、口齿要流利，口语要清楚，速度要适中而抑扬顿挫，要讲普通话（标准的），
地方方言不是不能讲，但要看情况。
4、要有整洁的仪表，面带微笑（美丽的微笑是成功的钥匙）。
只要 你的笑是真诚的、发自内心的，客户就一定会喜欢。
笑本身就可以拉近彼此之间的距离，能够让客户对你“抗拒”的心理减轻。
5、要有耐力、耐心、要能“磨”客户，弃而不舍。
6、平时要注意收集相关知识（法律、房地产知识）。
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7、针对不同的客户运用不同的说辞。
8、主动、积极、勤奋、保持高昂的士气（业务人员的气势是最重 要的）。
9、尽量以顾客的角度考虑，让他感到你在帮他买楼房，而不是为 公司在卖楼房。
因为买房子是人生的一件大事，你如果不让他感到是站在他的角度上，就会产生对
立，不是一味的强调推销，有时候要有分寸和火候，完全凭经验和感觉。
10、对市场情况，竞争者的资料以及愿购买动机，留心研究。
专业销售赢家的基本做法：永远记住一句话，你真正的老板是客户，你在给客户打
工，这个观点必须要清楚。
你知道你在为客户打工，怎样打工你就清楚，脑子里要有这观点“客户永远是至上
的”。
专业赢家基本做法：首先让客户认同你这个人，从而接受你的产品。

六、房子在卖不出去的情况下如何换钱？？

看看地产中介公司肯不肯买，或者你以房子抵押给银行看能不能贷款....

七、房子卖不出去，价格为什么降不下来，老板还跑路。

房地产是一个巨大的资金运作产业。
如果老板实力不强，从最初的拿地开始，可能都开始贷款买地。
买地之后通过黑黑操作，取得银行的土地抵押贷款，然后做开发贷。
后期建筑施工、营销等等也需要大量的资金投入，老板手上没那么多钱，怎么办？
继续贷款，或者非法集资。
只要私人愿意先拿多少钱给开发商老板，老板则承诺在若干年后以多少钱返利给回
私人。
于是，整个开发流程都在贷款、民间借贷中运作，利息惊人。
最后，财务核算成本，就算房子降价全部卖完也不能收回成本甚至都不够偿还利息
的时候，老板就选择了跑路。

八、房管局登记的房屋售价和开发商卖的不一样价格怎么回事
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备案的价格是成交以后的价格，均价是指将各单位的销售价格相加之后的和数除以
单位建筑面积的和数，即得出每平方米的均价，均价一般不是销售价。
所以不一样。

九、IPO股票首日上市如果卖不光怎么办啊？

你这个IPO首日是指申购首日呢，还是指上市首日。
如果是指申购首日，股票有很多卖不出的话（很少有人申购），那么没卖出的股票
，统统都由承销商吃进；
如果是上市首日，股票有很多没人要的话，股价就会大跌，跌到有人愿买为止。
因为IPO上市首日，没有涨跌停板的限制。
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