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上市公司客户怎么开发-
我是做业务的，请问要如何高效的开发客户呢？-股识吧

一、如何开发客户

总结三个小步骤教你开发客户简单方便：1、悬赏发布”寻找高手“，请求别人，
帮忙开发客户：以开发A企业为例，在A企业的地理位置处，发布”寻找高手“的
任务，并设置悬赏金额，请求其它用户帮助，共享针对A企业的销售经验，技能与
人脉。
对A企业有过关注，或有销售经验的其它用户，就会收到推送，这些用户也是A企
业的其它产品与服务的供应商。
并在A企业处有过签到。
在接受了酬金后，即为您出谋划策，精准指引⋯⋯2、主动发布”我是高手“，帮
助别人，收取酬金：在您所熟悉的企业的位置处，查阅其它用户在此处发布过的【
寻找高手】悬赏，共享针对该企业的销售经验，技能与人脉，为别人出谋划策，精
准指引。
接受相当可观的酬金，并接受给别人指点江山带来的成就感！3、查看”信用口碑
“，预先了解待开发客户的付款口碑：【信用口碑】地图可以显示周边企业有关付
款信用的口碑，这些口碑来自于熟悉这家企业的供应商，在未形成法律诉讼案件之
前，许多企业的付款信用情况只有原供应商最清楚，企业征信不仅可以从官方取得
，口碑是最直接，最接地气的方式。
所以这个口碑可以作为考量企业信用的一个重要依据。
搜索目标客户，也可查看付款信用口碑。
在帮助别人分享销售技巧、经验、技能的同时也可以优化销售软环境获取额外的悬
赏基金一举两得，少走弯路就是捷径，刨客为你找到有效的朋友介绍客户！

二、如何开发新客户?

那是啊~~我只是想问一下要是新客户不认可你怎么办啊 ~~~

三、设计公司如何开发新客户?

你要建一个好的团队，在通过电话营销，市场拓展，网上发布广告这几个方面去开
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发新客户朋友这是我个人意见，因为我现在就是在设计公司做业物，呵呵

四、如何开拓客户？

展开全部直接去银行拜访，拿名片回来电话都行，一般银行监控多不方便说话至于
打动他们，返佣和产品安全方面是关键.人家在银行卖你的东西如果出问题可是要
负法律责任的..

五、做港股，如何很好的开发客户？

多努力 的开发客户 跑客户 同时注意让客户帮助介绍客户

六、投资公司的渠道怎么做？怎么开发银行客户？

展开全部直接去银行拜访，拿名片回来电话都行，一般银行监控多不方便说话至于
打动他们，返佣和产品安全方面是关键.人家在银行卖你的东西如果出问题可是要
负法律责任的..
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