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股票公司总经理是什么职位：证券公司一般从事哪些职务
？-股识吧

一、总经理是做什么的?(回答越多越好)

在《公司法》中，关于总经理的职责有具体的描述。
在各公司章程中也有具体的规定。
可见，总经理还是有法律上的具体职责的。
在多年的管理咨询实践中，也碰到过各种类型的总经理。
在与总经理们进行交谈时，总能听到类似的抱怨——
“为什么许多非常简单的事情就做不好呢？”
“为什么同样的错误一犯再犯呢？”
“为什么几个部门的专业人员就没发现设计图纸有错误？我怎么能发现？”
“不能什么事都找我吧？我不能什么事都做吧？”
其实，这是组织机构设计问题，具体地说是职责分配问题。
虽然大家都知道总经理应该“有无为，有所不为”，应该抓项目的前期（产品策划
）和后期（客户服务）工作，但项目报批手续能不过问吗？工程进度能不管吗？销
售能不管吗？投标能不参与吗？考核结果能不平衡吗？不行！凡事存在即合理。
这就意味着总经理应该也必须做一些具体工作。
既然法律、章程没有规定总经理不做具体工作，实际上总经理又肯定逃避不了具体
工作，那就必须做。
那么，问题就清楚了：总经理应该做哪些具体工作，不应该做哪些？
在进行组织机构设计时，第一项工作是流程设计。
开发公司有一百多项具体工作，如考勤管理、工作环境管理、招聘、培训、设计评
审、客户投诉处理等。
只要我们逐一分析清楚总经理在各项工作中的具体分工，这个问题其实不难解决，
至少不是一项高难度的管理问题。
近年来，我一直提倡房地产总经理们应做到“四多四少”：多走多看多听多想。
少喝少签少说少干。
比如“少签”，包括签字审批和签字报销。
其实，总经理签字是很难有效控制费用的，因为既没存在或出现不合规的票据，也
“不好意思不签”。
既然控制不住，那就委托他人代签，自己只要监督签批人，抽查票据（这就是具体
工作）就行了。
签字的别一个目的是随时撑控资金动态。
这也好办，可要求财务部定期报送报表，月报如果太长实行周报，周报如果太长实
行日报，企业OA系统和E-mail完全能够实现。
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之所以对教授的“总经理不应该做具体工作”感到悲哀，是因为教授不但浪费了学
员的时间和学费，还可能误导学员。
更可怕的是他还兼任某著名咨询公司的兼职咨询师！
请没有企业经营管理经验的教授为企业咨询，会是什么结果呢？一堆文件而已！
花费几十、上百万买来一堆文件，更是悲哀！

二、总经理主要工作是什么啊？

执行公司各项工作决议，落实公司下达的各项经济指标；
对全体员工进行考核工作，对职能负责人及其他相关职员的任免等等；
根据公司的部署根据市场的竞争法则，建立统一、高效的组织管理体系，制定公司
的发展规划与本年度应完成的各项工作指标认真贯彻

三、证券公司有什么部门与职位

一、证券发行员职位概述：证券发行员是指在证券经营机构从事证券代理发行业务
的专业人员。
二、证券交易员职位概述：证券交易员是指在证券经营机构从事证券代理交易、自
营业务的专业人员。
三、证券投资顾问职位概述：证券投资顾问是指从事向客户提供证券投资咨询、理
财顾问服务并收取报酬的专业人员四、证券经纪人职位概述：证券经纪人指在证券
交易所中接受客户指令买卖证券，充当交易双方中介并收取佣金的证券商。
它可分为三类，即佣金经纪人、两元经纪人与债券经纪人。
拓展资料：要分清到证券公司主要工作，首先要明白证券公司的主要部门。
1、投资银行部，承销保荐(股票和债券)和并购，主要做业务。
2、经纪业务部，主要拉客户的(俗了点，实事)。
3、资产管理部，跟基金公司业务有点类似，做证券投资的，交易员。
4、研究所，宏观，行业研究的。
宏观大多需要博士毕业，行业研究，硕士即可，多数券商喜欢招聘有行业背景(本
科理工或在相关公司工作过)的做行研。
5、直接投资部(多是以分公司的形式成立的，如中信的，金石投资；
国信的，弘盛投资，都在创业板有项目上市)，有十多家证券公司都成立了直投部
，以后会更多。
大多需要有经验的，投行经验或者项目经验，因为这个部门的主要工作就是找项目
。
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6、随着股指期货和融资融券推出后，也会成立相关部门，也会需要研究员，以后
应届生也可尝试。
7、电子商务部，计算机专业的，感兴趣的可以试试。
主要是保证交易网络的畅通的。
应届研究生，毕业多数去去投行部或者研究所，本科毕业可进营业部做经纪业务。

四、从事证券行业的职位有哪些？

1理财规划师。
2证券事务代表。
3产品销售经理。
4机构客户经理/机构投资顾问/客户经理/理财顾问。
5操盘手。
6金融储备商务经理。
7市场企划专员。
8投资经济人。
------------------------------------------------------------------ 1理财规划师。
通过对高端私人客户的的综合理财需求分析，帮助客户制订资产配置方案并向客户
提供投资建议；
通过各类渠道，接触并筛选有效客户；
通过参与组织的理财沙龙和理财讲座等活动的筹备工作，提升客户转化率；
通过持续跟进与服务，为客户不断提供专业的理财咨询与服务。
2证券事务代表。
负责按照法定程序筹备股东大会、董事会、监事会、董事会专门委员会等会议，并
起草相关文件；
负责指导附属公司开展证券事务工作；
负责协助董事会和监事会依法行使职权，并负责相关文件的草拟工作，督办相关决
议的执行；
做好董事会办公室日常的接待来访、回答咨询，及与股东之间的联系工作；
负责公司日常其他证券事务。
3产品销售经理。
销售公司发行的金融理财产品。
为营业部开发企业客户并为企业客户提供包括收购兼并、私募融资、上市前顾问、
公司治理、长期激励等业务的联系介绍服务。
4机构客户经理/机构投资顾问/客户经理/理财顾问。
为营业部开发个人客户并为个人客户提供股票操作指导，基金选择技巧等多项专业
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的理财服务；
为营业部开发企业客户并为企业客户提供包括收购兼并、私募融资、上市前顾问、
公司治理、长期激励等业务的联系介绍服务。
5操盘手。
从事具有挑战的股票、期货、外汇操盘，随时保持最新的金融理念和交易策略；
对于金融衍生产品市场有一定的敏锐度，熟悉股票、期货、外汇、黄金金融投资理
财品种；
具有较强的独立研究学习能力，能长期专注于交易技术的练习，严格执行交易纪律
，善于捕捉交易机会，有较强的资金管理能力；
负责公司金融知识培训和客户技术性问题维护工作，配合市场经理完成公司团队任
务。
6金融储备商务经理。
主要负责北京地区客户的拓展与维护。
7市场企划专员。
业务主管职位，独立负责工作小组，给下级成员提供指导或支持并监督他们的日常
活动；
监督执行和实施各种市场推广活动；
收集整理活动反馈信息，提供市场推广活动的整改建议；
负责制作各种宣传材料、项目说明书、销售支持材料等。
8投资经济人。
负责公司指定帐户的资金运作。
负责给予销售部门开发和服务客户的相关技术支持。
负责根据公司的相关规定，制定切实可行的投资方案，保证资金安全、保值、增值
。
具有优质客户资源或者相关金融分析师资格证者优先考虑。
负责向客户提供与证券经纪业务相关的服务工作；
负责组织并策划高级营销活动，开发高端市场；
负责为客户提供各种综合性基础理财咨询服务；
负责完成销售任务目标。

五、证券公司一般从事哪些职务？

一般都是经纪业务，通俗点就是营销，客户招揽，证券公司所有员工必须有证券从
业资格证才行，包括办公室财务电脑部这些部门。
其他基本和一些公司一样的部门，市场部，柜台，咨询，客服，财务，办公室，电
脑部这些，刚入行一般都要求在市场部和柜台呆一阵子熟悉业务的~
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