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做股票怎么找顾问⋯投资顾问-股识吧

一、如何做好投资顾问工作

首先应该明白的是你想做一个专业顾问。
那就意味着专业很强。
顾问，顾名思义，就是通过询问答疑解决客户问题，从而促成成交的。
这样说就是以行业术语通过通俗易懂的语言站在客户的角度为客户服务。
既然是投资顾问，投资常识、产品特点以及操作流程等、公司或者相关情况都需要
熟知的。
交谈也要注意方法，一定不表现的向个推销的，这样客户根本就没兴趣继续听下去
，首先要勾起客户的兴趣，让他主动靠近你，这样客户也不会对你所说的种种好处
产生反感，不然客户就觉得你在吹牛。
甚至骗子 想做个专业的顾问 而且是投资顾问 那么像 股票 期货 国债 基金 黄金外汇
银行 保险 这些所有和投资管理 理财的知识是一定要学的
专业的顾问就是站在客户的立场为他做出种种的选择与分析
使客户可以相信你说的话

二、投资顾问

很简单.到其它证券公司的营业厅去,装着是去看股票的,收盘后跟股民一起聊股票,一
回生二回熟,一来二去就可以了.

三、股票咨询顾问怎么打电话和客户勾通来让它放心和你合作

沟通就想合作，基本已不可能．除非你有很好的专业术语．推荐股票是唯一方法．
也很实用．

四、如何更快的寻找股票客户？

找股票客户无外乎3种途径第一行销第二电销第三直销任何一个途径，只要执着，
都能成功，但前提是先给自己做规划，先给自己做好销售前的培训工作，磨刀不误
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砍柴工！祝你顺利

五、证券经纪人怎么找客户？

找客户有多种方式，在这里班门弄斧了。
1、通过在银行设点，来银行办理业务的客户是一群不错的潜在力量2、在各大超市
（地方的超市，因为像沃尔玛、家乐福一般不做这种合作）设点，给光顾超市的顾
客做宣传3、在网上找客户，通过QQ等方式也是不错的选择。
但是证券公司原则上是不允许通过QQ联系客户的另外，现在很多客户非常看重佣
金的，你的方式可能有点问题。
如果你的佣金低，是一个不错的公司
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