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私募基金怎么开发客户~怎样自己做私募基金？-股识吧

一、怎样做私募基金？

所谓私募基金，是指通过非公开方式，面向少数机构投资者募集资金而设立的基金
。
由于私募基金的销售和赎回都是通过基金管理人与投资者私下协商来进行的，因此
它又被称为向特定对象募集的基金。
与封闭基金、开放式基金等公募基金相比，私募基金具有十分鲜明的特点，也正是
这些特点使其具有公募基金无法比拟的优势。
首先，私募基金过非公开方式募集资金。
在美国，共同基金和退休金基金等公募基金，一般通过公开媒体做广告来招徕客户
，而按有关规定，私募基金则不得利用任何传播媒体做广告宣传，其参加者主要通
过获得的所谓“投资可靠消息”，或者直接认识基金管理者的形式加入。
其次，在募集对象上，私募基金的对象只是少数特定的投资者，圈子虽小门槛却不
低。
如在美国，对冲基金对参与者有非常严格的规定：若以个人名义参加，最近两年个
人年收入至少在20万美元以上；
若以家庭名义参加，家庭近两年的收入至少在30万美元以上；
若以机构名义参加，其净资产至少在100万美元以上，而且对参与人数也有相应的
限制。
因此，私募基金具有针对性较强的投资目标，它更像为中产阶级投资者量身定做的
投资服务产品。
第三，和公募基金严格的信息披露要求不同，私募基金这方面的要求低得多，加之
政府监管也相应比较宽松，因此私募基金的投资更具隐蔽性，运作也更为灵活，相
应获得高收益回报的机会也更大。
由于我国的法律制度的不完善，目前要公开做私募基金还是不可能的事情，当然你
偷偷地做是另当别论！

二、私募基金公司怎么开?

多参加私募论坛以及在网络比如股票群进行推介，最核心的还是产品收益率要高

三、私募基金公司怎么开?
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一般都是在工商局以理财公司名义注册的的，其中的经营项目有投资管理、财务顾
问等。
理财公司的工商注册要求 ■隶属经济行业：咨询服务业 ■经济类型：多为有限责
任公司，也可以注册为一人有限责任公司，也可以是自然人控股
■注册资金：最低10万元人民币
■场所要求：要有固定的经营场所和必要的经营条件 会员制理财公司的特殊要求 
根据2005年12月13日证监会颁发的《会员制证券投资咨询业务管理暂行规定》，对
从事会员制证券投资咨询业务的公司做了相应的规定， 主要内容如下：
■必须具备证券投资咨询业务资格。
■必须具备中国证券业协会会员资格。
■实收资本不得低于500万元；
每设立1家分支机构，应追加不低于250万元的实收资本。
■应在开展业务15个工作日前向注册地证监局、分支机构所在地证监局报备。
■只能在注册地及分支机构所在的省、自治区、直辖市招收会员(超出此范围的会
员为“异地会员”)，不得招收异地会员。
理财公司的四个财源 ■专业理财规划及咨询。
为客户设计全面理财规划方案，按每套方案收费，或者依咨询时间的长短，按小时
收费。
■会员制服务。
提供年费制，或者根据个人的资产规模，每年从客户处收取源源不断的固定费用。
■推荐、代销产品。
前期的理财规划咨询是免费的，如果客户决定购买产品，可以由客户自行购买，也
可以由理财公司帮忙打理，通过理财公司购买所有产品。
■为客户提供委托理财，按净收益的20%收取服务费，或者按事先的约定与客户利
润分成。

四、怎样自己做私募基金？

在我国近日，金融市场中常说的“私募基金”或“地下基金”，往往是指相对于受
我国政府主管部门监管的，向不特定投资人公开发行受益凭证的证券投资基金而言
，是一种非公开宣传的，私下向特定投资人募集资金进行的一种集合投资。
其方式基本有两种，一是基于签订委托投资合同的契约型集合投资基金，二是基于
共同出资入股成立股份公司的公司型集合投资基金。
私募(Private Placement)就是私下募集或私人配售。
私下的意思如上：第一，不可以做广告。
第二，只能向特定的对象募集。
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所谓特定的对象又有两个意思，一是指对方比较有钱具有一定的风险控制能力，二
是指对方是特定行业或者特定类别的机构或者人。
第三，私募的募集对象数量一般比较少，比如200人以下。
在我国，通常而言，私募基金(Privately Offered Fund)是指一种针对少数投资者而私
下（非公开）地募集资金并成立运作的投资基金。
其实在我国做私募还不是合法的，各方面运作都比较困难，还是不做为好！

五、私募基金如何寻找客户？

可以通过微信渠道，朋友介绍，或者鑫风口这样平台找

六、我有私募基金项目，怎么能找到客户呢

中信建投期货，双A期货公司，全国十强，可以和我们合作
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