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证券保荐承销怎么那么贵.承销、保荐、辅导的关系～～
？-股识吧

一、证券保荐人考试需要多少费用？

展开全部按协会的公告，今年的标准是460元/人，由所在证券公司统一报名。
另，这个考试的准确称谓为：保荐代表人胜任能力考试。
：）

二、公司向自己的股东发行股份也许要保荐人吗

上市公司只要涉及发行股份都要保荐人。
想自己的股东发行是属于定向增发，也需要保荐人。

三、请问证券从业考试改革了，《承销》还有必要考吗？保荐人
的《投资银行业务》怎么复习？

承销没必要考了。
。
。
目前改革以后有用的就是基础、基金（改革后归基金业协会管）、投资分析（可认
同为改革后的证券分析师和投顾）三门，别的没考的就没必要考了目前保代确实放
开了 考过基础一门的人即可报名参加《投资银行业务》考试从而成为准保代，但
《投资银行业务》目前应该还没有官方的教材，我们一般通过官方发布的考试大纲
去找所有相关的法规和指引来看，理解熟记，整理一套自己的备考资料。
因为这个专项业务考试考察的知识往往需要你在实际投行业务工作中积累的。
不过考试难度和门槛确实是降低了。
以上，纯手打~

四、证券保荐人资格在哪里考试？
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前几次考试只在北京、上海、深圳三地进行。
一般每年11月份或者12月份进行，但2008年以来一直没有公布今年的考试信息。
各证券公司从事证券发行承销和收购兼并等投资银行业务且已取得证券从业资格的
人员（即通过证券业从业人员资格考试基础科目及至少一门专业科目的人员）均可
报名参加此次考试。
另外，根据中国证监会《公司债券发行试点办法》的精神，各证券公司从事固定收
益类业务且已取得证券从业资格的人员也可报名参加此次考试。

五、证券保荐人资格考试

证券保荐人资格考试对于保荐人的资格审查、职业能力和职业道德都有很高的要求
，一家企业要想在创业板上市必须要有保荐人的推荐。

六、承销、保荐、辅导的关系～～？

所谓保荐人制度，是一种企业上市制度，目前采用保荐人制度的主要是香港和英国
。
保荐人是特殊的交易会员，它不仅可以进行产（股）交易的自营或代理业务，而且
它是在本所平台上交易的股权的辅导推荐人，享有辅导企业和推荐企业股权进入本
所平台交易的权益。
保荐代表人，一是具备3年以上投行经历，且自2002年1月1日起至少担任过一个境
内外首次公开发行股票、上市公司发行新股或可转债的主承销项目的项目负责人，
一个项目应只认定一名项目负责人；
二是具备5年以上投行业务经历，且至少参与过两个境内外首次公开发行股票、上
市公司发行新股或可转债的主承销项目，一个项目只认定两名参与人员，其中包括
一名项目负责人；
三是具备3年以上投行业务经历，目前担任主管投行业务的公司高管、投行业务部
门负责人、内核负责人或投行业务的其他相关负责人，每家综合类证券公司推荐的
该类人员数量不得超过其推荐通道数量的两倍。
参考资料： *：//wenwen.sogou*/z/q716328466.htm?si=4
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七、关于证券公司的一些问题

1.大部分证券公司都有投行业务，当然经纪业务占比较大，中金投行部应该是最好
的2.证券经纪人只要有证券从业资格就能做，但是正式员工一般要有点关系，其次
是大学本科金融、计算机等相关专业，还有就是像投行，至少硕士以上，很硬的关
系网3.一般在营业部做经纪业务的，基层的，确实每个人都要拉客户，不过还是以
本职工作为重，后台指标压力不大，前台就是以拉客户，销基金为主的，这就是本
职工作了，包括分析，现在叫投顾资格，这个在基层的员工，从事这个岗位的，主
要还是服务客户，拉客户。
总部的员工一般不拉客户，基本没有这方面的压力4.可以做的很多，研究所一般都
要名校硕士以上的，财务，电脑，投行，风控，合规，非常非常多5.证券公司不用
5门都过，5门过了也没什么的，很多人不考因为没必要，比如发行与承销，不是投
行的都不需要，5门都过了么什么都可以做，包括投行也可以做，前提是公司要你
做。
投行的话最好有保荐人资格，这个才是重点6.相比银行证券工资是低的（同等岗位
比较），通常收到OFFER的时候一个证券一个银行，都去银行的，但是你去证券公
司的总部，和银行的支行比，那当然是证券公司总部好，但银行总部肯定比证券的
总部好，投行除外。
证券公司的工资不算很高的，拉客户的有的人真的收入很高，银行业一样啊，有人
一年销基金几个亿，你说能不高吗，还有你说的分析，哪个分析师手上没大把的机
构客户，大客户的啊，收入也很高，投行来说一个项目多少钱啊抵别人做10+年了
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