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正在盈利的公司怎么让人入股-那些很赚钱的公司，想入
股他们是不是没有什么机会啊？-股识吧

一、那些很赚钱的公司，想入股他们是不是没有什么机会啊？

努力才有付出。
这家公司只要你努力，就可以成为他们的股东，全球500强企业。

二、小企业员工如何用部分工资入股自己公司？

项目优质就可以了，先把商业计划书撰写好，再去各类融资渠道多接触投资人，给
你推荐几个渠道：1、到各大投资机构官网进行BP投递。
2、多参加一些线下的沙龙活动，这也是投资公司的投资经理经常露出的一个渠道
虽然不多也有可能不一定投你行业但至少能接触到，经济相关发达的城市都有。
3、找融资平台，建议不要选会员制的尝试成本太高，可以选择那种能自助申请一
对一电话对接投资人的，要让投资人看过你BP还愿意对接，这样成功概率会更高
一些，推荐到云对接试试。

三、1公司收入股东如何分2有人入股怎么入

1、假如年盈利100万，先交纳企业所得税，结余部分按企业会计制度提取公积金和
公益金，然后由股东会研究分配方案，可以分一部分，留一部分到下年度；
当然也可以全部分配，总之由股东会决定。
2、有人想入股，也必须经股东会研究，经全体股东同意，这是先决条件。
至于入股份额，必须由全体股东协商。
可以一视同仁，也可以区别对待。
假如原注册资金50万元，股东5人，每人10万元，有人出10万元，不一定就可以享
受同样的权益，原股东如果精明一点，他就会提出异议。
俗语说创业难，创办企业者付出了很多劳动，才办成现在的规模。
当然如果是非常好的朋友想入股那又当别论。
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四、初创公司，怎样才能让投资人愿意投我

项目优质就可以了，先把商业计划书撰写好，再去各类融资渠道多接触投资人，给
你推荐几个渠道：1、到各大投资机构官网进行BP投递。
2、多参加一些线下的沙龙活动，这也是投资公司的投资经理经常露出的一个渠道
虽然不多也有可能不一定投你行业但至少能接触到，经济相关发达的城市都有。
3、找融资平台，建议不要选会员制的尝试成本太高，可以选择那种能自助申请一
对一电话对接投资人的，要让投资人看过你BP还愿意对接，这样成功概率会更高
一些，推荐到云对接试试。

五、求赐教，自有盈利中图文广告公司，想找人合作或入股，如
果操作

你的情况和我的情况差不多，我给你分析下
，如果让他入股的话你可以用她的钱比例去分红，比如说让他入3w
然后每个月有基本工资而且分红为纯利润的20%-30%
你自己看情况，比如让他入5w 分红的比例就相应增加，主要看关系和协商了，如
果你真心对一个人，我相信现在还是好人多的。
给大家彼此一个发展的空间不是很好嘛，另一方面挣钱固然重要 身体更重要
广告这行业是累 要适当调整自己！希望我的建议对你有用
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