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私募基金怎么找投资人：我有私募基金项目，怎么能找到
客户呢-股识吧

一、我有私募基金项目，怎么能找到客户呢

中信建投期货，双A期货公司，全国十强，可以和我们合作

二、在哪里可以找到投资私募股权基金的人？？？

有的，我就投资了私募股权基金，可以找我，QQ：17885858

三、我想投资私募&quot；股权投资基金&quot；，怎么和他们
联系呀?

最好别跟他们合作，你会后悔的，我已经吃亏，他们会有种种理由

四、怎么找融资的人和投资者？

五、私募基金如何最有效找到高净值 客户

客户最关心的就是风险与收益，要有效找到高净值客户，就需要在这两个方面做文
章。
例如收益方面，如何让客户充分了解私募基金的实力，这是最重要的。
这需要私募基金给出最有效最直观的数据，如过往业绩。
这个没有的话，即很难说服客户了。
因为他们对其他的数据不懂，所以说服力不足。
在风险方面，针对高中低风险喜好的客户，如设计高杠杆产品给喜好高风险的客户
，又如设计优先劣后保底的产品给厌恶风险的客户等等。
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只要客户对风险产品有所了解，并且对私募基金的实力有所认识的话，在控制损失
的额度的情况下，很可能就会考虑合作。
至于其他的营销技巧营销方法，不大建议用，就算找到客户，如果实力不足，很快
就会坐坏名声，特别是限于某个地区的高净值圈子。
从实际情况来看，大部分私募基金都没有真正认识自己的实力，连如何评价自己的
实力都不懂，听某些专业人士拍拍胸口就上马。
2022年的私募基金亏损占比还挺严重的。
真要做强做大，名声最重要。
名声有了，客户自然会找上门。

六、私募基金销售如何寻找客户？

多参加私募论坛以及在网络比如股票群进行推介，最核心的还是产品收益率要高

七、我想问问有些人发行私募基金一般怎么寻找投资者

怎么寻找投资者?什么方法都用，我现在就在找，只是不用那些推荐股票来忽悠股
民的方法，因为这个方法只能忽悠人一时，私募要的是长期合作。
你是要投资吗?是的话找我
我们公司是一家阳光私募公司，我看你写的还比较正确，不需要我说其他的了。

八、私募基金怎么找投资者

1、渠道合作方（银行、第三方财富理财公司、券商、信托公司等）2、直接客户开
发（一般是指高净值资产客户）3、如果你是做项目的项目方，就与有实力的投资
公司谈合作条件，挂靠在投资公司，使用对方抬头出面做GP帮你募集资金。
当然还有其他灵活的方式，重要的是需要有良好的人脉资源。
谢谢，希望能对你有所帮助。
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