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金融股票加粉的渠道有哪些--金融营销的分销渠道有哪些
拓展策略？-股识吧

一、股票投资有哪些推广渠道

跑百度股票软文的成本在150-230左右 股民率五层左右 好的话在六层左右

二、商业银行增加流动性的途径有哪些

展开全部途径：（一）削弱居民储蓄动机，疏导巨额储蓄向消费领域分流（二）优
化产业结构，提高资金运用效率；
（三）促进金融创新，拓宽资金运用渠道；
（四）以客户为中心，积极发展零售与批发业务；
（五）改善金融环境，推动银行业发展；
（六）探索“走出去”战略，为资金拓展国际空间。

三、股票投资有哪些推广渠道

股票的门户网，APP上发内容。

四、中国人民银行投放基础货币的主要渠道

直接投放：①新印的钞票，首先成为政府的收入，再经过政府购买后进入流通领域
；
②央行用新印的钞票回购商业银行持有的国债、央行票据，对商业银行持有的票据
再贴现，以及偿付外债；
③在由国际收支产生的货币兑换行为中，央行用新印的钞票购买外汇；
信贷投放：央行将新印的钞票存放到商业银行（具体是从央行的发行库存放到商行
的业务库），直接增加基础货币，然后通过信贷方式流入社会。
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但因为是贷出去的纸币，那些钱最终还是要回笼的，这只是政府调控经济，控制货
币供应的一种方式

五、微博增粉有哪些渠道？

1、通过“互粉”这个关键词，在微群里面发送类似这样的信息，然后获得最开始
的基本的粉丝数量，2、分享感性话题的时候在微博后面加上“@自己的用户名”
，这样在当信息被传播的时候，其他的用户就能够通过这个信息进入到我们微博界
面。
3、自己注册几个小号，然后随时来转发自己的主号，还有用小号在别人的微博里
面进行评论，加上自己的主号微博账号，这样也能够起到一些作用。
4、找自己最好的几个朋友，然后长期的进行相hu转发，互相提高内容的转发效果
，提高效率。
5、找准名人的微博，然后不断的在别人的评论里回复别人，以此来提高别人对你
的关注度，因为每个人都关注陌生人是如何判断自己的观点的。
6、最后一个方法就是比较真诚了，就是对于活跃度很高的好友，经常的去关心和
关注别人，把他们分在一个特殊的组里面，有事没事的就去关注一下。
查看原帖>>

六、股票加粉推广，加粉的成本在多少

跑百度股票软文的成本在150-230左右 股民率五层左右 好的话在六层左右

七、炒股加杠杆的途径有几种

线下杠杆炒股的话就要找代理去开户，但是这个除了不方便以外最主要不是自己独
立操作账户；
另外一种是在线上开户，但是这个要选择靠谱的杠杆平台，这年头圈钱跑路的平台
太多了，翻翻配资我用过，还不错，你可以试试

八、投资的渠道有哪些？
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个人投资理财有哪些渠道： (一)储蓄这是被选择最多的理财方式，算不上投资，因
为不会亏损且不需要花心思，所以受关注度最高，但收益在所有理财渠道里是最低
的。
(二)基金、信托和银行理财产品近年来越来越受关注，因为他们的高收益与低风险
，但很多都是5万起步的，这个门槛将很多人挡在了门外。
而且他们也是会有亏损的，所以务必当心，切不可将所有的钱投放在一个产品上。
(三)股票股票从一出来就被嗜赌的中国人所追捧，当一堆人把自己辛苦攒了十几年
的钱亏光光后才明白“投机从来就是趴在散户身上的吸血鬼”。
(四)期货上面提到了期货的危害性，期货最可怕的是杠杆，有了杠杆，人的贪婪和
欲望也被数十倍甚至上百倍的被放大，最终走向了不归路，因为没几个人能控制自
己的心魔。
(五)贵金属(黄金、白银、石油)近几年投资黄金白银的人越来越多，君不见中国大
妈炒金斗大鳄，黄金白银从长远来看是上涨的，不做短线操作，买定离手想亏都难
，但大部人为了实现利润最大化，频繁的交易，结果惨败，手续费都高的吓人。
这里说下，国内黄金白银的交易手续费是国外的十倍，能不亏嘛。
(六)外汇目前国内严禁外汇投机交易，所以要玩的话只能在国外的平台上操作，不
过也是有杠杆的，据统计，只有千分之一的能够赚钱。
目前国内很多银行可以进行无杠杆外汇网上交易。
(七)房地产近几年房地产大热让很多人恨的牙痒痒，不过不得不承认，房地产是一
个很好地投资渠道，收益很高。
此外，爱收藏古玩字画的、赌石的：未来都会有上百倍的收益，不过要有卓绝的眼
光和丰富的钱购买才行，而且需要短时间内不急着用钱。
(八)保险也是一种很好地理财渠道，很多人只关注了它的理赔，却忽视了它的理财
功效。
小编最后祝大家都能理财投资成功，财源广进，一生富足。

九、金融营销的分销渠道有哪些拓展策略？

（1）增加自设渠道。
这种模式适用于市场空间大、资金实力强的金融机构。
（2）扩大金融产品和服务代理渠道。
这种策略主要包括寻求更多的代理机构和更多的特约商户。
如商业银行为争夺客户，将信贷员制变为客户经理制，由固定工资的内部关系变为
提取佣金的代理关系；
信用卡公司拓展更多的特约商户扩大刷卡消费覆盖面，信用卡的发行有一部分通过
寻找代理人网点，代理人按发卡数量提成；

                                                  页面 3 / 5



    gupiaozhishiba.com
 

保险公司招募经纪人销售保单；
证券经纪营业部为拥有客户资源的理财专业人士提供佣金返还，促使客源和股票交
易量增加。
由于代理机构代理的金融企业可能不止一家，因此对代理机构品质控制和促进其积
极性就显得尤为重要。
（3）通过并购快速扩张渠道。
此种策略模式是金融企业拓展分销渠道最快捷有效的策略，尤其是跨地区和海外并
购。
按目标和行业性并购方式可以分为三种类型。
①并购各种代理机构，使其经营本金融机构的产品和服务。
如花旗集团以30亿美元收购零售连锁店西尔斯的信用卡部门。
②同业自身的纵向并购，如商业银行之间、保险公司之间、证券公司之间的并购。
这种并购方式已成为金融机构扩大零售网络的有效手段，同时有助于增强企业实力
，节省经营费用。
如2012年6月深圳发展银行与平安银行正式合并为一家银行。
两行的整合是国内金融史上史无前例的巨大工程，在两行合并完成之际实现了两行
绝大多数业务的互联互通、产品和服务的基本一致，原两行的特色业务也基本实现
了共享，合并后的银行为广大客户带来了更加完善的产品体系、更加广泛的网点渠
道以及更加优质便利的服务。
③银行、保险与证券之间的横向并购，即银行、保险、证券公司之间的并购。
如2011年2月中国农业银行收购嘉禾人寿保险股份有限公司。
（4）联盟拓展策略。
金融机构根据各自的优势，建立合作互惠联盟渠道，相互提供服务，以增强自己的
业务拓展能力。
此种策略的优点是：金融机构不必投入大量人力物力，通过租借方式拓展渠道；
具有灵活性和选择余地大，避免并购不当产生的风险；
有时可以用来突破政策限制，开展跨地区和跨国业务。
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