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客单量多少比较好——淘宝直通车客单价50以内，roi多少
才比较好？-股识吧

一、客单量到底是怎么一个涵义？

客单量的取法是靠计数发票的张数。
1、对于分店来说，一张发票算一个客单量。
2、对于部门来说，一张发票只要有该部门的商品，对于该部门来说就有一个客单
量，这个客单量与该部门销售了多少种、多少个商品无关。
3、对于柜组来说，一张发票不管该柜组卖了多个种单品，每种单品卖了多少数量
，该柜组的客单量仅有一笔。
4、对于品类来说，大类、中类、小类和分店、部门、柜组一样，客单量是各自分
立的，不能简单累加。
5、对于品牌来说，张发票不管该品牌有多少个单品发生过销售，每个单品销售了
多少个，该品牌的客单量仅有一笔。
6、对于单品来说，张发票中不管该单品销售了多少个，但该单品的客单量仅有一
笔。
故对于单品时段客单量中，分店、部门、柜组、品类、品牌、价格带来说，客单量
是销售的单品品种数量，不是真正的客单量。
客单量：有效的客流量，即来卖场后买单的客流数，对与这个控制点我们也可以从
两个方面来考虑，如何吸引顾客前来卖场和如何使更多的来到卖场的客人成为有效
的客流。
1、如何吸引更多的顾客前来卖场：吸引人的促销活动、有特色的卖场经营、良好
的服务和购物环境等。
2、如何使更多的来到卖场的客人成为有效的客流：良好的动线设计、商品布局、
商品陈列、商品价格和特色等。
举个例子：医生的客单价为什么高于店员？医生用组合用药和家庭套装用药来提高
客单价。
比如补钙要加上鱼肝油（比如维生素A＋维生素D＋钙制剂）。
感冒要加上维C，如果感冒严重咳嗽还要加上适当的抗生素等。
感冒的中西药联合组合用药等。
还有在不同季节还可推出家庭常用药套装。
比如夏季药物组合套装为：“肠胃药＋清热解读药＋风热感冒药＋祛虫药”等，外
加一个药包赠送更能提高购买率。
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二、移动客服每天完成的单量多少。

你既然中间补过一次卡，那就应该登记过身份证信息啊，不然别人不可能平白无辜
的给你补卡啊。
你如果不确定那张卡是不是登记过，你打10086确定一下就可以了。
如果身份证登记过，那一切就好办啊。
。
。

三、淘宝直通车客单价50以内，roi多少才比较好？

淘宝直通车不是看客单价哦，看你是什么类目产品哦。
投淘宝直通车roi可以看几个方面哦：ROI=产出/投入第一，看行业类目数据，有roi
看的，可以看词的roi.第二，可以看自己的计算的ROI，结算产品的成本。

四、400人客容量的酒店，后厨工资比例占总营收的多少比较合
适？？？

你说的400人应该是每天吧那你的营业额不算高啊，不知道是在哪个城市，按照50
元的人均消费，你月收入最多60万那你的后厨工资支出不要超过8万，差不多就这
样

五、淘宝客单价越高越好吗

其中主要的一点，不管客单价高还是低，让客户觉得占了便宜是主要的，楼主仔细
观察下，别人家是不是平时100，后来用促销或者其他形式降到50，而楼主是不是
原来30，然后涨到了50，同样是50，是完全不一样的！
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