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销售待遇怎样，刚毕业的大学生，求详解-股识吧

一、开封开瑞汽车销售有限公司销售待遇怎样，刚毕业的大学生
，求详解

我刚参加了这个公司的面试，同样是刚毕业的大学生，开瑞是奇瑞下的一个品牌，
招聘的大学生是负责代理商的维护和管理的，销售肯定有提成的但这个提成是代理
商的销量是你的提成，刚签约底薪是2000-2500
拿到毕业证时会有提高，我所知道的只有这些了哥们

二、刚进入一家金属结构工程公司销售部做管理，从没接触过的
行业，老总让我写销售部如何开展具体的销售工作，怎么写？急
。。急。。

也许我们以前都看过好多销售方面的书，也有学员参加过销售/业务方面的培训；
感觉书上讲的也有道理，培训课听的也很热闹有气氛！但实际工作中，却无从下手
，摸不着边际；
处处碰壁失去信心。
用学员的话讲就是纸上谈兵，中听不中用！主要是因为：1、培训讲师，没有一线
销售及管理工作经验！2、讲的东西只是片面的放大，案例也不是亲身经历的，只
讲些轮廓，缺乏细节！3、书本上的内容太过于理想化，多是空洞的理论，不切实
际！ 真正的销售精英是不愿意把自己的经验与人分享的！
我从一名销售员做到销售经理，做过两份销售工作！近10年的工作经验。
曾培训的客户有：中兴通讯、科治好、保德国际、大佳科技、立德集团等！
我可以帮助你！

三、刚进的一个公司做网络销售，大概的工作就是拉股民的。大
家觉得怎么样？有前途吗？

我不知道你的公司是什么性质，有限公司、股份公司或者合伙公司，按我理解就是
一般网络销售公司。
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你自己觉得这份工作有什么上升空间，你的职业规划在什么地方，你如果想进一步
发展，公司有这种通道吗？我个人觉得，你所谓的销售工作，其实是没有什么太大
的发展，而且这份工作对于你今后求职，也不能做为很好的工作经验，那么你觉得
有前途吗？人各有志，这个只是我个人的理解，最终决定权在你自己。

四、销售做起来怎么样？

就是耍嘴皮子的！外加一点欺骗⋯

五、做润滑油销售怎样？

我就是，看你做什么品牌，是做厂家还是做经销商，总体来讲大牌子的日子还可以
，小品牌也有活路，说不清楚，看情况啊
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