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京东市盈率是多少合适-为什么都去美国上市-股识吧

一、现在的互联网公司动不动估值几百亿几千亿，是怎么估值的
啊，是噱头吧

对于互联网公司，投资机构通常会采用以下几种估值方法，1.
乘数估值法市盈率：估值方法中最常用的是市盈率估值法：估值=净利润*市盈率。
市盈率分为静态市盈率、动态市盈率、滚动市盈率，不同企业所属的行业具有不同
的特点，包括业绩是否具有周期性等等，所以需对应选用不同的市盈率。
由于未上市的互联网公司绝大多数处于亏损状态，市盈率一般不适用。
市销率：估值=主营业务收入*市销率。
包括亚马逊、京东等上市的互联网巨头也曾采用市销率进行估值。
电商平台公司、B2B等多种互联网创业公司适合用市销率法进行估值。
但需要注意的是，使用市销率法进行估值时，要特别注意公司的规模。
无论是电商平台公司还是B2B公司在达到较大规模时，实现盈利并不太难。
收入100亿的一家公司，净利率1%的话，则净利润为1亿。
收入5亿的公司，如果要达到1亿净利润，净利率需要达到20%，显然后者是很难达
到的。
由于互联网创业公司所属的细分行业存在差别，日活、用户停留时长、点击量、A
RPU值等与所属行业紧密相关的维度是估值的重要依据。
互联网创业公司估值没有固定的公式可用，但可以大体用“用户+流量+ARPU+
X”的公式进行理解，其中X变量和所属行业紧密相关。
2. 可比公司法对标行业已上市的公司，考虑流动性折价等特点，也可对未上市的互
联网公司进行估值。
当然，互联网创业公司可能没有对标的上市公司，但往往有可以对标的非上市公司
。
比如A公司目前在融资，可以对标的非上市的B公司，B公司此前以20亿的估值完成
融资，日活数为400万，A公司目前的日活数为200万，则其估值可能为10亿元。
3. 参照前轮投资法比如A公司在前轮融资中，其日活用户数为200万，估值为10亿。
目前A公司在进行另一轮融资，此时日活用户数为400万，则其估值可能为20亿。
需要注意的是，由于DCF (现金流折现)
模型的局限性，未上市的互联网公司较少采用DCF模型进行估值。

二、风险投资人或公司（像红杉资本或周鸿祎）的投资回报里包
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括哪些？怎样计算风险投资回报？

所谓风险投资，当然是有风险的罗。
如果一个企业哪都好，盈利也高，市场也大，那就不需要风险投资人了，就可以直
接上市了。
所以，风险投资所投的企业，肯定是出于初创期（我们叫天使投资angel capital，这
个时候企业只有一个团队、一个计划或刚刚开始运营），上升期（我们叫风险投资
Venture Capital，这时候企业一般有清晰的商业计划并且早期实践取得一定成功，
但是还没有大规模推广，也很有可能不盈利），发展期（我们叫私募投资Private Eq
uity，这时候企业一般商业模式稳定，团队齐整，只待资金助推一下大发展后上市
了）京东商城是典型的互联网电子商务公司，特点就是烧钱。
所以早期需要不断的资本注入，一般互联网企业在上市前都要经过3-4轮的融资。
现在京东商城还不挣钱，但是已经隐然和国美、苏宁分庭抗礼了，销售收入和客户
人群都很大了，所以投资商投资的是他未来的前景、市场占有率和未来的收益。
风险投资一般都是未思进，先思退的，您不用担心他们怎么挣钱，挣钱的方式多着
呢，主要包括：1、企业上市，这种方式挣钱最多，但前提是企业经过几次投资后
企业得到良好发展；
2、分红，企业未来挣钱后可以分配；
3、回购，企业由大股东买回去；
4、并购，即使未来企业仍然不挣钱，但京东商城的客户群、市场等可能对一些战
略投资人有价值，比如假设亚马逊、百思买等外国公司想进入中国，与其从头做起
，不如买一个京东商城，这样卖给他们风险投资商就可以实现退出和收益了。
至于预期收益的计算，一般投资人都会基于现在公司的情况，对未来各种变量进行
一个预估，计算出未来的收益，这个收益可能不对，但是是基于已知情况的最合理
预计。
投资时股价问题，也没那么复杂，不怕不识货，就怕货比货，一般就把同类上市公
司或者同类型企业私募融资的价格与本企业进行比对计算就可以了，常用的指标有
市盈率PE、市销率PS、企业价值比息税摊销前利润EV/EBITDA，甚至互联网企业
还有客户数、页面点击率等参考指标。
这个价格总的来说是一个谈判的结果，就看当时谈判双方力量对比。

三、财务分析报告(要写哪些财务分析数据，例如速动比率等）

中国《企业财务通则》中为企业规定的三种财务指标为：偿债能力指标，包括资产
负债率、流动比率、速动比率；
营运能力指标，包括应收帐款周转率、存货周转率；
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盈利能力指标，包括资本金利润率、销售利税率(营业收入利税率)、成本费用利润
率等。
一、偿债能力状况分析 短期偿债能力分析： 1、流动比率，计算公式： 流动资产 /
流动负债 2、速动比率，计算公式： （流动资产-存货） / 流动负债
3、现金比率，计算公式： （现金+现金等价物） / 流动负债
4、现金流量比率，计算公式： 经营活动现金流量 / 流动负债
5、到期债务本息偿付比例，计算公式： 经营活动现金净流量 /
（本期到期债务本金+现金利息支出） 长期偿债能力分析：
1、资产负债率，计算公式： 负债总额 / 资产总额 2、股东权益比例，计算公式：
股东权益总额 / 资产总额 3、权益乘数，计算公式： 资产总额 / 股东权益总额
4、负债股权比例，计算公式： 负债总额 / 股东权益总额
5、有形净值债务率，计算公式： 负债总额 / （股东权益-无形资产净额）
6、偿债保障比率，计算公式： 负债总额 / 经营活动现金净流量
7、利息保障倍数，计算公式： （税前利润+利息费用）/ 利息费用
8、现金利息保障倍数，计算公式：
（经营活动现金净流量+现金利息支出+付现所得税） / 现金利息支出
二、营运能力分析 1、存货周转率，计算公式： 销售成本 / 平均存货
2、应收账款周转率，计算公式： 赊销收入净额 / 平均应收账款余额
3、流动资产周转率，计算公式： 销售收入 / 平均流动资产余额
4、固定资产周转率，计算公式： 销售收入 / 平均固定资产净额
5、总资产周转率，计算公式： 销售收入 / 平均资产总额 三、盈利能力分析
1、资产报酬率，计算公式： 净利润 / 平均资产总额
2、净资产报酬率，计算公式： 净利润 / 平均净资产
3、股东权益报酬率，计算公式： 净利润 / 平均股东权益总额
4、毛利率，计算公式： 销售毛利 / 销售收入净额 5、销售净利率，计算公式：
净利润 / 销售收入净额 6、成本费用净利率，计算公式： 净利率 / 成本费用总额
7、每股利润，计算公式： （净利润-优先股股利） / 流通在外股数
8、每股现金流量，计算公式： （经营活动现金净流量-优先股股利） /
流通在外股数 9、每股股利，计算公式： （现金股利总额-优先股股利）
/流通在外股数 10、股利发放率，计算公式： 每股股利 / 每股利润
11、每股净资产，计算公式： 股东权益总额 / 流通在外股数
12、市盈率，计算公式： 每股市价 / 每股利润
13、主营业务利润率=主营业务利润/主营业务收入*100% 四、发展能力状况分析
1、营业增长率，计算公式： 本期营业增长额 / 上年同期营业收入总额
2、资本积累率，计算公式： 本期所有者权益增长额 / 年初所有都权益
3、总资产增长率，计算公式： 本期总资产增长额 / 年初资产总额
4、固定资产成新率，计算公式： 平均固定资产净值 / 平均固定资产原值
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四、判断一个股票好坏，值不值得买的指标有哪些？

走势最强，升势最长的股票，值得购买；
企业发展前景好。
1、现在的独角兽企业：蚂蚁金服、京东金融可以看好；
2、涨停股的卖出时机： &nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
（1）会看均线者，则当5日均线走平或转弯则可立即抛出股票，或者macd指标中
红柱缩短或走平时则予以立即抛出。
&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
（2）不看技术指标，如果第二天30分钟左右又涨停的则大胆持有。
如果不涨停，则上升一段时间后，股价平台调整数日时则予以立即抛出，也可第二
天冲高抛出。
&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
（3）追进后的股票如果三日不涨，则予以抛出，以免延误战机或深度套牢。
&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
（4）一段行情低迷时期无涨停股，一旦强烈反弹或反转要追第一个涨停的，后市
该股极可能就是领头羊，即使反弹也较其它个股力度大很多。
3、坚持独立思考，保持良好的心态，才能做出理性的判断，心态决定了投资的成
败。
用闲钱投资，而不是将所有资金孤注一掷，而没有退路。
用闲钱投资也有助于保持良好的心态。
股票投资方法因人而异，选择你最适合的一种，不断摸索完善，形成自己的投资体
系。
4、用投资者的眼光看待商业，用商业的眼光看待投资。
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五、现在的互联网公司动不动估值几百亿几千亿，是怎么估值的
啊，是噱头吧

中国《企业财务通则》中为企业规定的三种财务指标为：偿债能力指标，包括资产
负债率、流动比率、速动比率；
营运能力指标，包括应收帐款周转率、存货周转率；
盈利能力指标，包括资本金利润率、销售利税率(营业收入利税率)、成本费用利润
率等。
一、偿债能力状况分析 短期偿债能力分析： 1、流动比率，计算公式： 流动资产 /
流动负债 2、速动比率，计算公式： （流动资产-存货） / 流动负债
3、现金比率，计算公式： （现金+现金等价物） / 流动负债
4、现金流量比率，计算公式： 经营活动现金流量 / 流动负债
5、到期债务本息偿付比例，计算公式： 经营活动现金净流量 /
（本期到期债务本金+现金利息支出） 长期偿债能力分析：
1、资产负债率，计算公式： 负债总额 / 资产总额 2、股东权益比例，计算公式：
股东权益总额 / 资产总额 3、权益乘数，计算公式： 资产总额 / 股东权益总额
4、负债股权比例，计算公式： 负债总额 / 股东权益总额
5、有形净值债务率，计算公式： 负债总额 / （股东权益-无形资产净额）
6、偿债保障比率，计算公式： 负债总额 / 经营活动现金净流量
7、利息保障倍数，计算公式： （税前利润+利息费用）/ 利息费用
8、现金利息保障倍数，计算公式：
（经营活动现金净流量+现金利息支出+付现所得税） / 现金利息支出
二、营运能力分析 1、存货周转率，计算公式： 销售成本 / 平均存货
2、应收账款周转率，计算公式： 赊销收入净额 / 平均应收账款余额
3、流动资产周转率，计算公式： 销售收入 / 平均流动资产余额
4、固定资产周转率，计算公式： 销售收入 / 平均固定资产净额
5、总资产周转率，计算公式： 销售收入 / 平均资产总额 三、盈利能力分析
1、资产报酬率，计算公式： 净利润 / 平均资产总额
2、净资产报酬率，计算公式： 净利润 / 平均净资产
3、股东权益报酬率，计算公式： 净利润 / 平均股东权益总额
4、毛利率，计算公式： 销售毛利 / 销售收入净额 5、销售净利率，计算公式：
净利润 / 销售收入净额 6、成本费用净利率，计算公式： 净利率 / 成本费用总额
7、每股利润，计算公式： （净利润-优先股股利） / 流通在外股数
8、每股现金流量，计算公式： （经营活动现金净流量-优先股股利） /
流通在外股数 9、每股股利，计算公式： （现金股利总额-优先股股利）
/流通在外股数 10、股利发放率，计算公式： 每股股利 / 每股利润
11、每股净资产，计算公式： 股东权益总额 / 流通在外股数
12、市盈率，计算公式： 每股市价 / 每股利润
13、主营业务利润率=主营业务利润/主营业务收入*100% 四、发展能力状况分析
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1、营业增长率，计算公式： 本期营业增长额 / 上年同期营业收入总额
2、资本积累率，计算公式： 本期所有者权益增长额 / 年初所有都权益
3、总资产增长率，计算公式： 本期总资产增长额 / 年初资产总额
4、固定资产成新率，计算公式： 平均固定资产净值 / 平均固定资产原值

六、有大神帮我看看苏宁云商这只股怎么样吗？

零售电商龙头，转型中，年终业绩预报在预期中，预计今年利润增长140%左右，
基本面对价格支撑预计最高到17，就是市盈率140，这是基本面。
现在市场对概念炒作不是很敏感，价格过17估计很难，18-19元是成交密集区，套
牢盘众多，突破艰难，以上是技术面的一些东西。
选股是自已的是，你看好它码，你觉得他能搞得过行业龙头淘宝，京东、唯品会码
？你觉得以后它在电商领域是龙头码？还是继续当他的小弟？现在大家都说它是因
为它是A股唯一的零售电商，并不是说它做的多好，它始终是行业的小弟弟。
个人观点，仅供参考

七、为什么那些好公司都去美国上市

有这样几个原因：1）国内许多互联企业在上市前都经历好几轮融资，其中都有海
外风投机构的身影，为让其能顺利推出，国内公司普遍会采取离岸注册，股权结构
都是外资；
2）与国内市场审核制不同，美国资本市场采取注册制，对于拟上市公司不设盈利
门槛。
只要你的公司业务高速增长，占据很大市场份额，即便亏损也能上市。
例如优酷在国内就上不了，因为根本无法满足盈利条件；
3）从总体融资环境看，美国对于互联网公司、高科技公司普遍看好，并会给予高
估值，优酷、360那么高的市盈率就是例子。
而且在美国再融资比较方便，优酷最近二轮融资就是例证（这么搞会让首次IPO的
土豆极其被动）。
除了上面三个主要原因，在美国上市时间短，不用排队，也不用支出各类“关系费
”，也是一个总要原因。
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八、为什么都去美国上市

你应该是看了最近的什么京东商城啊 阿里巴巴啊
聚美优品啊等国外上市的新闻，发的感慨吧，他们都是互联网公司： 1）国内许多
互联企业在上市前都经历好几轮融资，其中都有海外风投机构的身影，为让其能顺
利推出，国内公司普遍会采取离岸注册，股权结构都是外资；
2）与国内市场审核制不同，美国资本市场采取注册制，对于拟上市公司不设盈利
门槛。
只要你的公司业务高速增长，占据很大市场份额，即便亏损也能上市。
例如优酷在国内就上不了，因为根本无法满足盈利条件；
3）从总体融资环境看，美国对于互联网公司、高科技公司普遍看好，并会给予高
估值，优酷、360那么高的市盈率就是例子。
而且在美国再融资比较方便，优酷的二轮融资就是例证。
除了上面三个主要原因，在美国上市时间短，不用排队，也不用支出各类“关系费
‘’。
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