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平安健康互联网股份有限公司工作怎么样.中国平安工作
是怎么样的？-股识吧

一、平安集团电话营销这个工作好吗

最好不要去，若真是喜欢电话营销工作，你可以找个其他的企业，保险这类的是给
你一些个人电话，这些电话他们都是从通信公司及各种渠道买回来的，然后让你用
不同的方式邀约客户，现在这种方式大家都很反感，最好不要去，现在保险行业的
名声都很差，

二、中国平安工作是怎么样的？

中国平安工作整体氛围比较积极，企业大所以职责分明，晋升机制透明、公开、简
单，制度上也比较专业。
适合刚毕业的应届生，平安在众多行业中算是中等偏上的，培训机会比较多，节奏
很快，可以迅速地脱去一身学生气，化身为专业的职场人。
我有个朋友是在平安惠普做贷款的，因为看中了互联网金融的大热趋势所以进了平
安，所以他对项目和方案更了解了，还有越发深刻地认识到互联网金融产品的本质
。
工资平均水平，刚开始肯定没多少，有经验之后就看个人能力了，薪资体系还是挺
完善的，能看到升职路线。
压力是相对的，如果抱着无所谓的心态就没那么大压力，加班算是比较多的，经常
要开小组会，业绩考核一板一眼。
没办法接受比较枯燥无味的工作或者内向的人不太推荐，排除这一条的知友可以尝
试一下来平安工作。

三、共享健康科技股份有限公司怎么样啊？我接到面试通知，不
知道怎么样？会不是传销呢？正规吗？

这个是骗子公司，首先公司会用所谓的免费送杂志免费送芽苗菜包装自己，在街上
收取老人的档案。
或者通过打电话的形式，然后上门拜访，说自己是做公益环保活动，然后告诉老人
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可以用保健品盒子换，旁敲侧击嘘寒问暖，套老人的基本信息。
有些老人可能就是孤独吧，会邀老人来开会吹嘘所谓的超级抗原，什么震惊世界民
族骄傲，什么我们的产品治好过艾滋病，其次还会有所谓的旅游与疗养，并不便宜
只不过是为了掏空老人钱包，一步步给老人下套，洗脑。
然后我们再来谈谈公司对员工，也是洗脑一刻不停，看似人文关怀备至，实际呢，
大家都懂，最多的恐怕是乐捐了，所谓乐捐其实就是罚款，然而却美名其曰乐捐。

四、平安科技工资怎么样

全称应该叫平安数据科技中心，平安内部简称数科！具体看你从事哪个渠道，哪个
岗位，并且也看学历，工作地点！这些因素都直接影响工资收入哈！

五、做平安怎么样啊

平安保险公司在国内还算是比较好的保险公司了 它的险种也挺不错

六、平安售后的工作是做什么了？去那里工作怎么样？

平安员工分两种，一种是内勤，一种是外勤。
内勤就是平安公司自己滴员工，负责公司管理以及保户滴保险工作。
外勤就是营业部里工作，那不管做售前工作还是售后，说白了，都要卖保险滴。
所以，你要看你你滴售后在那里工作，如果是营业部，那还是要卖保险滴。

七、找工作中，中国平安人寿怎么样啊？

替你总结了保险公司的伎俩：
长期大量在招聘网站，报纸，车载屏幕，甚至路边电线杆上做广告；
通过各种途径到处搜集你的联系方式，挨个给你打电话，或者直接发短信通知面试
；
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——千万千万不要把简历到处扔，联系方式到处贴，省得被骚扰—— 不敢报上真
名实姓，自称xx金融公司，xx投资公司，xx股份公司，xx集团，500强，用拼音—
—比如TAIKANG，TK，或者英文缩写——比如AIA，PICC，PRU等等等等来隐姓
埋名；
不敢实话实说“我们就是要招业务员去卖保险”， 自称招聘文员、助理、兼职、
内勤、售后、财务、行政、人事、主管、经理、组训、司机（汗）、营销精英、招
聘专员、保障专员、辅导专员、客户经理、数据录入、理财顾问（汗）、储备干部
、管理培训生、职业经理人（汗）、小区收费员（汗）、养老金发放员（汗），等
等等等。
不管你怎么去应聘，都叫你LASS测试，叫你交钱，叫你培训，叫你考证，
目的只有一个，变着花样拉你去当那种成天到处推销保险，自己却：
1，没有底薪（责任底薪，你要卖出多少业绩才能拿到底薪）， 2，没有劳动合同
（签订代理合同，不属于劳动法保护的范畴，劳动部门也管不了），
3，没有福利（底薪都没有，谈什么福利）， 4，没有社保（不是劳动关系，没有
社保，对方会向你兜售商业保险让你出钱买）， 5，不是保险公司正式员工（一个
营业部，一个主任或者经理都能打着保险公司的旗号招人）。
每天的交通费电话费拉客户搞活动的费用都要自己出，
卖出保险给你高额提成，卖不出去一分钱不会发给你的保险代理人。
如果你非要去的话，先问问你的上线怎样才能找到客户。
如果他要你去开发自己的亲朋好友，想想看什么样的生意要靠开发自己的爹娘朋友
起步？ 如果他要你通过满大街陌生预约来找客户，想想看什么样的好产品需要通
过这种方式销售。

八、共享健康科技股份有限公司怎么样啊？我接到面试通知，不
知道怎么样？会不是传销呢？正规吗？

九、请教下，平安的综合管理岗前途和待遇怎么样，是平安的内
勤吗？

是内勤，前途在平安里面算一般。
不过说实话，平安内部换岗很平凡，平安所有前线岗位都是很锻炼人的。
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