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汽车美容店股份如何分配开汽车美容可以合伙吗？应该怎
么签约？股份我占最多，怎么划分比较好。请高手指教-
股识吧

一、三人合伙开汽车美容店股份怎么分

只要节省资金，10万够了的。
首先你得和我说你们那边的资金是多少钱，也就是房租是多少？我们先做一个初步
的估算：房租是3万元1年，在淄博差不多了吧。
。
。
2.设备前期你不需要上很多的设备，其实汽车美容很简单的，设备也就是洗车机，
美容抛光机，再加上点简单的工具，1万左右就足够了。
3.汽车美容产品很多人以为产品要进很多，其实不用进那么多产品的。
前期的三个月是你养客户的时候，不是你发展店面的时候，所以产品的需求量只要
满足就可以了。
汽车美容的产品1万元就已经足够了。
3.汽车装饰产品和精品汽车装饰产品我的建议是前期你不需要什么都进，只需要进
一点常用的东西就可以了，比如座垫啊
，脚垫啊或者小的精品啊，贴膜的话可以先进点摆着。
2万元也就足够了。
4.就是装修了装修有大有小，有好有差，一般的装修在2-3万元之间。
即简洁又漂亮。
5.人工人工的话你不必担心的，因为1-3个月的收益可以满足你的人工费用和水电费
用，除非你的店面一单生意都没有。
6，就是办照了办照很简单的，有个3000-4000就够了。
10万元开个店不是天方夜谈，我就曾经在四川给别人开过。
还用不到10万元。
主要还是看当地的房租了。
。
房租是大头，是关键！

二、美容院怎么开展股东制，利益怎么分配合理？？

1、如果是投资方和管理方 那么管理方占30%-40%比较合理2、如果是投资方之间
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那么就按投资比例咯3、如果某投资方还兼带管理 那就根据投资比例
再加上10%-20%的管理分红咯4、如果还有什么权利股啊 代客股啊 操作股啊
那不如你们自己坐下来慢慢谈吧

三、开汽车美容可以合伙吗？应该怎么签约？股份我占最多，怎
么划分比较好。请高手指教

建议你看一下：汽车美容快修店经营学，汽车后市场营销学，淘宝。
开汽车美容店可以合伙。
股份多少与投资多少、技术水平、经营管理能力有关系。
如果你只是投钱，合伙人的技术经营能力大，双方股份可能差不多。
如果双方技术经营能力差不多，投钱多股份就大。
股份多少要看你们的具体情况。
至于签约的合同，百度一下有许多。
望采纳！

四、三人合伙开汽车美容店股份怎么分

要想进入这一行，我觉得你学的全面好一些！但如果要从这两方面来选取择的话，
我觉得你应该学汽车维修，你可能会问为什么？因为第一、别人都觉得脏和累的事
，那做的人就会少，你学成后你的机会就大。
第二、汽车维修学起来比较复杂，如果学会了维修在学汽车美容你就会觉得简单一
些，起码汽车的构造，工作原因你都懂了。
第三、汽车修理场或4S店售后部，你可以学到先进的管理。
汽车美容店老板一班都是从很小的店慢慢做起来的，没什么好的管理。
第四、如果学汽车美容，一班只会让你从洗车开始，那是一件让你最终选取择放弃
的工作。
第五、学汽车维修，你可以通过了解汽车的构造慢慢学会怎么分析汽车是否出过交
通事故，这样你可以转行做二手车评估师。
现在中国新车卖得好，也就意味几年后，中国的二手车多！当然汽车维修，是一件
要能吃苦，眼明手快，心、眼、手、要有活的事。
换句话说，任何一件事要想干成，一定要坚持！！！！
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五、美容院怎么样弄股份制

属于美容院分红的一种形式。
有两种方法：一种是让员工购买股份，当然是拿出10%左右的股份由员工认购。
另一种是赠送干股，年终以利润分配的形式直接给予分红。
这些做法都是留忠诚优秀的骨干员工常用的方法。
我个人不建议出让实股。
仅供参考。
祝生意兴隆！

六、两个人合伙开美容店出资一样，一个在店里，一个不在店里
，请问怎么分配股份？

既然你们俩个人合伙二八美容店，当时肯定要说清楚，财产分配问题，谁管什么，
开美容店时出资一样，一个人在店里，一个人不在店里，这就要看你们当时怎么规
定，按正常来说，多劳多得，少劳少得、不劳不得才对，可是你们一定要信守诺言
，相信对方，这才能合作下去。

七、汽车美容店投资十万如何分配

只要节省资金，10万够了的。
首先你得和我说你们那边的资金是多少钱，也就是房租是多少？我们先做一个初步
的估算：房租是3万元1年，在淄博差不多了吧。
。
。
2.设备前期你不需要上很多的设备，其实汽车美容很简单的，设备也就是洗车机，
美容抛光机，再加上点简单的工具，1万左右就足够了。
3.汽车美容产品很多人以为产品要进很多，其实不用进那么多产品的。
前期的三个月是你养客户的时候，不是你发展店面的时候，所以产品的需求量只要
满足就可以了。
汽车美容的产品1万元就已经足够了。
3.汽车装饰产品和精品汽车装饰产品我的建议是前期你不需要什么都进，只需要进
一点常用的东西就可以了，比如座垫啊
，脚垫啊或者小的精品啊，贴膜的话可以先进点摆着。
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2万元也就足够了。
4.就是装修了装修有大有小，有好有差，一般的装修在2-3万元之间。
即简洁又漂亮。
5.人工人工的话你不必担心的，因为1-3个月的收益可以满足你的人工费用和水电费
用，除非你的店面一单生意都没有。
6，就是办照了办照很简单的，有个3000-4000就够了。
10万元开个店不是天方夜谈，我就曾经在四川给别人开过。
还用不到10万元。
主要还是看当地的房租了。
。
房租是大头，是关键！

八、请问下如何设计美容院股权呢？如何完善股权设计？

很简单，直接找个培训机构或者公司学习一下股权设计的课程就可以了，大部分说
的还是有用的，我们门店是在橙美云课学的，你可以先试试看怎么样。
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