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股票代客理财如何寻找客户股票投顾公司是怎么找到客户
资源？-股识吧

一、证券公司理财顾问怎么找客户?

一、进行风险评估，看您是属于哪种风险投资者。
二、理财产品的分类:一种是资金池类，也称固定收益性（最明显的特征就是网银
版理财产品，比如标明某某款28天 46天 96天 186
365天版）这款理财产品是最安全的，给到客户的预期收益基本能达到。
一般登陆个人网银选择风险系数最小的理财就为这类型的理财产品。
三、理财产品的分类:结构性理财产品，就是把客户筹集的资金投资在其他金融工
具，比如股票，外汇，黄金等理财，所以它的收益往往是区间收益，比如4.5%-12.5
%,比如以股票沪深指数为标准，当天基数为2000点，上限是2200，下限是1800，到
达2200就得到12.5%的年化收益，反之则4.5%，所以在购买结构性理财一定要慎重
！四、一般平衡型和保守型理财客户建议选择固定收益型产品，激进型客户可选取
结构性理财，当然要结合目前的经济形势切入购买，不然较容易触碰下限而达到最
低收益甚至亏损。
五、最后在购买理财产品的时候一定要问清楚理财经理这款是固定还是结构性理财
产品，结构性挂钩的金融衍生工具是什么，收益率怎么计算，只有在了解全面的情
况下才能找到适合自己的理财产品。

二、请问股票操盘手怎样寻找客户？

那你去考个证吧！比如自考之类的！为了长期的发展！或者你通过一些网上营销找
客户，先给客户赚到钱，赢得客户的信任。
真正的能力才是实的，你可以找找那个企业需要操盘手，用实力跟他们说话。
不要去证券公司和基金的，去那些个人和企业。

三、我是做股票咨询投资的，有没有什么好办法可以快速找到客
户
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你是做股票的是吧，像投顾之类的吗？这好办，我们有一款神器对你有用。
可以让你很快得到大量精准客户，业绩很快倍增，尤其适合金融行业。
我的企鹅

四、股票投顾公司是怎么找到客户资源？

可以在网站上做引流推广或者找到相应渠道宣传

五、理财顾问怎么找客户

作为一名理财经理，最主要的任务就是通过自己学习到的一系列专业知识，来给客
户作资产配置，随着客户财富的不断提升，使业务收入不断增加。
前期的宣传工作先通过短信和LED栏告知客户，正在发售或将会发售什么产品，同
时让客户经理在营销新客户的同时可作为强有力的武器。
销售产品要坚定“我们的产品永远是最好的”，有了这个信念才能非常自信地去销
售每一个产品。
当然最重要的还是勤快，多打电话邀约客户。

六、新手想炒股怎么找客户经理啊

您好，针对您的问题，国泰君安上海分公司给予如下解答&nbsp；
新手炒股首先，炒股开户一定是要本人用本人的身份证办理的，不能代理其他人开
户，也不能用自己家人的身份证和银行卡为自己开户。
其次，找一家口碑好一点的证券公司去做炒股开户，一般新手炒股开户以后最好是
有一位专业人士指导一下的，否则如何下载软件，如何做转账，如何做基本的操作
都一无所知。
再次，找到适合的证券公司以后再他们正常营业时间（一般是工作日周一到周五上
午9点到下午的15点，有的证券公司周末也是可以办理开户的，去之前可以打听清
楚，最好能够在网上找到工作人员预约一下）去办理开户就可以了。
最后，在证券公司开户以后，找他们的客户经理指导一下简单的软件下载以及印证
转帐如何操作就可以了。
以上是新手炒股开户的简单步骤，不过开好户以后也可以不急着买股票的，因为证
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券公司有的理财产品也很不错的，可以适当的做做，有时候比做股票也不差的。
登录国泰君安上海分公司*：//sh.gtja*进行预约即可有客户经理对应服务。
希望我们国泰君安证券上海分公司的回答可以让您满意！回答人员：国泰君安证券
客户经理：洪经理（员工工号009301）国泰君安证券——百度知道企业平台乐意为
您服务！如仍有疑问，欢迎向国泰君安证券上海分公司官网或企业知道平台提问。
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