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化妆品上市公司如何突破-北京奈莎商贸有限公司如何-
股识吧

一、怎样才算潜力股 26岁，毕业3年，年收入约10万，家境一般
，无负担无帮助，性格急躁。算不算潜力股呢？

呵呵，潜力股是说明有前景了！

二、一般品牌化妆品如何开发市场

首先要解决的是您本门店的生存问题，让很多的客户来你的门店买你代理的产品. (
1)宣传：根据你的现有条件，做些宣传有的小册子可能比较合适.因为是化妆品，
消费群体应该是年轻的女性朋友占到大多数.所以宣传册子应该显的有档次，有时
尚感.注意控制成本.
宣传册子如何用：1.放在店内，送予进店的顾客(问题：接触的人比较少)
2.大街上发(问题：比较浪费，降低了您的产品档次.) 3.新的方式渠道：如 放置市里
比较显档次的餐馆，酒店，好点的快餐馆....这样他们客人如在等上菜的时候可以拿
你的宣传册子打发时间.当然你的册子是免费提供(问题：接触的人比较少，也可能
会造成浪费，但可以避免掉档次的问题.)
(2)吸引回头客，增加顾客的忠诚度：使用一些促销方式，如发行会员卡.等等
(3)注意服务质量，也是最为重要的问题.
在做以上的同时，可广征本省的下线代理，这就看你的政策如何了.
使用当地的报纸做为宣传招代理可能比较合适.
有了2级代理点，关键还要看你怎么让他们活好了.

三、

四、我开了一家生产化妆品的公司 前期工作很难作
人力、物力都很缺乏 尤其是资金极度的短缺 我该怎么处理
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朋友，开这样的公司最初是有很多问题的，你应该是有思想准备的吧！投产后，还
会有销售的问题，也是头疼的，所以选择了它，就要坚持！！
资金对企业来说，一直都是个问题. 你要是有已经生产的样品的话，利用它去招代
理商，给他很的有吸引力的优惠，让他先付货款.
再就是出让部分你的股权，让借钱变为投资.

五、最近公司业绩很差，怎么样提升呢

是不是宣传力度不够呢？把自己公司的化妆品宣传开去，我建议你尝试用第5媒体
的宣传方式，您可以联系我大家相互交流，可查找本名：坚力奉信 Q：
一零七六一零伍四三八

六、化妆品公司提案改善怎么写

比如你发现生产过程有某些（只要是和生产有关的多行）问题
1，举出存在的问题，不解决会带来什么后果
2，用什么方法改善能解决问题，暂时对策，长久对策。
列出改善的方法 3，改善后的效果，能产生什么样的效益 。
4，完了 可以交给领导看了
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