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五菱股票为什么涨价：五菱宏光，还会降价吗？-股识吧

一、中国长安汽车集团股份有限公司 在长安有分公司么？
总部现在在重庆还是在北京？

长安没有分公司，总部当然在重庆

二、汽车是不是有降价的趋势？？

长期来说肯定有降价的趋势，但是降价背后一般会减少配置工艺什么的，所以，要
看你做什么用；
关键是找准时机，抓住一些促销机会。
比如每年的年底，为了冲量，是有降价幅度的，其次是每个季度的季度末（都是阳
历），经销商的考核是以季度和年度来考核的。
1、2月份买车是最不划算的，除非国家有政策支持。

三、这辆艾迪尔CH7111最高价多少拿下合适?

这费劲呀，也就6500左右了。

四、宝骏汽车和五菱汽车为什么能异军突起

这个问题，是个很好的问题。
它成功首要原因，是市场定位精准。
这么说吧——宝骏和五菱现在的车款，早10年，卖不动，晚10年，卖不好。
恰恰是现在当下市场需求的高度贴合性，给了它自己成功的现实。
宝骏推出的车型，都是目前市场上需求猛增+竞争薄弱的款型。
其次，制造成本压缩控制地比较好，既不是让你觉得鸡肋，也不让你太心疼花这钱
。

                                                  页面 1 / 3



股识吧    gupiaozhishiba.com
 

多好的定位啊？如何教它卖的不火？

五、上汽通用五菱汽车股份有限公司 五菱宏光 报价

包牌价： 5.43万 - 7.21万

六、五菱宏光6430Jf目前市场什么价？

你是要问宏光1.5基本型的吧1.2基本型438001.5基本型46800基本型的基本上在各地
都是走量，利润空间有限，而且都是限价车，各地价格差异不大

七、汽车是不是有降价的趋势？？

长期来说肯定有降价的趋势，但是降价背后一般会减少配置工艺什么的，所以，要
看你做什么用；
关键是找准时机，抓住一些促销机会。
比如每年的年底，为了冲量，是有降价幅度的，其次是每个季度的季度末（都是阳
历），经销商的考核是以季度和年度来考核的。
1、2月份买车是最不划算的，除非国家有政策支持。

八、宝骏汽车和五菱汽车为什么能异军突起

这个问题，是个很好的问题。
它成功首要原因，是市场定位精准。
这么说吧——宝骏和五菱现在的车款，早10年，卖不动，晚10年，卖不好。
恰恰是现在当下市场需求的高度贴合性，给了它自己成功的现实。
宝骏推出的车型，都是目前市场上需求猛增+竞争薄弱的款型。
其次，制造成本压缩控制地比较好，既不是让你觉得鸡肋，也不让你太心疼花这钱
。
多好的定位啊？如何教它卖的不火？
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九、五菱宏光，还会降价吗？

您好：我国汽车的价格一直是虚高的，汽车其实和电子产品一样，是会随着技术成
熟、进步、产量增大而逐步降价的。
我国现在进入了汽车消费的比较疯狂时期，去年汽车厂家及经销商都大赚了一笔。
但是很快会像股票市场一样，总是要回归理性消费的。
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