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股票经纪人怎么引流推广做股票经纪人如何拉到客户啊-
股识吧

一、股票经纪人如何开发客户

发传单可以。
驻点银行或小区也行。

二、我是做金融股票行业的，想通过网络做一下推广，有什么好
的引流软件推荐一下？

金融股票行业的网络推广，和其他产品的推广没有什么两样。
只要是做投资的人群聚焦的地方，都可以做推广引流，比如各种投资社区、问答平
台，包括百度知道。

三、股票经纪人怎么拉客户

其实拉客一词是不对的，因该是以热诚的态度对待你的工作，研究顾客的心理特征
。
介绍你所在公司的特点，费率、佣金、股票基础培训等方面的信息。
感动顾客。
千万记住顾客是上帝，没有了顾客你就一无所有。
以真诚的心换取顾客的信任。
建议：学习营销心理学。

四、做股票经纪人如何拉到客户啊

1、股票经纪人工作内容和作为公司正式员工的客户经理一样。
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提成和正式员工一样，但是没有任何保障，不享受最低工资标准，没有五险一金。
要想拉到客户，可以从以下几个方面入手（1）每天在上班前先看一下，中国证券
报，上海证券报，证券时报，也可以到相关的证券网站上去查询一下.（2）到公司
后，要看一下国内的每日晨会内容，如中金，申万，招商，中信，成都建投等多家
的每日晨会.（3）关注一下自己股票池里面是否有相关信息的公布.（4）给客户做
出操作计划，同时也要介绍一下周边股市的情况。
（5）盘中一直关注股票池的异动情况，尤其是你客户的股票，好好利用股票短信
预警这个功能为你的客户做好预警提示。
（6）查一下投资策划与个股研究报告.（7）收盘做功课，总结今日盘面的特点，
可多可少内容，找出一些形态较好的个股，然后再查相关的基本面资料.（8）每天
强迫自己写一份投资建议书送给客户，模仿研究所的正规模式.力求实用，不求表
面的格式，尽量要结合基本面与技术面分析。
2、股票经纪人的职责是在证券交易中，代理客户买卖证券，从事中介业务。
这就是说，在证券交易中，广大的股票投资人相互之间不是直接买卖证券的，而是
通过股票经纪人来买卖证券的。
股票经纪人作为买卖双方的中介人，是这样代理客户买卖证券的：它询问证券买卖
双方的买价和卖价，按照客户的委托，如实地向证券交易所报入客户指令，通过证
券交易所，在买价和卖价一致时，促成双方证券买卖的成交，并向双方收取交易手
续费（佣金）。

五、股票推广的引流方法是哪些，怎么做推广广告

这个多了去了，比如百度推广，微信小程序推广，论坛发帖推广，头条推广，视频
推广，朋友圈广告推广等等

六、股票经纪人怎么拉客户

金融股票行业的网络推广，和其他产品的推广没有什么两样。
只要是做投资的人群聚焦的地方，都可以做推广引流，比如各种投资社区、问答平
台，包括百度知道。
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