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绿地股票业绩那么好为什么总不涨、导师回复“不错，应
该没问题。恭喜你”是什么意思？是不是录不录取还不能
最终确定啊-股识吧

一、如何区分基金好坏?

选公司 买基金同买股票，选择好的基金管理公司非常重要。
在选择值得投资的基金时，应该选择一家诚信、优秀的基金管理公司。
对基金管理公司的信誉、以往业绩、管理机制、背景、财力人力资源、规模等方面
有所了解。
从长远来说，好的基金公司是产生优秀基金的最重要的平台。
有了好公司好机制，才能吸引和留住优秀的投资人才，才有稳定的投研团队。
这是稳健提升基金业绩的最基本因素。
一个稳定的优秀团队对保证基金业绩的持续性非常重要。
判断一家基金管理公司的管理运作是否规范，可以参考以下几方面的因素：一是基
金管理公司的治理结构是否规范合理。
比如说股权结构。
如果股权结构稳定性差，就不可避免地影响基金运作和投资人的收益。
二是基金管理公司的管理、运作和相关信息的披露是否全面、准确、及时。
三是基金管理公司有无明显的违规违法的现象。
选产品 选择基金产品，第一个参考指标是投资人的风险承受能力，比如投资人的
年龄和家庭结构处于什么阶段。
风险承受能力强的人可以选择股票型基金，风险承受中等的人可以选择平衡型基金
或指数型基金，风险承受能力差的人应该选择债券型基金和货币基金。
第二个参考指标是费用。
一只基金的销售费用包括认（申）购费、赎回费、管理费和托管费。
很明显，高费用会对基金收益产生重大影响。
费用不是别的，正是你减少的收益。
对于股票型基金来说，找不到可靠的依据可以证明高费用能获得高收益。
第三个参考指标是基金规模。
一般而言，对股票型基金，我认为15亿-30亿人民币左右的规模较为适宜。
比如说，某基金获取1亿利润，那么15亿规模的基金获取利润为6%，30亿规模的基
金获取利润为3%，100亿规模的基金获取利润为1%。
看业绩 基金管理公司的内部管理、治理结构、激励机制及基金经理的从业经历和
投资经验等等因素，都会影响基金的业绩表现。
评价基金的业绩表现，不是看一周一个月的基金排名，而是要放在一个较长的时段
内考察。
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只有经得起时间考验的基金，才是真正值得投资的基金。
需要注意的是不但要看绝对收益的高低，更应关注业绩的持续性。
最简单的方法是查看由《中国证券报》主办的中国银河证券开放式基金星级评价，
晨星开放式基金星级评价及风险评价。

二、最近创业板一路上涨，趋势还能持续吗?能再进去吗？

创业板的确具有巨大的上升空间，但是比起下跌空间，创业板的价值是负数。
目前的创业板不是原设计的创业板，它披着超级小盘股的外衣，打扮成纯情少女的
模样，摆出权威审核的不屑。
实质上她们大多数是现代女巫。
另外：Wind数据发现，7月前9个交易日，创业板披露减持为6.11亿元。
自去年11月1日创业板限售股开始解禁至7月13日，累计有75.65亿元资金被套现。
远超主板，这里或许更加值得我们深思，不涨又怎么卖个好价钱呢？回答来源于金
斧子股票问答网

三、我即将去伊的家上班，做销售，想问一下这家公司怎么样

去伊的家上班挺好的。
在伊的家上班，工作时间以及员工福利还是比较有保障的。
伊的家是一家人性化的一家有前途的公司，独栋办公楼办公，环境较为不错，福利
待遇好，包括有五险一金；
逢年过节礼物都有，更别说年终奖了，不过这看能力的，如果你能力强，还有机会
拿到公司的分红。
去伊的家上班工作岗位竞争还是比较具有竞争力的，因此，其竞争机制是比较完善
的。
伊的家商城是广州伊的家网络科技有限公司打造的综合型女性B2B2C品牌商城。
伊的家销售区别于传统电商的主动式营销模式，伊的家经过严格的专业培训组建了
精致女人导师团队，凭借扎实的专业能力一对一为每位客户制定专属美丽方案，同
时全天候在线指导监督产品使用和知识技巧教授。
另外，在伊的家上班分为较好，相聚就是一家人，生日会，运动会，部门聚餐，培
训分享，团体旅游，玩在一起的点滴汇聚成彼此羁绊，携手实现更好成长。
扩展资料：去伊的家做销售的注意事项：1、要学会调节自己，要有一个好的心态
，做销售急于求成要做好事很难得，没有一个好的心态要坚持下去也很难。
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2、应变能力，人们购物的心态有的会直接性的，看中就会买，有的是观察型，看
品质对比价格有的是犹豫型，虽然喜欢但会习惯性拿不定主意，这些都是潜在的客
户，要积极主动介绍自己的产品技巧性说服对方购买。
3、熟记销售产品，对于自己产品的优点特性缺点要熟记，以免在客户问起时一无
所知这不仅会给客人会领导一个很不好的印象，并会丢失很多客户。
4、做销售态度的把握也很重要，首先要明白销售员与购买人所站位置是平等的，
在推荐自己产品的过程中忌不要一副我为你好的表情语气，或对方在选择的过程中
或选择不卖时就语气不好会脸露各种不好的表情。
5、换位思考，购物有时也会比较盲目的，有时并不需要，当服务人员适当的语言
也会促使购买欲，作为销售人员，以换位思考站在消费者的位置来给出建议往往也
会更让人接受。
6、适当的投机，店中有活动，当这时在介绍的过程中客人先可简洁明了的介绍产
品的优点，然后再看客人是否感兴趣，循序渐进的深入介绍产品，在客人犹豫时，
提到现在购买有赠送优惠等。
广州伊的家网络科技有限公司 - 百科广州伊的家网络科技有限公司是一家集开发、
设计、运营、销售于一体，通过网络展开主动式服务营销的综合型女性B2。
B2C电子商务。
公司。
汇聚万千精致女人及精致女人导师，提供精致生活服务及文化的“精致女人社区”
。
总部坐落于广州企业园区——番禺天安节能科技园，业务范围涵括护肤、彩妆、营
养美容食品、私人定制服装、跨境电商等领域。
*s：//baike.sogou*/v65929932.htm?fromTitle=%E5%B9%BF%E5%B7%9E%E4%BC%8A%
E7%9A%84%E5%AE%B6%E7%BD%91%E7%BB%9C%E7%A7%91%E6%8A%80%E6%9
C%89%E9%99%90%E5%85%AC%E5%8F%B8

四、为什么老销售那么厉害，我刚做销售，完全开不了单，找不
到意向客户，感觉没有任何希望，老销售业绩还不错

因为老销售他们拥有一些面对各种突发情况的经验和一定的客户，所以他们才会在
销售这一行做得好。
而你刚进去，什么都不懂，别说面临什么突发状况了。
不过没有关系，只要你有恒心，在销售道路上自己摸索时，也别忘了像他们“老人
‘’些取取经。
这样坚持不懈的做，总有一天你也会成为别人眼中的‘’老人”的。
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五、导师回复“不错，应该没问题。恭喜你”是什么意思？是不
是录不录取还不能最终确定啊

[发帖际遇]： liuyixuanxiao收取租客本月房租金币2枚.呵呵，恭喜楼主，导师都说没
问题了：tu78：tu
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