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一、9C为什么要和暴雪打官司

9c的老总沉迷足球，不干本职工作，以至于股市下跌，资金紧张，于是，他就花钱
高薪聘请美女陈晓薇作CEO，自己专心玩足球。
美女CEO陈晓薇的到来，正是9c风雨交加的时刻，她为体现自己的能力和判断，孤
身前往 文化部进行审批谈判，失败⋯⋯于是风言风语到来，“陈晓薇能力不行”
，“公关太差”等，她为了体现自己价值，为了证明9c不是毁在这个小女子身上，
她要为9c争夺最后的声誉和价值，于是就打官司了。
无奈，她和历史上的一些女强人一样犯了个致命的错误，一时的感情用事，将她和
9C推向了一条不归路⋯⋯

二、股票和足彩哪个更赚钱

科目类同 合法消费和投资属性不同 股票是有预期的盈利和亏损结果。
足彩不确定性较大，不是可预判品种。

三、什么时候买入和买出股票最好

股票买进最佳时间：开盘后15分钟与闭市前15分钟：主力准备拉升的股票一般开盘
价高于上日收盘价，量比放大，如果符合这两个条件的股票出现了消息面利好，那
么，可在9点25分—9点30分期间挂单买进了。
上升的股票一般在开盘后快速上涨，然后在高位震荡，这种现象的本质是主力快速
拉高股价后，让跟风者在高位进货，抬高跟风者的成本有利于主力减轻拉高中的阻
力。
开盘后15分钟买进，最大的好处是当日买进当日就可能享受到赢利的快乐。
闭市前15分钟，经过近4小时的多空搏杀，该涨的涨了，该跌的跌了，如何收盘代
表了主力对次日的看法。
若主力看好次日行情，则尾盘拉升甚至涨停，目的是继续抬高跟风者的成本；
主力出货时也用尾盘拉升的方法，目的是尽量把价格控制在高位，尽量把货卖出在
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较高的价格，如何辨别这两个目的需要日K线分析确定。
若主力看坏次日行情，则尾盘下跌甚至跌停，目的是快速减仓兑现赢利；
主力进货时也用尾盘下跌的方法，目的是尽量把价格控制在低位，尽量压低买进价
格，如何辨别这两个目的同样需要日K线分析确定。
闭市前15分钟买进，最大的好处是回避了当日的风险，不至于当日买进当日被套。
卖出最佳时间：开盘后15分钟与10点半后15分钟：股票的上涨与下跌，主力一般是
有预谋、有计划、有步骤的。
连续上涨的股票，如果开盘第一笔成交量异常放大，则预示主力要减仓了，这样就
必须在开盘后15分钟内利用分时图技术果断卖出了，错过了这个机会股价将逐波滑
落，后悔晚矣！10点半是出公告股票开盘的时间，有的股票因利好消息而高开高走
，同时也拉动同板块股票跟风上涨，但跟风上涨一般是间歇性的，冲高回落的概率
很高，大盘运行也一般在11点左右出现高点，10点45分左右一般是逢高卖出的机会
，而不能买进，多数此时买进股票的股友到下午收盘被套的可能性很大。
这些可以慢慢去领悟，在股市中没有百分之百的成功战术，只有合理的分析。
每个方法技巧都有应用的环境，也有失败的可能。
新手在把握不准的情况下不防用个牛股宝手机炒股去跟着牛人榜里的牛人去操作，
这样稳妥得多，希望可以帮助到您，祝投资愉快！

四、怎样抓住一个男人的心！

两个字：容忍。

五、如何提升自身的营销能力

展开全部 当自己已经熟悉了市场，并且对这个市场也比较熟悉并能有效的管理时
，自己可能会觉得中央空调营销不过如此，并无特别之处。
但是要从合格到优秀，我们要做的工作还很多，自身也需要明确方向，多方面提升
自己，只有这样，才能更上一层楼。
一、进一步挖掘市场的潜力，如公司产品在客户这边的供货比例能否更高？本区域
市场是否还有其他客户尚未开发？这就需要拟订一套有效的营销方案，做到维系老
客户—增加份额—拓展新市场。
二、及时了解公司的动态，做有效的信息传播。
比如公司在行业媒体上的正面新闻，公司技术方面的重大突破，或者签定了分量很
重的大单，这些，都可以作为一种有效的信息传达给客户，从而有效提升公司的品
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牌形象。
三、做事先做人，交友先交心，先交朋友后谈生意，优秀的营销人员能够利用自己
的个人魅力感染客户。
发展客户那边的内线，有些内幕性的消息是需要从内线那里获得，这些内幕性的信
息，可以极大地帮助你了解项目中牵涉到的利益点和关系网，发现影响销售成败的
关键人和关键因素，以确定突破的方向和有效的策略。
四、提升自己的专业能力，从而有效地给客户做方案，这是现代中央空调营销的大
势所趋。
这对营销人员的要求更高，要做到善于引导客户，不让客户牵着鼻子走，反过来要
引导客户跟着我们的节奏走，记得大区总监冯建良就打了一个非常恰当的比喻：不
能老是由客户给我出填空题做，我们可以反过来给客户出选择题。
这句话非常有道理，营销新人一定要能够有效地整合公司的产品、技术等方面的资
源做出初步的几种方案提供给客户，这样才能真正让客户做“选择题”。
五、努力提高自身的综合素质，客户不同部门的群体有着各式各样的爱好，比如足
球，股票，汽车驾驶等等，营销人员其实不光是职业中人，也是社会中人，努力充
实自己各方面的知识，拓宽自己的知识面，这些方面都是自己和客户能够有效的沟
通的润滑剂。
另外，一定要注意自己的时间管理，在熟悉了区域市场的情况下，人很容易满足或
者丧失了方向，不知道自己该如何前进。
这就需要有效的管理自己的时间，制定一份职业生涯规划，结合短期、长期人生目
标，一年后自己要做到什么程度？二年后自己的职业达到什么程度？为此，我应该
如何努力提升自己的能力和综合素质？

六、股票成交顺序

1、股票成交一般依次遵守这以下三个原则：时间优先、价格优先，数量优先。
股票9点30分的成交顺序为：（1）较高买进限价申报优先于较低买进限价申报；
较低卖出限价申报优先于较高卖出限价申报。
（2）同价位申报，依照申报时序决定优先顺序。
（3）同价位申报，客户委托申报优先于证券商自营买卖申报。
2、在股市开市，也就是9点30分时，证券商在接受客户委托，填写委托书后，应立
即通知其在证券交易所的经纪人去执行委托。
由于要买进或卖出同种证券的客户都不只一家，故他们通过双边拍卖的方式来成交
，也就是说，在交易过程，竞争同时发生在买者之间与卖者之间。
证券交易所内的双边拍卖主要有三种方式：即口头竞价交易、板牌竞价交易、计算
机终端申报竞价。
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