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股票经纪人路易史东是什么来头股票经纪人-股识吧

一、明星跟经纪人是什么关系

名人经纪人名人经纪人：代表艺术家、演员和运动员与潜在的雇主交涉，包括商议
合同和处理其它商务事宜。
演艺公司和其它经纪公司的助理人员或兼职工作人员可以有机会成为演员、艺术家
和运动员的助理，熟悉了演艺体育事业的工作流程和工作规则以后，有些助理人员
则可以发展成为这些人的经纪人，前提是必须要和这些演艺人员有良好的合作关系
。
也有一些经纪人是由演艺人员和运动员的家人或者朋友担当。
在这一行业有了良好的人际网络资源、业绩和声誉以后，就可以成为知名的经纪人
。
经纪人对学历的背景要求相差很大，可以不需要太高的学历，也可能需要本专科的
学历，在这个行业工作经验比学历会更重要。
法律、商业、会计、心理学等课程对经纪人会有帮助，良好的人际沟通能力非常重
要，经纪人最好是一个可以照顾到雇主的“全才”。
通常。
他要给他的客户制定财务预算，告诉他们怎么花钱，怎样纳税，还要告诉他们该储
蓄多少钱，为的是保证他们退役之后的生活。
他还要像亲人那样和这些客户交朋友，像亲人一样关怀他们，帮助他们处理好与家
庭的关系。
工作任务： 安排与他们的客户的问题有关的会议。
根据合同条款，进行收费，委托或者其他支付活动。
为了评价准客户，进行试听或者面谈。
与客户商讨为他们的生涯制定发展策略，并且解释对他们有益的行动。
发展与个人和组织的联系，并且使用有效的策略和技术保证他们客户的成功。
对行业趋势和经营保持了解。
为客户管理商业和金融事务，例如安排交通及住宿，售票及直接营销和广告活动。
与经理，赞助者，协会官员和其他与客户的合同的权利和义务有关的人协商。
获得关于检查性能设备，仪器和住宿的信息，保证它们符合规范。
为客户安排促进或者表演计划。

二、股票经纪人
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如果只是做股票经纪人，那么券商一般只需要大专以上的学历，至于经验一般不做
要求，因为任何新人（指对金融行业没有经验或是经验较少的应聘者）进了证券公
司也都是从底层做起，当然有经验者优先。
但现在证监会要求在金融行业工作要有相关的证件，比如，你在证券公司做至少要
有证券从业资格证或是证券经纪人证，在期货公司做至少要有期货从业资格证，还
有基金，银行等都需要持证上岗。
关于证券从业资格考试你可以去证券业协会网站，找到考试的相关信息。
以上这些事最基本的，如果想真正的得到发展，那么需要如果你不具备相当的管理
能力，那么你可以走分析这条道路，你可以去考CIIA或是CFA，相关信息百度一下
就知道了，但这两个考试相对难很多。

三、股票经济人命运

做经济人 做操盘手 做分析师 这不叫做股票 这叫打工 这跟打工没什么区别
就是拿工资吃饭的 有智慧的人都自己炒股

四、股票经纪人是干什么的？

在国外，普通股民大多数不是自己直接买卖股票的，而是通过经纪人，由经纪人提
出建议，股民提出要求，再由经纪人代为操作，尤其在数量上比较大时这样做更有
必要。
但是我国的个人证券经纪人还没有获得合法的从业身份和资格，因此这种代理就存
在这风险，即使双方都签署了协议，也难以得到法律的保障，所以我国还没有正式
的股票经纪人，而只有取得了证券从业资格证和分析师证得指导客户投资的客户经
理和投资分析师、证券从业人员。

五、为什么大家不找股票经纪人

很多人不太了解，可能会有先入为主的观念吧，觉得股票经纪人费用什么的比较高
吧，手术资金需要的比较充足吧。
原因多种多样。
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六、股票经纪人是干什么的？

在国外，普通股民大多数不是自己直接买卖股票的，而是通过经纪人，由经纪人提
出建议，股民提出要求，再由经纪人代为操作，尤其在数量上比较大时这样做更有
必要。
但是我国的个人证券经纪人还没有获得合法的从业身份和资格，因此这种代理就存
在这风险，即使双方都签署了协议，也难以得到法律的保障，所以我国还没有正式
的股票经纪人，而只有取得了证券从业资格证和分析师证得指导客户投资的客户经
理和投资分析师、证券从业人员。

七、哪位大虾请介绍下美国著名股票经纪人亿万富翁约翰丹佛的
人生事迹

不好意思！我没有找到他的生平事迹，但是找到了他关于成功的言论，
在一次采访中，记者问他成功的秘诀何在，他沉思片刻，说出了如下十条：
第一，别人能做的事情，我绝对不自己动手去做。
因为我相信，只有别人做不了的事情才值得我去做。
第二，如果可以花别人的钱来为自己赚钱，我就绝对不从自己的口袋里掏出一个子
儿。
第三，我经常在商品打折的时候去买很多东西，哪怕那些东西现在用不着，可是总
有用得着的时候，这是一个基本的预测功能。
就像我只在股票低迷的时候买进，需要的是同样的预测功能。
第四，很多人认为我是一个狂妄自大的人，这有什么不对吗?我的父母和朋友们都
在为我骄傲，我看不出我有什么理由不为自己骄傲，我做得很好，我成功了。
第五，我从来不认为节约这类话题有什么值得讨论的。
哪怕是为了让我们的营养学家们高兴，我也要做出喜欢美食的样子。
事实上，我也的确喜欢美妙的食物，我相信大多数人与我有相同的喜好。
第六，我常常不得不做我不喜欢的事情。
我想在这个世界上，我们都还没有办法完全按照自己的意愿做事。
正像我的一个音乐家朋友，但最后却成为一个股票经纪人一样。
第七，我常常预测灾难的发生，哪怕那个灾难发生的可能性在别人看来几乎为零。
正是我的这种忧患本能使我的公司在美国的历次金融危机中逃生。
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第八，今天能做的事情如果放到明天去做，你就会发现很有趣的结果，尤其是买股
票的时候。
第九，我认为只要目的确定，就要不惜代价去实现它。
至于手段，这个时代，人们只重视结果，有谁去在乎手段呢? 第十，我从不隐瞒我
的个人爱好，以及我对一个人的看法，尤其是当我气恼的时候，我一定要用大声吼
叫的方式发泄出来。
这十条怪论一问世，就受到许多人特别是商业人土的热烈追捧。
有研究家指出，这些理念正是约翰�丹佛商业生涯中无往而不胜的经商"圣经"，在
这种观念的引导下，他由一个一文不名的穷小子快速登上了财富的颠峰。
他山之石，可以攻玉，愿约翰�丹佛的这些商业理念能够给你以帮助。
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