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股票业务员怎么和客户对话--销售员第一次见面如何和客
户谈话-股识吧

一、业务员如何设计好和客户在谈话中的对白?

开场通报10秒 要求只对双方记住姓名，分辨出对方是谁即完成任务。
感谢听报5秒 要求缓解气氛，取得说话权即完成任务。
事项简介30秒 要求说清楚要点（不超过3个，只有一个重点在本次电话解决），对
方确认即完成任务。
FABE产品介绍2分钟 说完，客户有提问（越细小越好）行为即完成任务。
解答问题30秒 要点理解，达成初步共识（不是项目，而是该问题）即完成任务。
确认要点10秒 与对方确认本次通话解决的和待解决的问题，并提示回馈安排，对
方说“嗯”即完成任务。
保留通话权5秒 与对方约好下次沟通时间（越具体越好）即完成任务。
礼貌结束3秒 希望与您合作愉快，您先挂。
即完成任务。
3轮以内不急催，6轮之内必须签约。

二、证券营销员怎么跟客户沟通

和卖其他产品是一样的。
营销营销，把你自己卖出去了，产品自然有人上门找你。

三、如何和做股票的大客户沟通?

只要你能证明自己具有比他们更强的操盘能力，他们会主动找你沟通的。

四、业务员跟客户怎么谈话
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介绍产品时，倾听客户需求。

五、股票营销怎么把客户确定下来话术

股票没有营销，只有经纪；
推荐股票，客户给钱了，你就违法了；
100个客户只有一个投诉，就会出问题。
喜欢证券行业的可以去做经纪，做分析师，做柜员，可以自己炒，只要努力就有回
报；
不要做这个，没前程，死路。

六、销售员第一次见面如何和客户谈话

这个你不必紧张，大家就想聊天一样就可以，但是一定注意多听客户的意见等，等
你把这些意见实实在在的解决了，就有单子了，人一定要实在。
还有见面前最好有预约，几点钟到都要计划好。
这样客户对你才有准备。
祝你成功。

七、股票销售刚开始怎么和客人对话

问个好，然后把当天重要的财经信息和股市的新股申购的信息等咨询给客户发一下
。
如果客户回应了可以接着聊点别的，如果客户问问题了争取第一时间回答。

八、如何与顾客沟通股票电话营销
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呵呵！与客户沟通有很多方式，针对客户资金量的不同，性格，说话，判断对方是
否有合作意向！而且你自己的股票基本知识也要求一定的水平！！交谈时必需做到
礼貌大方，富有专业水准，你的吸引力很关键，另外你如何帮助客户树立信心，如
何相信你，都是很有必要的，关于此类知识很多，就不一一介绍了，必需在实践中
去体会，提高水平！谢谢你提问，这个问题提的很好！！

九、电话股票销售跟客户说开场白

电话股票销售跟客户说开场白公司都有培训开场白可以直接性介绍或者问对方
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