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有什么话术聊股票白名单客户的~做股票该跟客户聊些什
么？该怎么来跟踪客户！-股识吧

一、我是做股票销售的，如何与客户聊天的开场白怎么说？

你多大了？是女的吧？如果你的声音很好听`第一时间被人拒绝的几率就会小一些``
一般的话就练练 没别的意思``别误会 别生气 我感觉我是你的话我会这么做！ 1.第一
次打电话不直接提卖股票软件的事，你可以找个理由和电话那头的人争取多聊几句
。
2.什么理由呢？我想以调查的名义很不错，比如你先表明身份后？说想对关于股票
软件使用的问题做一个问卷调查，比如问问：您现在使用的是什么股票软件啊？这
个软件好用不啊？您用着比较方便的地方或功能有那些啊？您感觉这款软件有什么
缺点吗？你可以仔细想想提问的问题，然后系统的发问！当然了，主要的目的，就
是找出他对他现在使用的软件有什么不满情绪！然后你把这些记住，然后仔细了解
你卖的软件，如果你卖的软件功能可以直接弥补，那你就直接告诉他就行了，如果
不能，你只能想一个说法，可以让他感觉到可以弥补！（当然了这个时候你已经不
是和他初次通电话了）所以说话方便很多！！还有也是挺重要的一件事：要有礼貌
~但是要礼貌的有方法！！比如：你表明身份后，马上就说你要对软件使用的问题
做一个问卷调查，让他有个底！你不是推销的！然后你在说，您有时间吗？这么做
也礼貌了 他心里也有底了 。
只要他不是第一时间对你产生反感！陪你聊几句的时间我想谁都有！忙的3分钟时
间都没有的人`很少```但是 你要是上来就说 我是什么公司的！您有时间吗？还没等
你说我想对股票软件使用的问题做一个问卷调查呢！！他的大脑就已经反映过来了
，做出主观的判断了，他就会打断你的话，直接告诉你``没时间！！所以要在他没
做出主观判短之前，让他心里有个底！就比较容易继续了！ 你还可以用大同小意
的意思，用别的言语表达！我学历不高~表达词汇相对来说可能要比有学问的人少
，所以有时候说话比较硬~~你要是比较有学问，说出来的东西可能就更容易让人
接受，呵``先说这么多吧，还有很多方式你自己想想举一反三吧``针对人性就对了`
！

二、怎么样和客户聊股票和原油？

做到比客户更专业，对于客户在投资上的问题能够进行正确的指导。
从而真正的帮助客户。
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三、股票电话营销的开场白怎么说，请高人指点

电话接通的第一句，肯定就是礼貌性的问号，然后再自报家门，比如(您好，我是
航 宇 汇 金的某某，想了解一下您有没有炒股的需要)，如果对方不耐烦直接回答不
需要，那么还是礼貌性的说：不好意思，打扰您了！如果对方没有马上表示出抗拒
，可以适时的说出本次打电话的目的，记住要简明扼要，话术一定要事先很熟练，
不要在打电话过程中吞吞吐吐，给人一种底气不足的感觉。
电话销售是一门学问，也是一种能力，一开始不容易做好，不过打的电话多了，自
然反应能力也快了，好好加油，一定会成功的！

四、做股票该跟客户聊些什么？该怎么来跟踪客户！

最好的方法就是需要长期的关注，关注这只股票的走势与大盘的行情有什么关联。
需要长期的积累还有就是靠运气了，没有人敢100%的说自己能判断准行情走势的
。
软件什么的都是骗人的。

五、股票电话营销话术求解？

做电话销售刚开始都是这样的情况。
一百个电话里面能够成功一个就算是不错的了。
最重要的是，一定要度过这个心理关，沮丧感会在初期时刻伴随。
不过，既然选择了这一行，就一定要下定决心做下去，脸皮厚一点，时间久了，渐
渐地积累了一定量的比较有意向的客户，也距离成功不远了。
在这之前，需要不停地摸索，没有什么术语是确定不能更改的，既要随机应变又要
以不变应万变。
加油。
祝你好运

六、股票软件电话销售怎样的开场白才能打开话题？
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你多大了？是女的吧？如果你的声音很好听`第一时间被人拒绝的几率就会小一些``
一般的话就练练 没别的意思``别误会 别生气 我感觉我是你的话我会这么做！ 1.第一
次打电话不直接提卖股票软件的事，你可以找个理由和电话那头的人争取多聊几句
。
2.什么理由呢？我想以调查的名义很不错，比如你先表明身份后？说想对关于股票
软件使用的问题做一个问卷调查，比如问问：您现在使用的是什么股票软件啊？这
个软件好用不啊？您用着比较方便的地方或功能有那些啊？您感觉这款软件有什么
缺点吗？你可以仔细想想提问的问题，然后系统的发问！当然了，主要的目的，就
是找出他对他现在使用的软件有什么不满情绪！然后你把这些记住，然后仔细了解
你卖的软件，如果你卖的软件功能可以直接弥补，那你就直接告诉他就行了，如果
不能，你只能想一个说法，可以让他感觉到可以弥补！（当然了这个时候你已经不
是和他初次通电话了）所以说话方便很多！！还有也是挺重要的一件事：要有礼貌
~但是要礼貌的有方法！！比如：你表明身份后，马上就说你要对软件使用的问题
做一个问卷调查，让他有个底！你不是推销的！然后你在说，您有时间吗？这么做
也礼貌了 他心里也有底了 。
只要他不是第一时间对你产生反感！陪你聊几句的时间我想谁都有！忙的3分钟时
间都没有的人`很少```但是 你要是上来就说 我是什么公司的！您有时间吗？还没等
你说我想对股票软件使用的问题做一个问卷调查呢！！他的大脑就已经反映过来了
，做出主观的判断了，他就会打断你的话，直接告诉你``没时间！！所以要在他没
做出主观判短之前，让他心里有个底！就比较容易继续了！ 你还可以用大同小意
的意思，用别的言语表达！我学历不高~表达词汇相对来说可能要比有学问的人少
，所以有时候说话比较硬~~你要是比较有学问，说出来的东西可能就更容易让人
接受，呵``先说这么多吧，还有很多方式你自己想想举一反三吧``针对人性就对了`
！

七、我是做股票销售的，如何与客户聊天的开场白怎么说？

你这个问题不好回答。
第一、不知道你是电销还是面对面销售第二、不知道你跟客户的了解程度一般情况
下，这种开场白以寒暄为主，在这过程中掌握顾客的语气语速语调。
然后模仿，做到基本同步。
你就完成拉近距离的第一步了。
第二部通过开场发问技巧，了解需求。
在挖掘需求。
这个一时半会儿讲不清楚。
给你个链接，里面有资料自己学习。
有个顾问式销售和为什么做销售适合你。
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八、电话股票销售客户拒接话术

任何话术都是无效的，因为这种业务本身不能给客户好处，一开口早已被当成了垃
圾电话。
不要徒劳地做这些无意义的工作了，股票投资是很难的事情，如果自己有本事做股
票赚钱的话不需要去拉客户来交会员费了，早几年可能还能骗到一些人，现在被骗
的人多了怎么说都没用了，趁早转行吧。
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