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股票经理是什么意思--证券经纪人是干什么的-股识吧

一、证券经纪人是干什么的

证券经纪人指在证券交易所中接受客户指令买卖证券，充当交易双方中介并收取佣
金的证券商。
它可分为三类，即佣金经纪人、两美元经纪人与债券经纪人。
从业者要通过证券从业资格考试获得从业资格后才能从事证券经纪业务。
佣金经纪人佣金经纪人与投资公众直接发生联系，其职责在于接受顾客的委托后的
在交易所交易厅内代为买卖，并在买卖成交后向委托客户收取佣金。
佣金经纪人是交易所的主要会员。
两美元经纪人两美元经纪人不接受一般顾客的委托，而只受佣金经纪人的委托，从
事证券买卖。
债券经纪债券经纪人是以代客买卖债券为业务，以抽取佣金为其报酬的证券商，另
外，债券经纪人亦可兼营自行买卖证券业务。
证券法规定，在证券交易中，代理客户买卖证券，从事中介业务的证券公司，为具
有法人资格的证券经纪人。
证券经纪业务是证券公司的主要业务，证券经纪业务的主体为证券经纪人。

二、经理股票期的涵义是什么

股票期权一般是指经理股票期权(Employee Stock owner)，即企业在与经理人签订合
同时，授予经理人未来以签订合同时约定的价格购买一定数量公司普通股的选择权
，经理人有权在一定时期后出售这些股票，获得股票市价和行权价之间的差价，但
在合同期内，期权不可转让，也不能得到股息。
在这种情况下，经理人的个人利益就同公司股价表现紧密地联系起来。
ESO的作用及局限性 差不多就这样了。
不懂追问我下， 这些太理论了。

三、股市客户经理是怎么回事

客户经理也就是股票经纪人。
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他们的主要任务就是通过各种渠道拉客户。
以此收入就是底薪+提成+佣金。
这里的佣金就是一般股民说的千几万几。
不过现在大行情不好客户难拉，大家都不炒股，券商竞争激烈，客户经理已经赚不
到佣金了，想当年大牛市 是客户自己找上们来，客户：先生能帮我开个股票账户
么？客户经理：等等啊，我在搓麻将！ 现在是 客户经理：先生
您好！请问您需要咨询什么么？ 客户：我不炒股！ 一秒变孙子

四、证券方面的客户经理主要是做什么的？这个职位的待遇情况
一般怎样？谢谢

拓展销售渠道，开发新客户，销售公司发行或代销的金融理财产品
把证券公司的金融产品和服务方面的信息传递给现有的及潜在的客户
为客户提供金融理财的合理化建议，为客户实现资产保值增值
组织并策划高级营销活动

五、sst是什么意思？

股票简称前sst special treatment.ST股票表示该公司财务状况恶化（如净资产低于面值
、连续几年亏损等），由证交所强制进行或上市公司自己申请，该股票交易进行特
别处理(Special treatment)。
所以冠以“ST”。
*ST是指由证券交易所对存在股票终止上市风险的公司股票交易实行“警示存在终
止上市风险的特别处理”，是在原有“特别处理”基础上增加的一种类别的特别处
理，其主要措施为在其股票简称前冠以“*ST”字样，以区别于其他股票，在交易
方面，被实施退市风险警示处理的股票. ST和*ST其报价的日涨跌幅限制为5％。
沪深证券交易所2006年10月9日起一次性调整有关A股股票的证券简称。
其中，1014家G公司取消“G”标记，恢复股改方案实施前的股票简称；
其余276家未进行股改或已进行股改但尚未实施的公司，其简称前被冠以“S”标记
，以提示投资者。
*ST---公司经营连续三年亏损，退市预警。
ST----公司经营连续二年亏损，特别处里。
S*ST--公司经营连续三年亏损，退市预警+还没有完成股改。
SST---公司经营连续二年亏损，特别处里+还没有完成股改。
S----还没有完成股改希望对你能有所帮助。
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六、炒股新手，客户经理是用来做什么的

1.客户经理主要是为客户服务的，比如说最近有什么好股票可推荐，对于投资有什
么建议都可以咨询客户经理，当然，炒股这件事还是得靠你自己，别人是永远靠不
住的，谁也不能保证你稳赚不赔，毕竟股市有风险，入市须谨慎嘛。
2.客户经理主要是靠证券公司向客户收取的佣金做提成，不会向客户直接收费，判
断客户经理好坏最直观的方法就是他给你推荐的股票是否能让你赚钱，你向他咨询
股票时是否能够真心实意的为你答疑解惑。
3.如果去外地开户你必须本人亲自去，因为涉及到照相的问题，不过有些证券公司
可以场外开户，也就是说证券公司的人找你办理业务，不需要你亲自跑，但貌似这
项业务属于违规操作。
至于外地开户最有可能遇到的问题就是如果将来你想转户是一件很麻烦的事情，你
得一趟一趟的跑。
4.本人不在深圳，不太清楚哪家证券公司服务好。
至于佣金是要看你个人投资的资金的多少了，资金越多，佣金也就越低，大部分默
认是在千分之二，你要谈的话直接就问能不能降佣金就行，这个没什么不好开口的
，一般能降到千分之一点二左右就差不多了，说实话，如果你资金少的话完全没必
要在乎那么点佣金，根本多收不了你几个钱，关键看证券公司的服务吧。

七、证券公司的各种经理是怎样划分的？

营销部、客服部、交易部、财务部、技术部，各部经理同级，在这上面还有一个整
个营业部的总经理。
你手上的客户经理和营销经理就是营销部的，是一个意思。
大堂经理就是客服的。
待遇方面的话每个公司不一样的，要看公司制度安排。
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