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开户时为什么要指定股票经济人--股票开户，为什么要找
客户经理？-股识吧

一、开户炒股为什么还需要监督人？

没听说过开户炒股还需要监督人，直接一个人就可以开完户。
如果需要开创业板，就要填第二联系人的姓名和电话，但是也不必出示第二联系人
的身份证。

二、股票开户，为什么要找客户经理？

办理开户手续是由客户经理负责，他还要对你询问相关对股市及风险承受能力，签
订相关协议。

三、证券开户账户是否委托给营业部员工或证券经纪人操作?

否，凡是从业人员不得代客操作账户，既违规又违法。

四、证券交易常识：为什么要实行指定交易

开户当天只能买深交所的股票，要买上交所的股票要等到第二个交易日。
原因就是上交所实行指定交易制度

五、什么是股票经纪人

证券经纪人指在证券交易所中接受客户指令买卖证券，充当交易双方中介并收取佣
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金的证券商。
它可分为三类，即佣金经纪人、两美元经纪人与债券经纪人。
①佣金经纪人佣金经纪人与投资公众直接发生联系，其职责在于接受顾客的委托后
的在交易所交易厅内代为买卖，并在买卖成交后向委托客户收取佣金。
佣金经纪人是交易所的主要会员。
②两美元经纪人两美元经纪人不接受一般顾客的委托，而只受佣金经纪人的委托，
从事证券买卖。
③债券经纪人债券经纪人是以代客买卖债券为业务，以抽取佣金为其报酬的证券商
，另外，债券经纪人亦可兼营自行买卖证券业务。
证券法规定，在证券交易中，代理客户买卖证券，从事中介业务的证券公司，为具
有法人资格的证券经纪人。
证券经纪业务是证券公司的主要业务，证券经纪业务的主体为证券经纪人。
根据上述规定，证券经纪人的性质如下：1．证券经纪人的职责证券经纪人的职责
是在证券交易中，代理客户买卖证券，从事中介业务。
这就是说，在证券交易中，广大的证券投资人相互之间不是直接买卖证券的，而是
通过证券经纪人来买卖证券的。
证券经纪人作为买卖双方的中介人，是这样代理客户买卖证券的：它询问证券买卖
双方的买价和卖价，按照客户的委托，如实地向证券交易所报人客户指令，通过证
券交易所，在买价和卖价一致时，促成双方证券买卖的成交，并向双方收取交易手
续费（佣金）。
2．证券经纪人具有法人资格在国外某些国家，证券经纪人可以是自然人，也可以
是法人。
在我国，证券经纪人根据证券法的规定，只能是证券公司。
这些证券公司必须是符合公司法规定的有限责任公司和股份有限公司，必须经国务
院证券监督管理机构批准并符合规定的法定条件。
因此，我国的证券经纪人不能由自然人担任，它必须是法人。
法人是被法律赋予民事的权利、义务和能力，拥有必要的财产，并设有章程和管理
机构的组织。
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