
股识吧    gupiaozhishiba.com
 

股票经纪人有哪些工作__证券经纪人的日常工作？-股识
吧

一、股票经纪人日常的工作内容都有哪些？

股票经济人主要是：客户委托代买卖股票。
侧重与你的客户多少与你能让你的客户拿多少钱代买卖股票。
当好一个股票经济人必须具有广博的股票知识，透彻掌握股票市场行情及信息。

二、证券经纪人是做什么工作，最基本职业素质是什么？最重要
是什么？

证券经纪人在执业过程中，可以根据证券公司的授权，从事下述部分或全部活动：
1、向客户介绍证券公司和证券市场的基本情况。
2、向客户介绍证券投资的基本知识及相关业务流程。
3、向客户介绍与证券交易有关的法律法规。
4、向客户传递由证券公司统一提供的研究报告及与证券投资有关的信息。
5、向客户传递由证券公司统一提供的证券类金融产品宣传推介材料及有关信息。
6、法律、行政法规和证监会规定证券经纪人可以从事的其他活动。
综上述限定主要是考虑到证券经纪人制度在我国还处于探索阶段，证券公司的管理
能力和证券经纪人的整体素质还不高，许多投资者缺乏完备的证券投资知识与经验
。
对证券经纪人的业务活动范围加以适当限制，既有利于保护投资者的合法权益，也
能实现对证券经纪人自身的保护。
今后，随着证券公司管理水平的逐步提升，证券经纪人队伍整体素质不断提高，可
能允许证券公司根据实际需要和证券经纪人的能力、素质对其业务活动范围进行适
当调整。

三、
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四、证券经纪人的工作内容是什么？

证券经纪人指在证券交易所中接受客户指令买卖证券，充当交易双方中介并收取佣
金的证券商。
它可分为三类，即佣金经纪人、两美元经纪人与债券经纪人。
①佣金经纪人 佣金经纪人与投资公众直接发生联系，其职责在于接受顾客的委托
后的在交易所交易厅内代为买卖，并在买卖成交后向委托客户收取佣金。
佣金经纪人是交易所的主要会员。
②两美元经纪人
两美元经纪人不接受一般顾客的委托，而只受佣金经纪人的委托，从事证券买卖。
③债券经纪人 债券经纪人是以代客买卖债券为业务，以抽取佣金为其报酬的证券
商，另外，债券经纪人亦可兼营自行买卖证券业务。
证券法规定，在证券交易中，代理客户买卖证券，从事中介业务的证券公司，为具
有法人资格的证券经纪人。
证券经纪业务是证券公司的主要业务，证券经纪业务的主体为证券经纪人。
根据上述规定，证券经纪人的性质如下： 1．证券经纪人的职责
证券经纪人的职责是在证券交易中，代理客户买卖证券，从事中介业务。
这就是说，在证券交易中，广大的证券投资人相互之间不是直接买卖证券的，而是
通过证券经纪人来买卖证券的。
证券经纪人作为买卖双方的中介人，是这样代理客户买卖证券的：它询问证券买卖
双方的买价和卖价，按照客户的委托，如实地向证券交易所报人客户指令，通过证
券交易所，在买价和卖价一致时，促成双方证券买卖的成交，并向双方收取交易手
续费（佣金）。
2．证券经纪人具有法人资格
在国外某些国家，证券经纪人可以是自然人，也可以是法人。
在我国，证券经纪人根据证券法的规定，只能是证券公司。
这些证券公司必须是符合公司法规定的有限责任公司和股份有限公司，必须经国务
院证券监督管理机构批准并符合规定的法定条件。
因此，我国的证券经纪人不能由自然人担任，它必须是法人。
法人是被法律赋予民事的权利、义务和能力，拥有必要的财产，并设有章程和管理
机构的组织。

五、证劵经纪人主要从事哪些方面的工作

证券经纪人就是通过某一渠道为证券公司开发客户：例如：字楼、银行等地方维护
客户和服务客户的、辅助营业部日常事务
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六、股票经纪人是干什么的？

因为楼上已经把股票经纪人的概念发过了，我就不打了。
正规的股票经纪人不会的.因为他们也有自己的行业约束。
而且如果自己对外的风评不好，以后就没有客户了.但是你应该注意的是两点：1。
他会叫你做一些没有必要的交易（比如有内幕等等⋯⋯）他好获得反佣；
2。
他会叫你转户。
还有问题，欢迎追问⋯⋯ 满意请采纳

七、股票经纪是什么职业？

股票经纪人主要是指与证券公司签订协议，为证券公司开发客户并为客户提供专业
咨询信息服务，与证券公司进行佣金分成的经纪人。
股票经纪人的收入弹性很大，有些可月入上万元，也有月入1000多元的。
股票经纪人要为客户提供股市最近的行情以及基本面的情况，什么时候该进股票和
什么时候该售出股票，并对购进股票的客户进行跟踪服务，当股票到了合适的价位
时，通知客户售出。

八、证券经纪人到底是干什么的

证券经纪人，业内的叫法非常多。
大鹏证券称理财顾问的意思。
富友证券称之为销售小组。
比较流行的一般是投资咨询顾问之类的名词。
但是，从严格意义上而言，现在市场上90％在工作的证券经纪人都不是真正意义上
的证券经纪人。
真正意义上的证券经纪人，一定是独立经纪人。
经纪人本身具有销售职能，他需要将产品销售给客户，然后获取价差或者佣金。
但是，他必须是站在客户的角度上进行销售的。
从某种意义上说，经纪就是资源配置。
证券市场里的客户需要的是两种服务：硬件服务，即通道服务；
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软件服务，即咨询资讯服务。
在中国证券市场，没有哪一个证券公司能全方位满足客户的需求。
很可能出现的情况是，客户需要银河证券的硬通道服务，需要申万研究所的资讯服
务。
而做为经纪人，就应该把这些服务整合起来，打包给客户。
这才是证券经纪人真正应该做的事情。
因此，真正意义上的证券经纪人，是站在客户需求的角度上进行资源配置的工作，
绝对不是某个证券公司的销售代表。
而现在是，一个银河证券公司的经纪人对于一个不喜欢银河通道（或者营业部地理
位置）的客户而言，束手无策。
而独立经纪人，是不应该出现这种状况的。

九、股票经纪人的具体工作？越详细越好

股票经纪人可以分为三种，即场内经纪人、专家经纪人、个体经纪人。
场内经纪人是券商派驻交易所的专门人员，接受公司指令，直接进行股票交易，也
称之为交易员。
后两种经纪人就是提供股票交易服务，接受交易委托，接受交易咨询，开展一系列
与股票交易相关的经营性活动。
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